Seccion l. Instrucciones a los Licitantes

Seccion I. Instrucciones a los Licitantes (IAL) debera ser usada sin
modificacién. Cualquier cambio necesario, aceptable para JICA, para abordar
asuntos especificos del pais y del proyecto, debera ser introducido sélo a través de
los Datos de la Licitacion.
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A. Generalidades

1. Alcance de la licitacion

1.1 El Cliente, tal como se especifica en la Seccion Il, Datos de la Licitacion
(DDL) emite este Documento de Licitacion para la contratacion de las Obras
especificadas en la Secciéon V, Requisitos de las Obras, y el Consultor
especificado en los DDL, debidamente autorizado por el Cliente, distribuira este
Documento de Licitacion en nombre del Cliente.

El nombre del Proyecto y el nombre del Contrato se indican en los DDL.

1.2 A lo largo de este Documento de Licitacion:

(a) El término "por escrito" significa comunicado en forma escrita y entregado por
correo o fax (incluyendo archivo PDF por correo electrénico) con acuse de
recibo;

(b) excepto cuando el contexto requiera lo contrario, las palabras indicando el
singular también incluyen el plural y las palabras indicando el plural también
incluyen el singular; y

(c) “dia” significa dia calendario.

2. Fuente de fondos

2.1 El Receptor especificado en los DDL ha recibido la Donacion de AOD de Japoén
de la Agencia de Cooperacion Internacional del Japéon (en adelante se
denominara "JICA"), por el monto y en la fecha de la firma del Acuerdo de
Donacion especificados en los DDL, para sufragar el costo del Proyecto.  El
Receptor tiene la intencidén de aplicar la Donacién a los pagos bajo el Contrato
para el que este Documento de Licitacion ha sido emitido.

2.2 El desembolso de una Donacion de AOD japonesa por parte de JICA estara
sujeto, en todos los aspectos, a los términos y condiciones del Acuerdo de
Donacion, incluidos los procedimientos de desembolso y las Directrices de
Adquisicion aplicables a las Donaciones Japonesas especificadas en los DDL.
Ninguna otra parte que no sea el Receptor podra derivar derecho alguno del
Acuerdo de Donacion.

2.3 El Acuerdo de Donacion antes mencionado cubrira sélo una parte del costo del
proyecto. Los otros gastos que no se cubriran por la Donacion de AOD japonesa
seran a cargo del Receptor.

3. Practicas corruptas y fraudulentas

3.1 La politica de la JICA es exigir que los licitantes y los contratistas, asi como los
receptores, y los empleadores, bajo los contratos financiados con las Donaciones
de AOD de Japén y otras AODs japonesas, cumplan el mas alto estandar de
éticas durante la adquisicion y ejecucion de tales contratos.

3.2 En cumplimiento con esta politica, JICA:

(a) rechazara una proposicién de adjudicacion si determina que el Licitante
recomendado para la adjudicacion ha participado en practicas corruptas o
fraudulentas al competir por el contrato en cuestion.

(b) reconocera a un contratista como inelegible, por un periodo determinado por
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la JICA, para ser adjudicado un contrato financiado con Donaciones de AOD
japonesas si determina en cualquier momento que el licitante o el contratista
ha incurrido en cualquier practica corrupta o fraudulenta al competir por, o al
ejecutar otro contrato financiado con Donaciones de AOD japonesas u otros
gastos de los gobiernos japoneses.

3.3 Si el Cliente determina, basado en evidencia razonable, que el Licitante ha estado
involucrado en cualquier practica corrupta o fraudulenta, el Cliente podra
descalificar a dicho Licitante después de haberle notificado las razones de su
descalificacion.

4. Licitantes elegibles

4.1 El Licitante puede ser una firma individual o un joint venture (JV). En el caso de
un JV:

(a) Todos los integrantes seran solidariamente responsables por la ejecucion del
Contrato de acuerdo con los términos del Contrato.

(b) EI JV nominara a un representante quien tendra la autoridad de realizar todos
los negocios por cuenta y en representaciéon de todos y cada uno de los
integrantes del JV durante el proceso de licitacidn, y durante la ejecucion del
contrato en caso el JV sea adjudicado el Contrato.

(c) Una Oferta presentada por un JV, incluird una copia del acuerdo de JV
celebrado entre todos los integrantes. Alternativamente, todos los integrantes
firmaran y presentaran junto con la Oferta, una carta de intencion formal para
celebrar un JV en caso de que la Oferta sea aceptada, acompanada de una
copia del acuerdo propuesto. El Acuerdo de JV o el acuerdo propuesto de JV,
segun sea el caso, deberan indicar al menos la parte (o las partes) de las obras
que seran ejecutadas por cada integrante.

4.2 El Licitante no tendra conflicto de intereses. El Licitante sera descalificado bajo
cualquiera de las circunstancias estipuladas abajo, en las que se determina que
este tiene conflicto de intereses, en cualquier parte del proceso de
licitacién/seleccion y/o la ejecucion del Contrato, a no ser que el conflicto haya
sido resuelto de una manera aceptable para JICA.

(a) Una firma sera descalificada de proveer bienes o servicios distintos a los de
consultoria resultantes de o directamente relacionados con los servicios de
consultoria para la preparacion o implementacion del Proyecto provistos por la
misma firma o por cualquier afiliado que directa o indirectamente controla, es
controlado por, o esta bajo comun control con dicha firma. Esta disposicion
no aplica a las diversas firmas (consultores, contratistas o proveedores) por la
sola razén de que conjuntamente estén desempefiando las obligaciones del
Contratista bajo un contrato a llave en mano o un contrato de disefio y
construccion.

(b) Una firma que tenga relacion cercana de trabajo con el personal profesional
del Receptor, que esta directa o indirectamente involucrado en alguna parte de:
(i) la preparacién del Documento de Precalificacion (de haberlo) y/o del
Documento de Licitacion, (ii) la evaluacion del proceso de precalificacion (de
haberse realizado) y/o de la evaluacién de las Ofertas, o (iii) la supervision de
tal contrato, sera descalificada.

(c) Basado en el principio de “Una Oferta por Licitante”, el cual tiene por objeto
asegurar la competencia leal, una firma y cualquier afiliado que directa o
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indirectamente controla, es controlado por, o que esta bajo comun control con
dicha firma no seran permitidos presentar mas de una Oferta, ya sea
individualmente como una firma individual o como un integrante de un JV.

(d) Una empresa no puede involucrar a ninguna persona (ya sea como empleado,
contratista o de otra forma) en la provisién de los productos o servicios que no
sean de consultoria para el Proyecto, quien ha sido o sera asignado (ya sea
por el consultor o cualquier otra parte) para prestar servicios de consultoria para
la preparacion o implementacién del Proyecto.

(e) También sera descalificada o excluida una empresa o un individuo que tenga
cualquier otra forma de conflicto de intereses diferentes a los indicados en los
literales (a) a (d).

4.3 El Licitante o todos los miembros que constituyen el Licitante en el caso de un
JV, deberan ser personas juridicas japonesas controladas por personas fisicas
japonesas. Las firmas comprendidas en cualquier item del Articulo 26, parrafo
1 de la Ley de Divisas y Comercio Exterior (Ley No. 228 de 1949, Japdn) no seran
consideradas como firmas controladas por personas fisicas japonesas.

4.4 El Licitante que haya sido determinado inelegible por JICA de acuerdo con la
subclausula 3.1 de las IAL, no sera elegible para ser adjudicado un Contrato.

4.5 El Licitante proporcionara evidencia satisfactoria al Consultor sobre su
elegibilidad, cuando el Consultor razonablemente lo solicite.

5. Equipos y Materiales Eligibles

5.1 Los equipos y materiales especificados en los DDL que componen las Obras a
ser suministradas bajo el Contrato deberan tener su origen en Japdn u otro pais
especificados en los DDL. A menos que se especifique de otro modo en
DDL, el origen de los equipos y materiales que componen las Obras no se limitara
a un pais especifico.

5.2 Por el término "origen" se entiende el pais donde los equipos y materiales han
sido producidos, fabricados o transformados; o por fabricacién, transformacion o
ensamblaje, resulte otro articulo comercialmente reconocido que difiera
sustancialmente en sus caracteristicas basicas de sus componentes.

B. Contenido del Documento de Licitacion

6. Secciones del Documento de Licitacion

6.1 El Documento de Licitacion consiste de las Partes 1, 2y 3, que comprenden todas
las Secciones que se indican a continuacion y que deberan leerse conjuntamente
con cualquier adenda que se emita de conformidad con la clausula 8 de las IAL.
PARTE 1 - Procedimientos de Licitacion

* Seccion |. Instrucciones a los Licitantes (IAL)
* Seccion Il. Datos de la Licitacion (DDL)
« Seccion lll. Criterios de Evaluacion y Calificacion (CEC)
* Seccion IV. Formularios de la Oferta
PARTE 2 Requisitos de las Obras
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» Seccion V. Requisitos de las Obras

PARTE 3 Condiciones del Contrato y Formularios del Contrato
» Seccién VI. Condiciones Generales del Contrato (CGC)
» Seccién VII. Condiciones Particulares del Contrato (CPC)
 Seccidén VIII. Formularios del Contrato

6.2 A menos que se obtenga directamente del Consultor, ni el Cliente ni el Consultor
seran responsables de que el Documento de Licitacién, las respuestas a las
solicitudes de aclaracion o la adenda del Documento de Licitacion estén
completos, de conformidad con la cldusula 8 de las IAL. En caso de cualquier
discrepancia, los documentos obtenidos directamente del Consultor prevaleceran.

6.3 Es responsabilidad del Licitante examinar todas las instrucciones, formularios,
términos y especificaciones en el Documento de Licitacion y proporcionar en su
Oferta toda la informacién y documentacion solicitada en el Documento de
Licitacion. La informacion o documentaciéon debe ser completa, precisa,
actualizada y verificable.

6.4 Se adjuntan al Documento de Licitacion, unicamente a titulo de referencia, las
fotocopias del Canje de Notas y del Acuerdo de Donacion para el Proyecto, asi
como de la Nota Verbal que confirma la exencion y el reembolso de los aranceles,
impuestos internos y otros gravamenes fiscales en el pais del Receptor. Los
Licitantes mantendran su confidencialidad.

7. Aclaracion del Documento de Licitaciéon y Visita al Lugar de las Obras

7.1 El Licitante que requiera cualquier aclaracion del Documento de Licitacion debera
ponerse en contacto por escrito con el Consultor en la direccion del Consultor
especificada en DDL. EIl Consultor respondera por escrito a cualquier solicitud
de aclaracién, siempre que dicha solicitud haya sido recibida antes de la(s)
fecha(s) limite(s) especificadas en DDL. EI Consultor enviara copias de su
respuesta a todos los Licitantes que hayan adquirido el Documento de Licitacion
del Consultor, incluyendo una descripcién de la consulta pero sin identificar su
fuente, en o antes de la fecha especificada en DDL. En el caso de que los
elementos esenciales del Documento de Licitacion sean modificados como
resultado de la aclaracion, el Cliente modificara el Documento de Licitacion
siguiendo los procedimientos establecidos en la clausula 8 de las IAL.

7.2 Se recomienda que el Licitante visite y examine el Lugar de las Obras y sus
alrededores y que obtenga por si mismo, bajo su propia responsabilidad, toda la
informacién que pueda necesitar para preparar la Oferta y celebrar un Contrato
para la construccion de las Obras. Los costos relacionados con la visita al Lugar
de las Obras correran por cuenta del Licitante.

7.3 El Cliente autorizara el acceso del Licitante y de cualquier miembro de su
personal o representante a sus propiedades y terrenos para los fines de la visita,
pero solo bajo la expresa condicion de que el Licitante y cualquier miembro de su
personal o representante eximan y mantengan indemnes al Cliente y a su
personal y representantes de cualquier obligacion al respecto, y se hagan
responsables de cualquier muerte o lesion personal, pérdida de propiedad o
dafos a la misma, asi como de toda otra pérdida, dafio, costos y gastos que se
incurran como resultado de la inspeccién.
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8. Enmiendas al Documento de Licitacion

8.1 El Cliente podra enmendar el Documento de Licitacion mediante la emision de
una adenda, en cualquier momento antes del plazo limite para la presentacion de
las Ofertas.

8.2 Cualquier adenda emitida formara parte integral del Documento de Licitacion y
sera comunicada por escrito a todos los que hayan obtenido el Documento de
Licitacion directamente del Consultor.

8.3 El Contratante podra extender el plazo para la presentacion de las Ofertas,
conforme a la subclausula 22.2 de las IAL, a fin de dar a los Licitantes un plazo
razonable para que puedan tomar en cuenta la adenda en la preparacion de sus
Ofertas.

C. Preparacion de las Ofertas

9. Costo de participacion en la Licitacion

9.1 El Licitante asumira todos los gastos relacionados con la preparacion vy
presentacion de su Oferta, y el Cliente y/o el Consultor no sera responsable por
dichos costos, independientemente de la realizacion o resultado del proceso de
licitacion.

10. Idioma de la Oferta

10.1 La Oferta, asi como toda la correspondencia y documentos relacionados con la
Oferta intercambiados entre el Licitante y el Cliente y/o el Consultor, seran
escritos en el idioma indicado en los DDL. Los documentos complementarios
y material impreso que formen parte de la Oferta, pueden estar en otro idioma
siempre que estos estén acompafiados de una traduccién fiel de los parrafos
pertinentes al idioma de la Oferta, y en ese caso, para efectos de interpretacion
de la Oferta, dicha traduccién prevalecera.

11. Documentos que conforman la Oferta

11.1 La Oferta estara compuesta por dos sobres presentados simultaneamente, uno
llamado la Oferta Técnica conteniendo los documentos enumerados en la
subclausula 11.2 de las IAL vy el otro llamado la Oferta de Precio conteniendo los
documentos enumerados en la subclausula 11.3 de las IAL, y los dos sobres
seran depositados en un sobre unico exterior.

11.2 La Oferta Técnica estara compuesta por los siguientes documentos:

(a) Carta de la Oferta Técnica, de conformidad con la subclausula 12.1 de las IAL;

(b) Poder Notarial, que autorice al signatario de la Oferta a comprometer al
Licitante, de acuerdo con las subclausulas 20.2 y 20.3 de las IAL;

(c) copia del acuerdo de JV o Carta de Intencion para celebrar un JV acompanada
de un borrador del acuerdo, en el caso que la Oferta sea presentada por un JV,
de conformidad con la subclausula 4.1 de las IAL;

(d) evidencia documentada de conformidad con la clausula 17 de las IAL que
establezca la elegibilidad y las calificaciones del Licitante para ejecutar el
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Contrato en caso de que su Oferta sea aceptada;

(e) propuesta Técnica de conformidad con la clausula 16 de las IAL.

(f) reconocimiento de Cumplimiento de las Normas para Adquisiciones
financiadas por Préstamos AOD del Japén (Formulario RCN), que sera firmado
y fechado por el representante autorizado del Licitante; y

(g) cualquier otro documento requerido en los DDL.

11.3 La Oferta de Precio estara compuesta por los siguientes documentos:
(a) Carta de la Oferta de Precio, de conformidad con la clausula 12 de las IAL;
(b) Lista de Precios de Oferta, de conformidad con la clausula 14 de las IAL; y
(c) cualquier otro documento requerido en los DDL.

12. Formularios de la Oferta

12.1 El Licitante completara la Oferta Técnica y la Oferta de Precio, utilizando los
formularios pertinentes proporcionados en la Secciéon IV, Formularios de la
Oferta. Los formularios deberan completarse sin realizar ningun tipo de
modificaciones al texto, y no se aceptaran sustituciones. Todos los espacios en
blanco deberan llenarse con la informacién solicitada.

13. Ofertas alternativas
13.1 Ofertas alternativas no seran consideradas.

14. Precios de la Oferta

14.1 El Contrato sera a tanto alzado, y el precio del Contrato no estara sujeto a ajustes,
a menos que se especifique de otro modo en el Contrato, o se modifique mediante
la enmienda del Contrato.

14.2 El Licitante rellenara las tarifas y los precios de todas las partidas de las Obras
descritos en la Lista de Precios de Oferta. Las partidas para las cuales el
Licitante no haya indicado la tarifa o el precio se consideraran incluidas en las
tarifas y/o precios de otras partidas de la Lista de Precios de la Oferta y no seran
pagados separadamente por el Cliente.

14.3 El precio que se cotice en la Carta de la Oferta de Precio sera el precio total de
la Oferta. La ausencia del precio total de la oferta en la Carta de la Oferta de
Precio podra resultar en el rechazo de la Oferta.

14.4 Se confirma que los aranceles, impuestos internos y otros gravamenes fiscales
en el Pais Receptor pagaderos por el Contratista bajo el Contrato estan exentos
y/o seran sufragados por el Receptor, conforme la Nota Verbal intercambiada
entre el Gobierno del Japén y el Gobierno del Receptor. Cualesquier otros
derechos, impuestos y gravamenes pagaderos por el Contratista bajo el Contrato
seran incluidos en el Precio total de la Oferta presentado por el Licitante.

15. Monedas de la Oferta
15.1 La moneda de la Oferta sera el yen japonés.

16. Propuesta Técnica
16.1 El Licitante debera presentar como parte de la Oferta Técnica, una Propuesta

IAL-6



Técnica que comprenda, por ejemplo, una declaracion de los métodos de trabajo,
equipos, personal, calendario, plan de seguridad y cualquier otra informacion
estipulada en la Seccion IV, Formularios de la Oferta, con suficiente detalle
para demostrar que la propuesta del Licitante es sustancialmente adecuada para
satisfacer los Requisitos de Trabajo y el plazo de ejecucion.

17. Documentos que establecen las calificaciones del Licitante

17.1 De conformidad con la Seccién lll, Criterios de Evaluacién y Calificacion,

(a) si el proceso de precalificacion se llevo a cabo antes de la licitacion, se podra
solicitar al Licitante cuya oferta haya sido considerada la Oferta evaluada como
la mas baja_de conformidad con la clausula 34 de las IAL, que proporcione
informacion actualizada sobre cualquier aspecto evaluado para establecer que
el Licitante sigue cumpliendo los criterios utilizados en el momento de la
precalificacion, y

(b) si el proceso de precalificacion no fue realizado previo al proceso de licitacion,
el Licitante debera proporcionar la informacion solicitada en los
correspondientes formularios de informacion que aparecen en la Seccién IV,
Formularios de la Oferta.

17.2 Cualquier cambio en la estructura o formacién del Licitante, en el caso de un JV,
estara sujeto a la aprobacién por escrito del Cliente antes de la fecha limite para
la presentacion de las Ofertas.

Cualquiera de estos cambios debera ser presentado al Consultor a mas tardar
veintiocho (28) dias antes de la fecha limite para la presentacion de Ofertas.

18. Periodo de validez de las Ofertas

18.1 Las Ofertas seguiran siendo validas durante un periodo de sesenta (60) dias a
partir de la fecha limite de presentacion de Ofertas, de conformidad con la
subclausula 22.1 de las IAL.

18.2 En circunstancias excepcionales, antes del vencimiento del periodo de validez
de la Oferta, el Cliente podra solicitar a los Licitantes que extiendan el periodo de
validez de sus Ofertas. Tanto la solicitud como las respuestas se haran por
escrito. Los Licitantes podran rechazar la solicitud. A los Licitantes que
acepten la solicitud no se les pedira ni se les permitira que modifiquen su Oferta.

19. Garantia de Seriedad de la Oferta
19.1 No se exigira la Garantia de Seriedad de la Oferta

20. Formato y firma de la Oferta

20.1 El Licitante preparara un (1) original de la Oferta Técnica y un (1) original de la
Oferta de Precio, que comprenderan los documentos descritos en la clausula 11
de las IAL, marcando claramente "OFERTA TECNICA — ORIGINAL" y "OFERTA
DE PRECIO — ORIGINAL", segun corresponda.

Ademas, el Licitante debera presentar una (1) copia de cada una de las Ofertas
Técnica y de Precio marcando claramente "OFERTA TECNICA — COPIA" y
"OFERTA DE PRECIO — COPIA", segun corresponda.

En el caso de discrepancia entre el original y la copia, el original prevalecera.
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20.2 El original de la Oferta sera mecanografiado o escrito con tinta indeleble y estara
firmado por la persona debidamente autorizada para firmar en nombre del
Licitante. Esta autorizacion se presentara en la forma de Poder Notarial que
debera adjuntarse a la Oferta Técnica. Todas las paginas de la Oferta que
contengan anotaciones o enmiendas deberan estar firmadas o rubricadas por la
persona que firma la Oferta.

20.3 Una Oferta presentada por un JV sera firmada por un representante autorizado
del JV, acompafnada de un Poder Notarial firmado por cada integrante del JV,
otorgando a ese representante autorizado el derecho de firmar en nombre del
JV, de tal modo que sea legalmente obligatoria para todos los integrantes.
Asimismo, dicho poder estara firmado por una persona debidamente autorizada
para firmar en nombre de cada integrante, segun se evidencia en un Poder
Notarial.

20.4 Los textos entre lineas, tachaduras o palabras superpuestas seran validos
solamente si llevan la firma o la rubrica de la persona que firma la Oferta.

20.5 Los Licitantes marcaran claramente como “CONFIDENCIAL” cualquier
informacion que ellos consideren como confidencial para sus operaciones.
Dicha informaciéon podra incluir informacion propia de la firma, secretos
comerciales o informacién delicada desde el punto de vista comercial o financiero.

D. Presentaciéon y Apertura de las Ofertas

21. Procedimiento para sellar y marcar las Ofertas

21.1 El Licitante depositara:

(a) en un sobre sellado, debidamente marcado como “OFERTA TECNICA -
ORIGINAL”, todos los documentos que conforman la Oferta Técnica, como se
describe en la subclausula 11.2 de las IAL;

(b) en un sobre sellado, debidamente marcado como “OFERTA DE PRECIO -
ORIGINAL”, todos los documentos que conforman la Oferta de Precio, como
se describe en la subclausula 11.3 de las IAL;

(c) en sobres sellados, debidamente marcados como "OFERTA TECNICA —
COPIA", todas las copias requeridas de la Oferta Técnica; y

(d) en sobres sellados, debidamente marcados como "OFERTA DE PRECIO -
COPIA", todas las copias requeridas de la Oferta de Precio.

Estos sobres (sobres interiores) que contienen el original y las copias seran
depositados a su vez en un solo sobre (sobre exterior).

21.2 Los sobres interiores y exteriores deberan estar:
(a) claramente marcados con el nombre y la direccion del Licitante;
(b) dirigidos a al Consultor; y
(c) claramente marcados con el nombre del Proyecto y el nombre del Contrato
especificado en DDL 1.1.

21.3 Los sobres exteriores y los sobres interiores que contengan la Oferta Técnica
deberan estar claramente marcados con la advertencia "NO ABRIR ANTES DE
LA HORA'Y FECHA DE APERTURA DE LA OFERTA TECNICA".
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21.4 Los sobres interiores que contengan la Oferta de Precio deberan estar
claramente marcados con la advertencia "NO ABRIR HASTA QUE SEA
AVISADO POR EL CONSULTOR".

21.5 Si todos los sobres no estan sellados y marcados como se requiere, el Cliente
y/o el Consultor no se responsabilizara en caso de que la Oferta se extravie o sea
abierta prematuramente.

22. Fecha limite para la presentaciéon de Ofertas

22.1 Las Ofertas deberan ser entregadas en mano y ser recibidas por el Consultor en
la direccion y a mas tardar en la fecha y hora especificadas en los DDL.

22.2 El Cliente podra, a su discrecién, extender el plazo para la presentacion de las
Ofertas mediante una enmienda al Documento de Licitacién, de conformidad con
la clausula 8 de las IAL, en cuyo caso todos los deberes y obligaciones del Cliente
y los Licitantes sujetos a la fecha limite anterior, quedaran sujetos a la nueva
fecha limite prorrogada.

23. Ofertas tardias

23.1 Todas las Ofertas que lleguen con posterioridad al plazo limite para la
presentacion de las Ofertas no seran consideradas, de conformidad con la
clausula 22 de las IAL. Todas las Ofertas que sean recibidas por el Consultor
después del plazo limite para la presentacion de las Ofertas seran declaradas
tardias, y seran rechazadas y devueltas a los Licitantes sin abrir.

24. Retiro de las Ofertas

24 .1 Ninguna Oferta podra ser retirada durante el intervalo comprendido entre el plazo
limite para la presentacion de las Ofertas y la expiracion del periodo de validez
de la Oferta especificado por el Licitante en la Carta de la Oferta Técnica y la
Carta de la Oferta de Precio o cualquier otra extensién del mismo.

25. Apertura de las Ofertas

25.1 Salvo en los casos especificados en la clausula 23 de las IAL, el Consultor
debidamente autorizado por el Cliente abrira y leera todas las Ofertas Técnicas
recibidas dentro del plazo, en la fecha, hora y lugar especificados en los DDL,
en presencia de los representantes de los Licitantes que decidan asistir. Las
Ofertas de Precio permaneceran sin abrir y quedaran en custodia del Consultor
hasta la hora indicada para su apertura de conformidad con la subclausula
25.4 de las IAL.

Si la Oferta Técnica y la Oferta de Precio son presentadas conjuntamente en
un sobre unico, el Cliente podra rechazar la Oferta por completo.

25.2 Todos los demas sobres conteniendo las Ofertas Técnicas seran abiertos uno
por uno, leyendo en voz alta:
(a) el nombre del Licitante;
(b) la presencia o ausencia de los documentos requeridos por las Ofertas
Técnicas;
(c) si el sobre de la Oferta de Precio estaba sellado; y
(d) cualquier otro detalle que el Consultor considere pertinente.
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Solo las Ofertas Técnicas leidas en voz alta en el acto de apertura de las
Ofertas Técnicas seran consideradas para la evaluacion. El Cliente y/o el
Consultor no discutira los méritos de ninguna Oferta ni rechazara ninguna Oferta.

25.3 El Consultor preparara un acta del acto de apertura de las Ofertas Técnicas que
incluira como minimo:
(a) el nombre del Licitante;
(b) la presencia o ausencia de los documentos requeridos que constituyen la

Oferta Técnica;

(c) si el sobre de la Oferta de Precio estaba sellado; y
(d) una lista de asistencia.

Se les solicitara a los representantes de los Licitantes presentes que firmen el
acta. La omision de la firma de un Licitante no invalidara el contenido y efecto
del acta. Una copia del acta sera distribuida a todos los Licitantes que
presentaron las Ofertas a tiempo, y a JICA.

25.4 Al final de la evaluacién de las Ofertas Técnicas, el Consultor invitara a los
Licitantes que presentaron Ofertas Técnicas que se ajustan sustancialmente al
Documento de Licitacion y que han sido determinados como que estan calificados
para que se les adjudique el contrato, a asistir al acto de apertura de las Ofertas
de Precio. EIl Consultor comunicara por escrito la fecha, hora y lugar del acto de
apertura de las Ofertas de Precio. La fecha del acto de apertura debera
conceder a los Licitantes tiempo suficiente para que hagan los arreglos
necesarios para asistir al acto de apertura de las Ofertas de Precio.

25.5 El Cliente notificara por escrito a los Licitantes que fueron rechazados debido a
que sus Ofertas Técnicas no se ajustaron sustancialmente a los requisitos del
Documento de Licitacion y/o que han sido determinados como que estan
descalificados para que se les adjudique el Contrato y el Consultor les devolvera
sus Ofertas de Precio sin abrir.

25.6 El Consultor, debidamente autorizado por el Cliente realizara la apertura de las
Ofertas de Precio de todos los Licitantes que presentaron Ofertas Técnicas que
se ajustan sustancialmente al Documento de Licitacion y que han sido
determinados como que estan calificados para que se les adjudique el Contrato,
en presencia de los representantes de los Licitantes que deseen asistir, en la
direccion, fecha y hora especificadas por el Consultor. Los representantes de
los Licitantes que estén presentes deberan firmar un registro que acredite su
asistencia.

25.7 Todos los sobres que contienen las Ofertas de Precio seran abiertos de uno a
uno, leyendo en voz alta:
(a) el nombre del Licitante;
(b) Precio de la Oferta; y
(c) cualquier otro detalle que el Consultor considere pertinente.

Solamente las Ofertas de Precio leidas en voz alta y registradas en el acto de
apertura de las Ofertas de Precio seran consideradas para la evaluaciéon. El
Cliente y/o el Consultor no discutira los méritos de ninguna Oferta de Precio ni
rechazara ninguna Oferta de Precio en el acto de apertura de las Ofertas de
Precio.

25.8 Si asi se especifica en los DDL, el Consultor solicitara a los Licitantes que
presenten otra Carta de la Oferta de Precio inmediatamente después de la
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apertura de la Oferta de Precio, sélo en el caso de que el Precio de Oferta mas
bajo supere el costo estimado por el Consultor, con el fin de obtener un precio
mas bajo con las mismas especificaciones y condiciones.

La nueva Carta de la Oferta de Precio debera estar escrita a maquina o a mano
con tinta indeleble y firmada por una persona debidamente autorizada por la Carta
Poder. Los Licitantes que no presenten otra Carta de la Oferta de Precio valida
seran evaluados sobre la base del Precio de Oferta de la Carta de Oferta de
Precio original.

25.9 El Consultor preparara un acta del acto de apertura de las Ofertas de Precio que
incluira como minimo:
(a) el nombre del Licitante;
(b) Precio de la Oferta; y
(c) un listado de participantes.

Se les solicitara a los representantes de los Licitantes presentes que firmen el
acta. La omision de la firma de un Licitante no invalidara el contenido y efecto
del acta. Una copia del acta sera distribuida a todos los Licitantes que
presentaron las Ofertas a tiempo, y a JICA.

E. Evaluacion y Comparacion de las Ofertas

26. Confidencialidad

26.1 No se divulgara a los Licitantes ni a ninguna otra persona que no esté oficialmente
involucrada en el proceso de licitacion, informacién relacionada con la evaluacion
de las Ofertas ni sobre la recomendacién de adjudicacion del Contrato hasta que
se haya comunicado la adjudicacion del Contrato a todos los Licitantes de
conformidad con las cldusulas 38 y 40 de las IAL.

El uso de informacion confidencial, por parte de cualquier Licitante, relacionada
con este proceso de licitacion podra resultar en el rechazo de su Oferta.

26.2 Cualquier intento por parte de un Licitante de influenciar al Cliente y/o el Consultor
en cuanto a la evaluacion de las Ofertas o la decisién de adjudicacion del Contrato
podra resultar en el rechazo de su Oferta.

26.3 No obstante lo dispuesto en la subclausula 26.2 de las IAL, si durante el plazo
transcurrido entre el acto de apertura de las Ofertas y la fecha de adjudicacion del
Contrato, cualquier Licitante desea comunicarse con el Cliente y/o el Consultor
sobre cualquier asunto relacionado con el proceso de licitacion, lo debera hacer
por escrito.

27. Aclaracion de las Ofertas

27.1 El Consultor debidamente autorizado por el Cliente, a su propia discrecién, y con
el fin de facilitar el examen, evaluacién y la comparacion de las Ofertas Técnicas
y de Precio y la calificaciéon de los Licitantes, podra solicitar a cualquier Licitante
aclaraciones de su Oferta, concediendo un plazo razonable para responder.
No se consideraran aclaraciones a una Oferta presentadas por un Licitante
cuando dichas aclaraciones no sean en respuesta a una solicitud del Consultor.
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La solicitud de aclaracion del Consultor y la respuesta, se haran por escrito.  No
se solicitaran, ofreceran o permitiran cambios en la sustancia de la Oferta Técnica
o en los precios en la Oferta de Precio, incluyendo cualquier aumento o
disminucién en forma voluntaria en los precios, en la evaluacion de las Ofertas de
Precio, de conformidad con la clausula 33 de las IAL.

27.2 Si un Licitante no proporciona las aclaraciones de su Oferta hasta la fecha y hora
establecidas por el Consultor en la solicitud de aclaracion, su Oferta podra ser
rechazada.

28. Desviaciones, reservas y omisiones

28.1 Durante la evaluacion de las Ofertas, se aplican las siguientes definiciones:
(a) “desviacion” es un apartamiento con respecto a los requisitos especificados
en el Documento de Licitacion;
(b) “reserva” es establecer condiciones limitantes o abstenerse de aceptar
plenamente los requisitos especificados en el Documento de Licitacion; y
(c) “omision” es la falta de presentacion de una parte o de la totalidad de la
informacion o de la documentacion requerida en el Documento de Licitacion.

29. Examen preliminar de las Ofertas Técnicas

29.1 El Consultor examinara la Oferta Técnica para confirmar que todos los
documentos e informacion requeridos en la subclausula 11.2 de las IAL han sido
presentados, y para determinar la integridad de cada documento presentado.

29.2 El Consultor confirmara que los siguientes documentos e informacion han sido
presentados en la Oferta Técnica. Si cualquiera de estos documentos o
informacién faltara, la Oferta sera rechazada.

(a) Carta de la Oferta Técnica,;
(b) Poder Notarial para comprometer al Licitante; y
(c) Propuesta Técnica de conformidad con la clausula 16 de las IAL.

30. Calificacion de los Licitantes

30.1 El Licitante cumplira sustancialmente o superara los requisitos especificos de
calificacion. El Cliente determinara a su satisfaccion si los Licitantes cumplen
los criterios de calificacion indicados en la Seccion lll, Criterios de Evaluacion
y Calificacion, durante la evaluacién de las Ofertas Técnicas. Sin embargo, si
el proceso de la precalificacion fue realizado previo al de licitacion, el Cliente
podra omitir este proceso.

30.2 La determinacion debera basarse en un analisis de la evidencia documentada de
las calificaciones de los Licitantes, presentada por ellos, de conformidad con la
clausula 17 de las IAL.

30.3 EI Cliente se reserva el derecho de dispensar desviaciones menores (no
significativas) en los criterios de calificacion si estas no afectan significativamente
la capacidad técnica y los recursos financieros del Licitante para ejecutar el
Contrato.

30.4 Una determinacion afirmativa sera un prerrequisito para la adjudicacion del
Contrato al Licitante. Una determinacion negativa resultara en el rechazo de la
Oferta.
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31. Examen preliminar de las Ofertas Técnicas que se ajustan al Documento de

Licitacién

31.1 Para determinar si una Oferta Técnica se ajusta al Documento de Licitacion, el
Cliente se basara en el contenido de la propia Oferta Técnica.

31.2 Para fines de esta determinacién, una Oferta Técnica que se ajusta
sustancialmente al Documento de Licitacion es aquella que satisface los
requisitos del Documento de Licitacién sin desviaciones, reservas u omisiones
significativas. Una desviacion, reserva u omision significativa es aquella que,
(a) si es aceptada,

(i) afectaria de manera sustancial el alcance, la calidad o el funcionamiento de
las Obras especificadas en el Contrato; o
(i) limitaria de una manera sustancial, contraria al Documento de Licitacién, los
derechos del Cliente o las obligaciones del Licitante en virtud del Contrato; o
(b) si es rectificada, afectaria injustamente la posicion competitiva de los otros
Licitantes que presentan Ofertas que se ajustan sustancialmente al Documento
de Licitacion.

31.3 El Cliente examinara la Oferta Técnica presentada de conformidad con la
Seccion lll, Criterios de Evaluacioén y Calificacién con el fin de confirmar que
satisface todos los requisitos estipulados en la Seccién VI, Requisitos de las
Obras, sin desviaciones, reservas u omisiones significativas.

31.4 Si una Oferta Técnica no se ajusta sustancialmente a los requisitos del
Documento de Licitacion, sera rechazada por el Cliente y no se convertira
posteriormente en una Oferta Técnica que se ajuste al Documento de Licitacion
mediante la correccidn de las desviaciones, reservas u omisiones significativas.

32. Inconformidades no significativas

32.1 Siempre y cuando una Oferta Técnica se ajuste sustancialmente al Documento
de Licitacion, el Cliente podra dispensar cualquier tipo de inconformidades
(desviacion, reserva u omision) en la Oferta.

32.2 Siempre y cuando una Oferta Técnica se ajuste sustancialmente al Documento
de Licitacion, el Cliente podra solicitar al Licitante que presente, dentro de un
plazo razonable, la informacibn o documentacion necesaria para rectificar
inconformidades no significativas en la Oferta Técnica, relacionadas con
requisitos referentes a la documentacion. La solicitud de informaciéon o
documentacion relativa a dichas inconformidades no podra estar relacionada de
ninguna manera con la Oferta de Precio. Si el Licitante no cumple con la solicitud,
su Oferta podra ser rechazada.

33. Evaluacion de las Ofertas de Precio

33.1 En caso de discrepancia entre las palabras y las cifras, prevalecera el monto
expresado en palabras. En caso de discrepancia entre la Oferta de Precio y la
Lista de Precios de Licitacion, prevalecera la Oferta de Precio.

33.2 Al evaluar las Ofertas de Precio, el Cliente considerara lo siguiente:
(a) Precio de la Oferta; y
(b) los factores de evaluacién adicionales indicados en la Seccioén lll, Criterios
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de Evaluacién y Calificaciéon (de haberlo).

34. Comparacion de las Ofertas

34.1 El Cliente comparara los precios evaluados de todas las Ofertas que se ajustan
sustancialmente al Documento de Licitacion, establecidos de conformidad con la
subclausula 33.2 de las IAL para determinar la Oferta evaluada mas baja.

34.2 Si hay dos o mas Ofertas evaluadas como las mas bajas, la determinacion
quedara a discreciéon del Cliente, quien tomara en cuenta la calificacion de los
Licitantes y/o la capacidad de respuesta de sus Propuestas Técnicas.

34.3 Si la Oferta, que resulte el precio de oferta evaluado como el mas bajo, es
seriamente desequilibrada o sobrecargada en opinién del Consultor, éste puede
requerir al Licitante presentar el analisis detallado del precio para cualquier o
todas las partidas de la Lista de Precios de la Oferta, para demostrar la
consistencia interna de tales precios con los métodos y calendario de
construccién propuestos.

34.4 En caso de identificarse una potencial Oferta anormalmente baja, el Consultor
solicitara al Licitante que presente aclaraciones por escrito, incluido un analisis
de precios detallado de su Precio de la Oferta en relacion con el objeto del
contrato, el alcance, la metodologia propuesta, el cronograma, la distribucion de
riesgos y las responsabilidades y cualquier otro requisito establecido en el
Documento de Licitacion.

Tras evaluar el analisis de precios, el Cliente rechazara la Oferta si determina
que el Licitante no ha demostrado su capacidad para cumplir el Contrato al Precio
ofrecido en su Oferta.

35. Negociacion del Precio con la Revision de las Obras

35.1 En el caso de que el Precio de Oferta mas bajo exceda el costo estimado por el
Consultor, y con previa consulta con la JICA, el Cliente puede requerir al Licitante
evaluado como el mas bajo que entre en la negociacion de precios con la revision
de las Obras, tal como se especifica en la Secciéon V, Requisitos de las Obras,
tales como la reduccion del alcance y/o revision de las especificaciones, dentro
del rango, que no viole el resultado del proceso de Licitacion.

35.2 En el caso de que el Cliente no obtenga un resultado satisfactorio en la
negociacion del precio con el Licitante evaluado como el mas bajo, el Cliente
podra solicitar al siguiente Licitante evaluado como el mas bajo que entre en
negociacion del precio en la misma forma, después de notificar por escrito la
terminacion de la negociacién del precio al Licitante evaluado como el mas bajo.
Este procedimiento podra seguirse hasta que el Cliente obtenga un resultado
satisfactorio.

35.3 Si el Precio de Oferta evaluado como el mas bajo, y los siguientes Precios de
Oferta evaluados como mas bajos en el caso de la subclausula 35.2 anterior,
exceden considerablemente el costo estimado por el Consultor, el Cliente no
entrara en la negociacion de precios estipulada en esta Clausula.

36. Derecho del Cliente de aceptar cualquier Oferta y de rechazar alguna o
todas las Ofertas
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36.1 El Cliente se reserva el derecho de aceptar o rechazar cualquier Oferta, y de
anular el proceso de licitacidén y rechazar todas las Ofertas en cualquier momento
antes de la adjudicacion del Contrato, sin que por ello adquiera responsabilidad
alguna ante los Licitantes.

F. Adjudicacion del Contrato

37. Criterios de adjudicacién

37.1 Sujeto a la subclausula 36.1 de las IAL, el Cliente adjudicara el Contrato al
Licitante cuya Oferta haya sido determinada como la Oferta evaluada mas baja y
se ajuste sustancialmente al Documento de Licitacion, siempre y cuando se haya
determinado que el Licitante estd calificado para ejecutar el Contrato
satisfactoriamente.

38. Notificacién de la adjudicacién

38.1 Antes del vencimiento del periodo de validez de la Oferta, y después de que la
JICA haya prestado su conformidad a la evaluacién de la oferta por parte del
Cliente, éste notificara por escrito al Licitante ganador que su Oferta ha sido
adjudicada.

38.2 Después de que se haya determinado que un contrato es elegible para ser
financiado con Donaciones de AOD de Japdn, la siguiente informacion sera hecha
publica por la JICA:

(a) el nombre de cada Licitante que haya presentado su Oferta;

(b) los Precios de Oferta tal como fueron leidos en la apertura de las Ofertas;
(c) el nombre y la direccion del Licitante ganador; y

(d) la fecha de firma, fecha de verificacion y monto del contrato.

39. Firma del Contrato

39.1 Inmediatamente después de la notificacion, el Cliente enviara el Convenio del
Contrato al Licitante seleccionado para la adjudicacién del Contrato.

39.2 Dentro de un plazo de veintiocho (28) dias siguientes de haber recibido el
Convenio del Contrato, el Licitante seleccionado para la adjudicacion del Contrato
debera firmarlo, fecharlo y devolverlo al Cliente.

40. Notificacion a los Licitantes que no fueron seleccionados para la
adjudicacion
40.1 Tan pronto como sea posible tras la notificacidon de la adjudicacién al Licitante

ganador, el Consultor debidamente autorizado por el Cliente notificara a todos los
Licitantes no seleccionados los resultados de la licitacion.

IAL-15



