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1. История вопроса и концепция
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1. История вопроса ｜ Расширение роли бизнеса в сотрудничестве в области развития

В то время, когда средства частного сектора значительно превышают официальную помощь в целях развития (далее ОПР)

среди средств, поступающих в развивающиеся страны, сотрудничество с бизнесом в области развития (проекты партнёрства 

с частным сектором) становится все более важным и в ОПР Японии.

Изменения в распределении притока средств
в страны с формирующимся рынком и развивающиеся страны

Миллионы долларов США (цены 2022 года)

Источник: ОЭСР 「Официальная помощь в целях развития, другие официальные потоки, прямые иностранные инвестиции и

денежные переводы для стран с низким и средним уровнем дохода, имеющих право на ОПР, 2010-22 гг」.

Будущее сотрудничество в области развития и

бизнеса

• Равное партнёрство

• Долгосрочные и 

организационные отношения

• Гибкое рыночное развитие на 

основе стратегического анализа

Источник: Комитет доноров по развитию предпринимательства "Краткое описание 
инноваций и институциональных изменений в донорских организациях" (2018)

Другие потоки, не связанные с ОПР (ПИИ и т.д.)

Другие официальные Личные денежные

Официальная помощь развитию (ОПР)
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1. История вопроса ｜ Расширение рынка в новых и развивающихся странах и  

важность в качестве инновационного центра

□ Страны с формирующейся рыночной экономикой и развивающиеся страны, стимулирующие глобальный рост и 
сталкивающиеся с различными проблемами, приобретают все большее значение в качестве центров для рынков, 
производства, инноваций и т. д.

Прогноз среднегодового роста реального ВВП

(2016-2050 гг.)

Источник: PwC "Мир в 2050 году: Как изменится глобальный экономический порядок?" (2017 г.)

Примеры инноваций

M-Pesa (Кения):

С помощью мобильного устройства 

можно отправлять деньги или 
оплачивать счета за коммунальные 

услуги, учёбу и т. д. Это быстро 
распространилась среди бедных 

слоёв населения, не пользующихся 
банковскими услугами.

(Источник: JETRO)

Zipline (Руанда):

Быстрая транспортировка крови с 

помощью беспилотников помогла
снизить смертность младенцев и

уменьшить количество случаев
анемии, вызванной малярией, которая

часто встречается у детей.

(Источник: Drone News)
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Средний прирост населения в % Средний реальный прирост на душу населения 

в %
Средний прирост ВВП в % (в национальной валюте)
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1. История вопроса ｜ Нацеленность на воздействие на бизнес

□ Признание того, что вклад в достижение ЦУР необходим для обеспечения устойчивости бизнеса и получения прибыли, распространяется и

на компании. Всё больше компаний включают ЦУР в управление, а финансовые институты делают акцент на ESG-инвестиции и инвестиции в

социальные изменения.

Рынки, созданные ЦУР Тенденции развития японских компаний

Компания

• Японская федерация бизнеса «Кэйданрэн» (Keidanren) в Уставе

корпоративного поведения чётко оговаривает, что компании будут 

способствовать реализации ЦУР

• 71,6% крупных компаний и 50,4% малых и средних предприятий ответили, 

что активно участвуют в реализации ЦУР

(Источник: исследование Teikoku Databank, июль 2023 г.) 

(Только на японском языке)

Финансовое учреждение

Источник: ПРООН, Министерство экономики, торговли и промышленности 
"Руководство по управлению ЦУР" (2019)

• Для достижения ЦУР потребуется 5~7 триллионов долларов в год по всему миру.

Инвестиционные возможности оцениваются в 1~2 триллиона долларов в

развивающихся странах и не менее 1,2 триллиона долларов в развитых странах.

• Стоимость рыночных возможностей, созданных благодаря достижению ЦУР,

оценивается примерно в 12 триллионов долларов США в год, а количество рабочих

мест, созданных в мире к 2030 году, составит около 380 миллионов.

• JICA поддерживает инициативу «Декларация о финансировании,

ориентированном на воздействие» (74 подписанта по состоянию на январь 

2024  года),  которая направлена  на  содействие  внедрению  японскими
финансовыми институтами инвестиций и финансирования,
ориентированных на воздействие. (Источник: Декларация о
финансировании, ориентированном / январь 2024 г.на воздействие) 

(Только на японском языке)

• Из 64 банков, входящих в Японскую региональную ассоциацию банкиров, 46 

банков, или около 70 %, объявили о декларации ЦУР (Источник: Японский 

исследовательский институт / сентябрь 2020 г.)
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https://www.tdb.co.jp/report/watching/press/pdf/p230714.pdf
https://www.impact-driven-finance-initiative.com/wp-content/uploads/2024/01/%E3%82%A4%E3%83%B3%E3%83%91%E3%82%AF%E3%83%88%E5%BF%97%E5%90%91%E9%87%91%E8%9E%8D%E5%AE%A3%E8%A8%80_%E7%BD%B2%E5%90%8D%E3%81%AB%E3%81%A4%E3%81%84%E3%81%A6_202401.pdf
https://www.impact-driven-finance-initiative.com/wp-content/uploads/2024/01/%E3%82%A4%E3%83%B3%E3%83%91%E3%82%AF%E3%83%88%E5%BF%97%E5%90%91%E9%87%91%E8%9E%8D%E5%AE%A3%E8%A8%80_%E7%BD%B2%E5%90%8D%E3%81%AB%E3%81%A4%E3%81%84%E3%81%A6_202401.pdf


2. Общий обзор схемы
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33

Япония
Страны с формирующейся и 

развивающейся экономикой

Правительств. учреждения/ 

Другие гос. учреждения

Местные компании

Крупные компании

Малые и средние

средприятия / стартапы

Ценность 

Совместное 

творчество

Зарубежные 

компании

Потребности в

расширении бизнеса

за рубежом

Организации, 

оказывающие 

поддержку

Университеты 

и

НИИ

Зарубежные доноры 

НПО

Финансовые

институты

регион 

муниципалитет

Обследования поддержки ЦУР со 

стороны бизнеса 
- JICA Biz -

• Создание воздействия на развитие

• Развитие бизнеса за рубежом

• Содействие активизации деятельности на 

местном уровне

Необходимо решать

вопросы развития

Концепция

JICA Biz - это проект, целью которого является

предоставление странам-партнёрам 

высококачественных инновационных

технологий, знаний и идей от японских

компаний для решения проблем развития

через бизнес.

JICA работает над совместным созданием

ценностей, используя сети, доверительные

отношения и ноу-хау с правительствами 

развивающихся стран, которые она создала

благодаря Официальной помощи развитию

(ОПР).
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◼ Опрос о подтверждении потребностей бизнеса в ЦУР: Основной целью является сбор базовой информации о целевой стране, а 

затем проверка бизнес-модели.

◼ Опрос по проверке соответствия бизнеса ЦУР: Основная цель - уточнение бизнес-модели и разработка бизнес-плана

2. Общий обзор схемы

Платформа для 

совместного создания 

предприятий

Электронная рассылка 

Различные семинары 

Учебные туры и т.д. 

(только на япон.яз.)
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Предварительная 

консультация

Консультация через 

ближайший офис JICA 

(только на японском языке)

Сбор 

основной информации

на местном уровне

Сопоставление местных 

потребностей и 

предлагаемых товаров/услуг

Проверка жизнеспособности 

и устойчивости бизнеса

Создание продукта/услуги 

Системы и методы работы

Интерес / сбор 

исходной

информации
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Сопровождение консультантами JICA (деловые консультации) Коммерциа

лизация

собственно 

го бизнеса

Договор 

займа

Соглашение 

о гранте

Техническое 

сотрудничес

тво

Опрос о подтверждении потребностей бизнеса в

ЦУР

Опрос по проверке соответствия бизнеса ЦУР

Проверка бизнес-модели Разработка бизнес-плана
• Собирается базовая информация о целевой стране, •

анализируется соответствие продуктов/услуг

компании потребностям развивающихся стран и
запросам клиентов, проверяется первоначальная

бизнес-модель (понимание объёма рынка,

определение клиентов, каналов сбыта и т.д.), включая

конкурентные преимущества.

Период До 2 лет и 6 месяцев

расходы на 

исследования
До 40 млн иен.

Целевая 

компания

МСП / средние предприятия / крупные 

предприятия

Некоммерческие корпорации 

Ассоциации МСП

Период До 12 месяцев

расходы на 

исследования
До15 млн йен.

Целевая 

компания

МСП / средние предприятия 

Некоммерческие корпорации 

Ассоциации МСП

После подтверждения принятия продукта/услуги 

клиентами необходимо найти местного партнёра, 

сформулировать бизнес-модель, проверить 

рентабельность, создать системы доставки 

продукта/услуги и операции, а также разработать 

бизнес-план.



2. Обзор схемы (Опрос о подтверждении потребностей бизнеса в ЦУР и Опрос по проверке соответствия бизнеса ЦУР)

◼ В зависимости от состояния выявленной бизнес-среды в целевой стране можно выбрать

«Опрос о подтверждении потребностей бизнеса в ЦУР» и «Опрос по проверке 

соответствия бизнеса ЦУР)».

◼ Смотрите также результаты мониторингового исследования готовности вашей компании.

◼ Также настоятельно рекомендуется провести предварительную консультацию в местном

офисе JICA.

◼ Предлагаемый продукт/технология не 

подлежит регулированию и подходит 

для социальной среды страны 

использования

◼ Понимание ценностного предложения 

(почему покупатели выбирают ваш продукт 

или услугу)

◼ Знание приемлемого диапазона цен в 

целевой стране

JICA Biz

Определение условий ведения бизнеса в 

целевой стране.

Подготовка к подаче заявки

◼ Целевые страны могут быть выбраны из целевых

регионов (например, Юго-Восточная Азия) путём

кабинетного исследования

◼ После сбора базовой информации о целевой стране

изучите свою бизнес-модель и организуйте бизнес-

среду.

Опрос о подтверждении потребностей бизнеса в ЦУР

◼ На основе бизнес-моделей (гипотез), основанных на 

бизнес-среде целевой страны, разработайте бизнес-

модель, проверив её приемлемость для

клиентов и заручившись поддержкой местных

партнёров.

◼ Проверка рентабельности и создание систем 

доставки продуктов/услуг и операций с помощью 

демонстраций, разработка бизнес-плана

Опрос по проверке соответствия бизнеса ЦУР

понимание

Нажмите здесь для получения результатов
мониторингового исследования ＞＞＞＞

（ Только японская версия）

Коммерциал

изация

собственног

о бизнеса

Договор 

займа

Соглашение 

о гранте

Техническое 

сотрудничес

тво
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Определение организационной структуры

◼ Созданы организационные 

структуры для активного участия в 

зарубежном развитии
◼ Наличие управленческих ресурсов

для международной экспансии

https://www.jica.go.jp/activities/schemes/priv_partner/case/index.html
https://www.jica.go.jp/activities/schemes/priv_partner/case/index.html
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2. Обзор схемы (Опрос о подтверждении потребностей бизнеса в ЦУР) 

◼ Сбор базовой информации о целевой стране, анализ совместимости продуктов/услуг компании с 

потребностями развивающихся стран и запросами клиентов, а также проверка исходной бизнес-

модели (понимание объёма рынка, определение клиентов, каналов сбыта и т.д.), включая 

конкурентные преимущества.

Целевая 

Корпорация

МСП, средние предприятия, ассоциации МСП, некоммерческие корпорации

Расходы на 

исследования

Максимум 15 млн йен

 Командировочные расходы (авиабилеты, суточные, проживание), расходы на оплату труда, 

транспортные расходы, расходы на проведение семинаров и другие сопутствующие расходы, 

расходы на подготовку документов, прочие расходы, расходы на субподрядные работы

 Командировочные расходы могут быть оплачены сверх предельной суммы, установленной 

для региональных финансовых партнёрств

Период проведения 

исследования

До 12 месяцев

Система реализации 

проекта

Услуги консультантов JICA

 Бизнес-консультации

 Получение финансирования для быстрого старта вашего бизнеса и разработка 

предварительного бизнес-плана

Сферы охвата Все области (те, которые эффективны для социального и экономического развития 

развивающихся стран)

Примеры: финансовые системы, здравоохранение и питание, развитие частного сектора, 

транспорт, изменение климата, сохранение природной среды и т.д.

Целевая страна В принципе, страна, в которой расположено зарубежное представительство JICA

Примечания Заявки принимаются в целевом регионе (например, Юго-Восточная Азия и т.д.), но 

местные поездки ограничиваются одной страной
11 独立行政法人国際協力機構 | Японское агентство международного сотрудничества
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2. Обзор схемы (Опрос по проверке соответствия бизнеса ЦУР) 

◼ Убедившись в том, что клиенты принимают продукт/услугу, найдите местного партнёра и доработайте

бизнес-модель.

◼ Проверка рентабельности, создание систем и операций по предоставлению продуктов/услуг и разработка

бизнес-планов.

Целевая 

Корпорация

Малый бизнес, Средний бизнес, Крупные корпорации, Ассоциации малого бизнеса, Некоммерческие

организации

Расходы на 

исследования

До 40 млн иен

 Командировочные расходы (авиабилеты, суточные, проживание), расходы на персонал, транспортные 

расходы, расходы на проведение семинаров, расходы на подготовку документов, прочие расходы, расходы 

на оборудование (аренда, доставка), расходы на субподряд, расходы на деятельность в Японии

 Сотрудничество с региональными финансовыми учреждениями позволяет учитывать командировочные 

расходы за пределами верхнего предела

Период проведения 

исследования

Максимум 2 года и 6 мес.

Структура реализации 

проекта

Услуги консультантов JICA

 Бизнес-консультации

 Получение финансирования для быстрого старта бизнеса и разработка бизнес-плана

Охваченные области Все области (те, которые эффективны для социального и экономического развития развивающихся 

стран)

Примеры: финансовые системы, здравоохранение и питание, развитие частного сектора, транспорт, изменение 

климата, сохранение природной среды и т.д.

Целевая страна В принципе, страна, в которой расположен зарубежный офис JICA.

Примечания Выберите одну подходящую страну и подайте заявку

12



◼ Для проекта по поддержке бизнеса/МСП для ЦУР JICA назначит консультантов (JICA Consultants), обладающих обширными знаниями в

области бизнеса в развивающихся странах, для поддержки отобранных компаний в их бизнесе в развивающихся странах.

◼ Консультанты JICA закупаются для каждого проекта JICA при каждом публичном объявлении.

◼ JICA примет решение о консультантах JICA, которые будут оказывать поддержку отобранным компаниям, основываясь на содержании их предложений.

◼ Консультанты JICA не только оказывают консультационную поддержку для успешного ведения бизнеса в развивающихся странах, но и помогают 

в проведении вспомогательных мероприятий, необходимых для проведения исследований.

Помощь консультантов JICA (примеры)

Консультативная поддержка

 Поддержка в разработке обследований, сопровождение

обследований на месте.

 Поддержка при пересмотре бизнес-модели.

 Поддержка различных обследований: кабинетные исследования, 

исследование местных потребностей, поиск местных партнёров, 

поиск кандидатов в клиенты, маркетинговые исследования, 

проверка эффективности, исследование рентабельности и т. д.

 Поддержка анализа результатов опроса.

 Помощь в составлении бизнес-плана.

 Поддержка обзора логической модели.

Деятельность по поддержке исследований

 Помощь в организации поездок и подготовка к ним (авиабилеты,

транспортные средства и т. д.).

 Управление бюджетом расходов на поддержку исследований, 

оплату натурой выбранным компаниям и расчёты.

 Закупки, контроль и расходы на субподряды, местную рабочую

【Результаты】

 Бизнес-план

 Сценарий решения проблемы 

через бизнес (логическая модель)

Избранная 

компания

【Результаты】

поддержка, 

Отчёты

Консультант,
обладающий глубокими

познаниями бизнеса

Бизнес-консультации・

Финансовая поддержка

полевых исследований

Контракт
(В принципе, перенос приемлемых

расходов не производится)

 Проект будет запущен в кратчайшие сроки с помощью бизнес-

консультаций и финансовой поддержки (командировочные 

расходы, расходы на местные мероприятия и т.д.) со стороны 

консультантов, заранее назначенных JICA, и будет разработан 

бизнес-план.

2. Обзор схемы (роль консультанта)

 Консультанты назначаются в зависимости от проблемы.
силу и т.д.
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 Расходы, не относящиеся к общехозяйственным расходам, 

расходам на оборудование, расходам на субподряд и 

внутренним расходам, не могут быть учтены. Например, 

расходы на персонал выбранной компании (включая 

выплаты внешнему персоналу, связанному с данным 

проектом поддержки) должны быть оплачены самой 

выбранной компанией.

 Расходы на исследования не будут утверждаться после 

принятия.

独立行政法人国際協力機構 | Японское агентст o международного с трудничества

2. Обзор схемы (расходы на опросы) 

◼ Расходы на проведение опросов - это расходы, понесённые консультантами JICA для оказания помощи отобранным компаниям в 

проведении опросов.

◼ Опрос о подтверждении потребностей бизнеса в ЦУР: 15 млн иен (без учёта налогов), Опрос по проверке соответствия бизнеса ЦУР：40 млн йен (без 

учёта налогов). Оно состоит из общехозяйственных расходов, расходов на оборудование, расходов на субподряд и внутренних расходов.

◼ Расходы, которые могут быть учтены, зависят от схемы.

◼ За исключением некоторых расходов, консультанты JICA предоставят отобранным компаниям поддержку в натуральной форме.

Избранные

компании

Консультант JICA

Корректировка расходов,

необходимых для 

проведения 

расследования

Заявка на 

расходы

Утверждение 

расходов

Расходы на 
исследования

Обзор Опрос о 
подтверждении
потребностей 
бизнеса в ЦУР

Опрос по 
проверке 

соответствия
бизнеса ЦУР

 Общие 
операционн
ые расходы

Это расходы на деятельность, необходимую для 
осуществления предпринимательской деятельности,
（１）Специальный сбор за уборку,（２）Расходы на 
транспортное средство,（３）Расходы, связанные с 
семинарами и т.д.（４）Расходы на проезд и 
транспортные расходы,（５）Расходы на перевод 
материалов и т.д.（６）Разные расходы.

● ●

 Стоимость 
оборудован 
ия

Сюда входят расходы на возмещение ущерба, оплату 
услуг по настройке и арендную плату за оборудование и 
товары, необходимые для бизнеса, которые 
принадлежат выбранной компании и используются в 
деловых целях. Также можно отразить расходы на 
доставку оборудования.

× ●

 Плата за
повторный 
ввод в 
эксплуатаци
ю

Это расходы на аутсорсинг, связанные с 
привлечением местных компаний и т. д. для 
выполнения части работ (включая строительные 
работы) по контракту в стране проведения 
обследования, Японии или третьей стране.

● ●

 Внутренние
коммерческ
ие расходы

Это покрывает расходы на приём государственных 
чиновников и местных деловых партнёров обследуемой 
страны в Японии с целью предоставления им
возможности объяснить и проверить фактическое ×
использование "продуктов и услуг выбранных компаний"
в Японии и то, как они используются.

в о

●
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3. Преимущества использования обследования 

поддержки ЦУР со стороны бизнеса (JICA Biz)

15



Пользователи могут проводить 

обследования, используя доверие, 
которое JICA установило с 
развивающимися странами

 Пользователи могут получить доступ к

более широкому кругу местных партнёров, 

который частные компании вряд ли смогут

охватить.

 JICAможет представить ключевых местных
партнёров, таких как центральное
правительство, местные органы власти, 
промышленные группы и т.д.

1
Доверие и 

использование 

сети JICA

Налаживание отношений с правительствами стран-

партнёров и получение местной информации

Самое большое преимущество проектов JICA

【n=136】

Аналитический отчёт по результатам обследования 2023

года (jica.go.jp)

 Успешное выстраивание ровных отношений с правительством и 
общественными институтами страны-партнёра: 55%

 Получение местной информации, связанной с проектом: 23％

3. Преимущества использования программы JICA Biz (1)

Источник: JICA (Постфактум мониторинг 

Обследований для поддержки бизнеса в

Успешное 

выстраивание 

ровных 

отношений с 

Правительством 

и обществ. 

институтами 

страны-партнёра 

55％
75 результатов

23％
Получение 

информации о

проекте на местах

23 31 Результаты

Достигнут рекламный 

эффект бизнеса 7％
10 результатов

Получение

фин. поддержки

15%

рамках ЦУР) (Только на японском языке)
独立行政法人国際協力機構 | Японское агентство международного сотрудничества

136
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Пользователи получат

профессиональную консультацию от 

опытных консультантов

 Есть возможность получить

профессиональные рекомендации по

коммерциализации в развивающихся 

странах.

 При поддержке JICA и консультантов 

может быть сформулирован сценарий 

решения проблем в развивающихся 

странах (логическая модель).

２
Профессиональные 

Бизнес-
консультации

3. Преимущества использования JICA Biz (2)

◼ При рассмотрении фактических продаж присутствие консультантов, которые 

использовали свои знания в области маркетинга, оказалось неоценимым.

◼ Полезной была поддержка в изучении нормативных требований к продукции и систем 

сертификации в странах, где мы собирались вести бизнес.

◼ Благодарим за поддержку в выборе местных компаний-партнёров для построения 

бизнес-модели и за назначение встреч.

◼ Получили поддержку в проведении исследований и анализа структуры отрасли, её 

размера, потенциала роста и конкуренции для нашей продукции в стране, где 

проводилось исследование.

Примеры отзывов от компаний, получивших поддержку 

консультантов JICA

Вопросы и сферы деятельности Консультант JICA
(выполнение работ в 2023 

финансовом году)

Управление и 

миростроительство

 Финансовая система

 Гендерное равенство

 Продвижение цифровых технологий

Deloitte Tohmatsu

Развитие чел. 

ресурсов

 Медицинское страхование, Питание

 Образование, социальное обеспечение и т.д.
IC Net Limited

Экономическое 

развитие

 Развитие частного сектора,

 Сельское хозяйство и развитие сельских 

районов и т.д.

KPMG AZSA LLC
(Kaihatsu Management 

Consulting, Inc. NTC 

International Co., Ltd.)

Социальная 

инфраструктура

 Транспорт и движение,

 Ресурсы и энергетика и т.д.
Deloitte Tohmatsu Financial 

Advisory Co., Ltd.

Глобальная 

окружающая среда

 Изменение климата, сохранение природной 

среды

 Управление окружающей средой, водные 

ресурсы и водоснабжение

 Предотвращение стихийных бедствий и меры 

по борьбе с ними и т.д.

EY Strategy and Consulting 

Co., Ltd.
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Благодаря распространению

результатов совместно с JICA, 

пользователи получат более широкое

признание как внутри страны, так и на

международном уровне

 В результате обследования JICA 

способствует распространению 

информации о развитии бизнеса и 

создании эффекта развития как 

внутри страны, так и на 

международном уровне

 Ожидается, что это позволит 

расширить круг партнёров на 

внутреннем и внешнем рынках и 

повысить узнаваемость компании.

 Департамент партнёрства с частным сектором JICA на Facebook 
(Приблизительно 3 800 подписчиков)

 Информация может быть разослана по электронной почте (около 4

500 человек)

３
Улучшение 

корпоративного 

признания

3. Преимущества использования JICA Biz (3)

Тематические исследования, опубликованные в 

различных средствах массовой информации по связям с 

общественностью внутри и вне JICA, а также на веб-сайте

*  по состоянию на май 2024 года
18
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 Общее количество результатов：1 516

(включая 1174 малых и средних предприятия)

 Примерно 70% компаний продолжают вести 

свой бизнес после завершения проекта.

【 N= Количество данных в выборке】
Продолжение развития бизнеса в целевых

странах

3. Преимущества использования JICA Biz (4)

４
Обширный опыт 

внедрения и высокая 

степень непрерывности 

бизнеса

Продолжать 
бизнес (но без 

прибыли и 
продаж) 44%

(60 кейсов)

источник: JICA「Отчет о результатах опроса по мониторингу после проведения мероприятия FY2023 」

Благодаря мониторинговым исследованиям мы также получили большое 

количество информации о возможностях ведения бизнеса.

★12 пунктов, которые необходимо учитывать при открытии бизнеса в развивающихся странах

Прибыль 10%
(14 кейсов)

Сделанные 
продажи 20%

(27 кейсов)

Отозвано 26% (35 
случаев)

N=136

https://www.jica.go.jp/activities/schemes/priv_partner/case/sjp06act0428/   icsFiles/

afieldfile/2024/06/06/post_monitoring_2023.pdf (Только японская версия）
ничества

Классификаци

я
12 пунктов Следует обратить внимание на 

особенности и подводные камни

Организацион

ная структура
1 Создана организационная структура, 

которая активно занимается вопросами 

зарубежной экспансии

Компания, предлагающая проект, владеет ключом к его 

успеху и несёт риски.

2 Обладание управленческими ресурсами 

для расширения деятельности за 

рубежом

Выход на развивающиеся рынки за рубежом требует 

больше времени и затрат, чем предполагалось

Внешние 

партнеры
3 Иметь надёжного местного внешнего 

партнёра

Необходимо обрести местных партнёров, которые смогут 

дополнить слабые стороны вашей компании, такие как 

местная правовая система, практика ведения бизнеса, 

язык и личные связи.

4 Привлечение экспертов, которые могут

дополнить слабые стороны компании и

самого человека

Для реализации своего бизнеса важно чётко осознавать 

собственные слабости.

Деловая 

среда
5 Предлагаемый продукт или технология 

не подлежат регулированию

Нелегко изменить систему, когда существуют ограничения 

на иностранные инвестиции

6 Предлагаемые продукты и технологии 

подходят для социальной среды страны, 

в которой мы расширяем свою 

деятельность

Социальная среда, подходящая для вашей компании, 

будет зависеть от компании, её продукции и бизнес-

модели.

7 Компания понимает своё ценностное 

предложение (почему клиенты 

выбирают продукты и услуги компании)

Устойчивый бизнес невозможно реализовать, просто 

предлагая продукты и услуги, отвечающие социальным 

проблемам и потребностям страны, в которой вы 

работаете.

Технология 

производства
8 Предлагаемые продукты и технологии 

имеют доказанный опыт продаж

История продаж вашего продукта или услуги поможет 

успокоить потенциальных клиентов.

9 Маркетинговые элементы были 

локализованы для удовлетворения 

местных потребностей

Необходимо локализовать 4Ps (product, place, price, 

promotion) предлагаемых продуктов и услуг -

продукт, место, цена, продвижение, в соответствии с

потребностями рынка.

10 Предлагаемые продукты и технологии 

обладают конкурентоспособностью, 

признанной потребителями и рынком

Необходимо исключить субъективность и провести 

объективный анализ конкурентов с точки зрения клиента.

11 Приняты меры по защите 

интеллектуальной собственности и 

предотвращению кражи продуктов и 

технологий.

Прежде всего, необходимо правильно понять 

риски. Необходимо учитывать не только 

технические, но и программные меры.
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4. Требования к кандидатам / критерии отбора
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◼ В программе могут участвовать предприятия, зарегистрированные в соответствии с законами и правилами, принятыми в Японии, и существуют "Корпоративные

требования" и "Требования к заявкам".

◼ Варианты поддержки, доступные заявителям, зависят от корпоративной классификации предлагающей компании.

◼ Введя с помощью QR-кода такие данные, как отрасль, капитал и количество сотрудников, вы сможете проверить доступные для применения варианты.

◼ Для получения подробной информации, пожалуйста, ознакомьтесь с руководством по набору в 2024 году, которое будет опубликовано в день объявления.

Малые и средние предприятия：

Основной закон о малых и средних предприятиях: Компании, подпадающие под действие любого из пунктов 1-4 статьи 2

Компании с 2 000 и менее штатных сотрудников (за исключением малых и средних предприятий)

Индустрия программного обеспечения или индустрия услуг по обработке информации - это компания, которая подпадает под действие статьи 1 Закона о поддержке малого и 

среднего предпринимательства

Некоммерческая организация: инкорпорированные ассоциации, образовательные корпорации, медицинские корпорации, НПО, НКО и т.д.

Ассоциации малого и среднего бизнеса: Бизнес-кооперативы, кооперативы малого бизнеса, ассоциации предприятий, кооперативы, торгово-промышленные ассоциации 

Стартап: (1) Основан менее 15 лет назад; (2) Не включён в список; (3) Предприятия, отвечающие всем следующим критериям: Внешнее финансирование для начинающих

компаний в размере 5 миллионов йен или более

Финансовые требования и требования к уровню продаж будут смягчены, если ваше предложение соответствует критериям начинающей компании.

※История инвестиций от венчурных фирм, субсидий и заказных проектов для стартапов от государственныхучреждений и т.д.

4. Требования к квалификации 

Меню доступно здесь
(только японский язык)

＞＞

Корпоративная классификация/ 

схема поддержки

Опрос о подтверждении 

потребностей бизнеса в ЦУР

Опрос по проверке 

соответствия бизнеса ЦУР

Коммерческое 

предприятие

Малый/средний бизнес ● ●

Кроме перечисленных 

выше
- ●

Некоммерческая организация ● ●

Ассоциации малого и среднего бизнеса ● ●
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◼ В качестве «требований к корпорациям» (предприятиям) все следующие условия (1) - (8) должны быть выполнены на дату

публичного уведомления. Даже после подачи заявки отсутствие или несоблюдение этих требований может стать основанием для

прекращения проекта или контракта.

◼ Подробную информацию о каждой квалификации можно найти в руководстве по подаче заявок на участие в конкурсе 2024

года, которое будет опубликовано в день появления публичного объявления.

4. Требования к кандидатам (корпоративные требования) 

Корпоративная квалификация Примечания

(1) Должно пройти более 1 года после создания корпорации / предприятия

(2) Не применимо к финансовым показателям  Если заявка подаётся для начинающей компании, финансовые

i. Чистый доход был отрицательным в течение последних 3 лет подряд показатели i и ii могут быть выполнены. iii допустим, если сумма

(Чистый доход был отрицательным в течение последних 3 лет подряд) постоянных обязательств, добавленная к разделу капитала,

ii. Среднегодовой объем продаж за последние три года составляет менее 20 является положительным числом. Если компания ведёт бизнес 

миллионов иен/30 миллионов иен менее трех лет, для определения финансового показателя

iii. Последний балансовый отчёт (за один год) показывает чрезмерную будет использоваться финансовая отчётность после создания 

задолженность компании.

(3) Не быть иностранной компанией и т.д.

(4) Отсутствие банкротства или реорганизации в качестве корпорации, 

отсутствие непогашенных налогов

(5) Корпорация / предприятие не подвергалась никаким мерам / санкциям

(6) Не связана с какой-либо организованной преступной группировкой

(7) Просроченная задолженность перед JICA отсутствует

(8) За последние 3 года не должно быть случаев отказа или отклонения от 

участия в конкурсе.

 Это не относится к случаям, когда JICA считает это неизбежным, 

например, из-за коронавирусной инфекции.
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◼ Любая заявка, не соответствующая ни одному из следующих требований (1) - (6), будет отклонена. Даже после

подачи заявки, если какое-либо из этих требований отсутствует или обнаружено, это может стать основанием для

аннулирования заявки или контракта.

◼ Подробную информацию о каждой квалификации можно найти в руководстве по подаче заявок на участие

в конкурсе 2024 года, которое будет опубликовано в день публикации публичного объявления.

◼ Уже принятые обследования по подтверждению потребностей бизнеса в плане ЦУР и обследования по

проверке деятельности бизнеса в области ЦУР не могут быть поданы повторно с тем же содержанием*.

* "Аналогичныйконтент" определяетсякак "предложения от одной и той же компании, одной и той же страны, включающие одни и те же коммерческиематериалы (продукты, технологии или услуги)".
独立行政法人国際協力機構 | Японское агентство международного сотрудничества

4. Требования к кандидатам (Требования к заявке)

Неприемлемые заявки Примечания

(1) Приложения, в которых цель каждой схемы не соответствует 

корпоративной классификации

(2) Неполные/неправильные заявки

(3) Заявки, в которых предлагающая компания (включая совместные 

предприятия) не имеет опыта продаж предлагаемого

продукта/услуги, технологии и ноу-хау.

 Если предложение соответствует заявке начинающей компании,

некоторые условия будут смягчены. Пожалуйста, ознакомьтесь с

критериями отбора.

(4) Несколько заявок на этот проект поддержки  Некоммерческие корпорации, не относящиеся к категории 

малых и средних предприятий, могут подавать несколько заявок 

при условии, что предлагаемые страны и продукция отличаются 

друг от друга.

(5) Дублирование заявок с другими организациями и проектами JICA  Возможно, если масштабы исследований различны и JICA

считает, что можно ожидать синергетического эффекта при

объединении помощи.

(6) Приложения, оказывающие значительное влияние на окружающую среду 

и общество

 Приложения, оказывающие значительное влияние на 

окружающую среду и общество
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4. Критерии отбора (пример набора 2024 года) 

◼ Ниже приведены критерии оценки и распределение баллов для Опроса о подтверждении потребностей бизнеса в ЦУР и Опроса

по проверке соответствия бизнеса ЦУР. Пожалуйста, ознакомьтесь с предложением вместе. Критерии оценки и предложение

могут быть изменены без предварительного уведомления. Пожалуйста, не забудьте подать заявку, используя форму, приложенную

к руководству по подаче заявок, опубликованному в день публичного объявления каждый год.

1.Обзор предлагаемых 

продуктов/технологий/услуг

 Уникальность, превосходство и 

инновационность продуктов, технологий и 

услуг

 Сильные стороны и дополнительные 

преимущества предлагающей компании

 Показатели продаж (отрицательная 

проверка)

2.Обзор бизнеса

 Концепция выбора целевой страны

 Определённость потребностей

 Актуальность и специфичность бизнес-

модели

 Риски и меры противодействия

 Местный партнёр

3.Потенциальный вклад в

общество и экономику 

целевой страны

 Польза для людей, окружающей среды,

общества и т. д.

 Учет разнообразия
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1. Обзор предлагаемых 
продуктов/технологий/услуг

 Уникальность, превосходство и 

инновационность продуктов, технологий 

и услуг

 Сильные стороны и дополнительные 

преимущества предлагающей компании

 Показатели продаж (отрицательная 

проверка)

2. Обзор бизнеса  Концепция выбора целевых 

стран/регионов

 Концепция бизнес-модели (гипотеза)

 Валидность постановки целей и плана 

проверки

 Вклад в достижение ЦУР и бенефициаров 

учёт разнообразия

3.Корпоративная структура и 
политика

 Позиционирование зарубежной экспансии 

в бизнес-стратегии и приверженность 

руководства

 Структура персонала

 Финансовая база

4.Необходимость и 

целесообразность 

использования системы

 Необходимость использования системы

 Соответствие сметы расходов на 

проведение исследования

4.Валидность 

опроса/демонстрационного 

плана

 Подготовка к нанесению

 Валидность постановки целей и плана 

проверки

 Зрелость демонстрационного плана

5.Структура и политика 

компании

 Позиционирование зарубежной экспансии в 

бизнес-стратегии и приверженность 

руководства

 Структура персонала

 Финансовая база

6.Необходимость и 

целесообразность 

использования системы

 Необходимость использования системы

 Соответствие сметы расходов на 

проведение исследования24



5. Примеры из практики
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Филиппины 
Изменение климата ×

Термостойкая краска 

Miracool, Co., Ltd.

 Улучшение условий труда и жизни в

зданиях с помощью мер по борьбе с

жарой

 Сокращение выбросов парниковых газов 

за счёт снижения энергопотребления

 Повышение долговечности конструкций

Монголия
Сеть доставки мед. 
Препаратов при 
Помощи беспилотника 
Аэронекст Инк.

 Подтверждение условий поставки и 

эффективности в медицинской сфере

 Сокращение выбросов CO2 за счёт

альтернативных способов доставки

автомобилей

 Создание фармацевтической

транспортной сети в качестве

страховочной системы

 Автоматически регистрирует движение судна 

от отправления до возвращения и создаёт

журналы операций с помощью ИИ

 Повышение эффективности работы рыбаков, 

рыболовецких кооперативов, местных 

органов власти и т.д.

 Создание устойчивой рыболовной отрасли

5. Примеры из практики (подробности приведены на следующих страницах)
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Индонезия
Поддержка рыбаков ×
цифровые технологии в 
рыбном хозяйстве

Ocean Solution Technology

Co., Ltd.



5. Примеры из практики (подробности приведены на следующих страницах).

Вьетнам
Сельское хозяйство ×

Солнечная энергия 

Агритри Ко, Лтд.

 Создание общества, 

ориентированного на переработку 

отходов, путём утилизации 

пищевых отходов

 Повышение рентабельности ведёт

к росту доходов

 Увеличение доходов работников 

сельского хозяйства и 

рыболовства и стабилизация 

управления бизнесом

 Содействие развитию 

низкоуглеродного сельского 

хозяйства и рыболовства с 

помощью совместного 

использования солнечной энергии

 Вклад в декарбонизацию

Камбоджа
Общество 
утилизации ×

Сверчки 

Экология, Ко, Лтд.
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Подтверждающее исследование потребностей бизнеса в рамках ЦУР в 

Филиппинах по высокоотражающему покрытию для охлаждения крыш и 

экономии энергии Miracool Co., Ltd. (Тиёда-ку, Токио)

Проблемы развития в стране/секторе

• Цены на электроэнергию на Филиппинах 

примерно в 1,5 раза выше, чем в Японии. Эти 

расходы крайне высоки с учётом ВВП на душу 

населения.

• Правительство Филиппин поставило цель 

сократить выбросы парниковых газов на 75% к 

2030 году, что требует значительного 

сокращения потребления энергии.

Продукты/Технологии компании

• Высокая отражательная способность и отличное 

противообрастающее действие.

• Применение покрытия MIRACOOL снижает 

нагрузку на системы охлаждения, способствуя 

экономии энергии и затрат. В результате это 

позволяет сократить выбросы парниковых газов.

Описание обледования

Бизнес-модель

Будут рассмотрены следующие три варианта:

1. Случаи, когда местные подрядчики по покраске / 

строительству получают заказы напрямую от конечных 

пользователей.

2. Случаи, когда местные партнёры по продажам получают 

заказы от конечных пользователей.

3. Случаи, когда создаётся местная дочерняя компания с 

интегрированной системой продаж и строительства, когда 

бизнес выходит на устойчивый уровень.

Ожидаемый социальный эффект в стране

• Улучшение условий труда и жизни за счёт 

снижения тепловой нагрузки.

• Сокращение выбросов парниковых газов за 

счёт снижения потребления электроэнергии.

• Повышение долговечности зданий.

• Период проведения обследования: август 2023 года – март 2024 года.

• Страна/Регион: Филиппины / Манила и прилегающие регионы.

• Обзор исследования: Целью данного исследования является проверка превосходства 

покрытия Miracool по сравнению с аналогичными/конкурирующими продуктами, а также 

оценка энергопотребления на кондиционирование воздуха в целевых зонах, таких как 

заводы, склады, коммерческие/общественные здания. Будут рассмотрены варианты 

развития местного бизнеса, включая определение потенциальных партнёров и 

распределение ролей между участниками.
Высокая отражательная способность 
покрытия MIRACOOL 
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Проблемы развития в стране/секторе

• Быстрая урбанизация привела к нормализации пробок из-

за нехватки инфраструктурного развития, что негативно 

сказывается на медицинской помощи и экономической 

активности, так как движение людей и грузов затруднено.

• Загрязнение воздуха, вызванное активным 

использованием автомобилей.

• Слаборазвитая инфраструктура доставки в пригородные 

районы (гер-дистрикты), включая дороги и розничные 

магазины.

Продукты/Технологии компании

• 4D GRAVITY – технология конструкции, улучшающая 

стабильность промышленного дрона во время 

взлёта, посадки и полёта, а также оптимизирующая 

его центр тяжести.

• AirTruck – массово производимый дрон для 

логистики, использующий вышеуказанные 

технологии.

• SkyHub – новая логистическая услуга, 

объединяющая воздушные и наземные перевозки 

(дроны).

Описание обследования

Бизнес-модель

Проект начнётся с доставки медицинских товаров дронами, что требует высокой 

степени срочности и качества доставки.

• От точки взлёта/посадки дрона до точки доставки будут использоваться 

велосипеды и электровелосипеды, которые менее подвержены пробкам; 

доставка будет скоординирована с быстрыми курьерскими службами и 

местными компаниями, имеющими множество сервисных баз.

• Корпоративными клиентами услуг доставки медицинских товаров будут 

больницы, лаборатории, медицинские и исследовательские учреждения, а 

индивидуальными – доставка питания и медикаментов для сотрудников таких 

учреждений.

Ожидаемый социальный эффект в стране

• Включение воздушных маршрутов в существующую городскую логистическую 

сеть проекта направлено на улучшение обеспечения и эффективности 

поставок в медицинской сфере.

• Использование воздушных маршрутов позволит снизить количество 

автомобильных доставок днём, уменьшить пробки, увеличить доступное 

время для пользователей автомобилей и сократить выбросы CO₂, что 

улучшит качество жизни в городах.

• Создание сети фармацевтических перевозок в качестве «страховочной сетки» 

в пригородах (гер-дистрикты).

• Период проведения: июнь 2023 – февраль 2024

• Целевая страна/регион: Улан-Батор, Монголия

• Резюме опроса: (Пожалуйста, заполните форму на основе предложения)

• Подтвердить "потенциал рынка доставки с помощью дронов" в Монголии и собрать необходимую 

информацию для изучения "возможных содержаний услуг".

• Подтвердить текущий статус законов и правил, необходимых для предоставления услуг, а также 

будущую политику исследований.

• Собрать информацию о будущем техническом обучении местных пилотов и другого операционного 

персонала.

Опрос о подтверждении потребностей бизнеса в ЦУР для 

внедрения сети доставки медицинских товаров с помощью дронов 

в Монголии AeroneX Inc. (Токио)
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Проблемы развития в стране/секторе

• Необходимость изучения методов устойчивого 

управления морскими ресурсами.

• Установка на рыболовных судах, работающих на 

расстоянии более 12 морских миль от берега, 

оборудования, аналогичного VMS (Системе 

мониторинга судов).

Продукты/Технологии компании

• Служба поддержки рыбаков «Трезубец Тритона» предлагает 

различные операционные обзоры для рыбаков и 

государственных агентств.

• Включает IoT-устройства, специально разработанные для 

рыболовных судов, а также собственную AI-разработку.

• С помощью спутниковых данных отслеживает маршруты 

плавания и анализирует их с помощью AI для расчёта ключевых 

показателей управления ресурсами (рыболовные усилия).

Описание обследования

Бизнес-модель

Закупка оборудования Министерством морских дел и рыболовства 

или прямые продажи рыбакам, которым предписано устанавливать 

VMS-устройства.

• Организация локального производства IoT-устройств.

• Сотрудничество с местными сервисными агентами: 

предоставление услуг по установке, эксплуатации и 

техническому обслуживанию.

• Сбор оплаты за услугу: агент получает комиссию, а оставшаяся 

сумма поступает в компанию OST.

Ожидаемый социальный эффект в стране

• Предоставляя «Трезубец Тритона» как устройство, 

эквивалентное VMS, значительно сокращаются затраты на 

установку оборудования и связь.

• Понимание рыболовных усилий, что является важным 

показателем для управления ресурсами.

• Достижение правильного контроля вылова (TAC-менеджмент).

• Содействие улучшению операционной эффективности и 

развитию устойчивой рыбной промышленности.

• Период проведения: 04.2024 – 12.2024

• Страна/Регион: Индонезия/Джакарта, Пенгамбенган

• Обзор: Для развития бизнеса службы поддержки рыбаков «Трезубец Тритона» и содействия 

управлению устойчивыми морскими ресурсами проводится исследование тенденций политик 

Министерства морских дел и рыболовства, требований к спецификациям, стратегий 

предоставления услуг, условий связи, целевого рыночного сегмента, местного производства и 

связанных с этим законов, правил и разрешений.

Опрос о подтверждении потребностей бизнеса в ЦУР для повышения устойчивости 

рыбных ресурсов, с использованием системы отслеживания судов с ИИ-аналитикой 

(«Трезубец Тритона») в Индонезии. 

Ocean Solution Technology Co., Ltd. (г. Сасебо, преф. Нагасаки)
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Проблемы развития в стране/секторе

• Отсутствие цепочек создания стоимости в 

пищевой промышленности, например, потери 

продуктов питания

• Отсутствие возможностей для сельских жителей 

зарабатывать за пределами деревни

• Проблемы питания матерей и детей

Продукты/Технологии компании

• Ресурсосберегающие технологии для 

производства сверчков с использованием 

пищевых отходов и технология для производства 

и продажи продуктов питания и кормов с 

использованием этих ресурсов.

Описание обследования

Бизнес-модель

Пищевые отходы собираются и превращаются в корм для 

сверчков, а местным фермерам, выращивающим сверчков, 

передаются знания и технологии. Затем полученную 

продукцию выкупают и перерабатывают в порошок из 

сверчков. Этот порошок продаётся как сырьё 

дистрибьюторам и другим производителям, а также как 

переработанный продукт для потребителей.

Ожидаемый социальный эффект в стране

• Цель - решить проблему стабильной эффективности 

производства сверчков с использованием 

ресурсосберегающих технологий для производителей 

сверчков.

• Снижение затрат и повышение прибыльности для 

производителей сверчков благодаря распространению 

продуктов и технологий

• Период проведения: июнь 2023 г. — сентябрь 2024 г.

• Страна/регион: Камбоджа / Провинция Такео, столица Пномпень

• Описание:

Цель — индустриализировать производство перерабатываемого сырья из сверчков, 

используя корма из пищевых отходов, и развить бизнес по производству сырья для 

продуктов питания и кормов для домашних животных. Это будет способствовать 

диверсификации сельскохозяйственного производства и созданию цепочек создания 

стоимости продуктов питания в Камбодже.

Опрос по проверке соответствия бизнеса ЦУР для создания 

цепочки поставок продуктов питания с использованием 

сверчков в Камбодже / ecologie.Inc

31



Проблемы развития в стране/секторе

Во Вьетнаме ожидается ежегодный рост цен на 

электроэнергию примерно на 3%, а коммерческие 

тарифы вырастут из-за повышения цен на ископаемое 

топливо. Кроме того, остановка работы объектов из-за 

перебоев с электроснабжением представляет собой 

серьёзный управленческий риск для предприятий в 

области сельского хозяйства и рыболовства.

Продукты/Технологии компании

Совместное использование солнечной энергии (Solar Sharing, 

SS) — это система одновременного производства 

сельскохозяйственной продукции и электроэнергии путём 

установки конструкции на фермерских угодьях высотой около 3 

метров и размещения на ней тонких солнечных панелей с 

промежутками. Под такой системой возможно выращивание 

различных культур, так как солнечный свет, необходимый для 
роста растений, проникает сквозь панели.

Описание обследования

Бизнес-модель

• Продажа SS производственным корпорациям и торговым компаниям.

• Установка SS на фермах мелких производителей, которые продают 

свою продукцию этим корпорациям или компаниям.

• Мелкие производители будут использовать электроэнергию и 

оплачивать её по ставкам, установленным производственными или 

торговыми компаниями (ниже, чем розничные тарифы EVN).

• Избыточная электроэнергия будет использоваться на 

перерабатывающих или складских объектах этих корпораций или 

компаний.

Ожидаемый социальный эффект в стране

Распространение SS будет способствовать искоренению 

бедности, снижению неравенства внутри и между странами, а 

также декарбонизации Вьетнама. Это позволит производить 

электроэнергию в районах с низким уровнем электрификации, 

повысит доходы работников сельского и рыбного хозяйства за 

счёт экспорта и продажи низкоуглеродной продукции в Европу, 

США и другие страны.

• Период проведения: июнь 2023 г. — сентябрь 2024 г.

• Страна/регион: Вьетнам / Ханой, Хошимин, Кантхо

• Описание: Проведение маркетинговых исследований и исследований для создания системы 

предоставления услуг по внедрению SS, включая финансирование, закупку запчастей, 

строительство и обслуживание. Компания также создаст демонстрационные объекты для изучения 

роста сельскохозяйственной и водной продукции, а также объёмов используемой электроэнергии. 

По завершении опроса компания планирует развивать бизнес SS во Вьетнаме, что поможет 

стабилизировать управление для фермеров и рыбаков, а также будет способствовать 

декарбонизации страны.

Опрос по проверке бизнес-модели для углеродно-нейтрального сельского 

и рыбного хозяйства через применение технологии совместного 

использования солнечной энергии (Solar Sharing) во Вьетнаме

Agritree Co., Ltd. (город Накагава, префектура Фукуока)
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６. Достижения
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6. Достижения (результаты внедрения до 2023 года)

• Совокупное количество записей: 1 516 (подсчитано по результатам обследования платёжного 

баланса в 2010 финансовом году)
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Опрос о содействии развитию

партнёрства МСП
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бизнес-модели для ЦУР (МСП)

Обследование для проверки 

бизнеса на соответствие ЦУР

Сумма
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Опрос для подтверждения 

потребностей бизнеса для ЦУР
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участием частного сектора

Обследование по разработке 

бизнес-моделей для ЦУР с участием 

частного сектора
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Юго-Восточная 
Азия
[値]

Тихий океан
[値]

Восточная / 

Центральная Азия

[値]

Южная Азия

[値]

Латинская 

Америка [

値]

Ближний Восток 
и Европа

[値]

Целевые регионы
Энергетика

[値]
Окружающая 

среда
[値]

Управление 
отходами 

[値]

Очистка воды / 
водоподготовка

[値]

Промышленное 

продвижение    

[値]

Благосостояние

[値]

Сельское 

хозяйство 

[値]

Социальное 

обеспечение 

[値]

Образование

[値]

Предотвращение 
катастроф и 

готовность к ним 
[値]

Область применения
Другие

[値]

6. Достижения (целевые регионы, область применения и т.д.)
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Африка

[値]
Развитие инфраструктуры/ 

Транспорт

[値]



独

6. Достижения (Поддержка правомочных МСП по всей стране)

Хоккайд

Регион Кинки кейс 166

(например, септик в Сиге)

Регион Тохоку 56 случаев (например,

переработка фруктов на Фукусиме

67 кейсов региона Чугоку

(например, предотвращение оползней в 

Ямагути)
Фукусиме)

Регион Кюсю 
109 кейсов
(например, очистка от 
загрязнений на 
Окинаве)

188 кейсов в регионе Чубу

(например, измеритель

ингредиентов чая в Сидзуоке)

тоннелей в Токио)

Регион Сикоку кейс 57 (например, инспекция судостроения в Эхимэ)
立行政法人国際協力機構 | Японское агентство международного сотрудничества
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Регион Хоккайдо 42

кейса (например,

сборщик картофеля 

на Хоккайдо

Регион Канто 380 кейсов

(например, подземное 
туннелирование)
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