
中小機構 の海外展開支援

２０２０年１月２９日

独立行政法人中小企業基盤整備機構 中部本部



中小機構の概要

 本部・地域本部・事務所 １１か所
中小企業大学校（研修施設） ９校

 役職員数 約800人

 外部専門家 約3,200人
（中小企業診断士、弁護士、公認会計士、税理士等)
国際化支援アドバイザー約400名（うち、海外在住者約160名）

 国の中小企業政策の中核的な実施機関
 起業・創業期から成長期、成熟期に至るまで、

企業の成長ステージに合わせた支援メニューを提供

● 中小機構の支援体制

● 中小機構の支援事業の特徴

 総合的な経営支援

 計画的なハンズオン支援

 広域的なネットワークを活かした支援
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中小企業の成長段階に応じてサポート ※支援メニュー・内容は変更となる可能性があります。
最新の内容は中小機構ホームページをご確認ください。

中小機構の支援メニュー
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中小機構の海外展開支援メニュー
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海外ビジネスナビ（情報提供WEBサイト） 実務情報・進出事例・海外現地情報などを専用WEBサイトで提供

海外展開セミナー 海外展開に取り組む中小企業への情報提供 人材育成（研修）

eコマース活用支援 ECセミナー・ワークショップ、オンライン講座、EC Camp

子会社管理
取引条件変更
移転・撤退

海外展開の検討段階から、海外市場への進出、進出後の安定経営まで、様々なメニューを用意

国際展示会出展サポート 国内で開催する国際展示会への出展を支援

海外CEO商談会 海外企業経営者等との商談会

国際化支援アドバイス（伴走型） 海外展開計画の策定、海外現地調査同行等

J-GoodTech（ジェグテック） ビジネス・マッチングサイト

http://www.ec-cube.net/products/detail.php?product_id=760


・中小企業国際化支援アドバイス

◆国際化支援アドバイザー
海外投資・海外販路開拓のアドバイザー４名を配置
（TV会議による本部アドバイザーとの相談も実施）

経営課題を把握した上で、海外展開の初期段階から実現段階まで、海外展開の可否、対象国
の選定、海外向け製品の開発・改良の必要性等の情報提供、アドバイスを実施

事業内容 中部本部の支援体制

◆国際化支援アドバイス

海外ビジネスの課題やお悩みを解決するため、豊富な
実務経験・ノウハウを持つ専門家がご相談に応じます。
（中小機構にご来訪いただきます。）

 貴社だけの海外展開の姿を一緒に考えます
 ニーズに合う情報を入手し、アドバイスします
 何度でも、無料でご利用いただけます

◆国際化支援アドバイス（伴走型）

貴社の国際化のプロジェクトについて、数か月にわ
たる支援計画を策定し、支援を行います。
 訪問アドバイス
 海外現地同行アドバイス（有料）

・平成３０年度アドバイス実績

約5,000件（中部本部：約５００件）
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大槻 恭久 台湾、香港、上海、シンガポール、米国等の市場に精通
し、食品製造業等の海外展開支援を行う。また、海外F/S、
新連携、農商工連携、六次産業化等各種補助金の支援経
験あり。

中谷 泰
タイ・インドネシア・ミャンマー等の日系企業、現地企
業の現状や問題点に精通。タイにて現地企業の人材育成、
企業診断、物流現場改善指導及び現場改善指導経験あり。

永田 功 東南アジアを中心に農水産物・食品の豊富な輸出支援経
験あり。また、フィリピン、インドネシア駐在時には日
系の現地製造業法人の責任者として、現地での人材育成、
労務管理、市場開拓、営業活動等についての知識やノウ
ハウも有している。フィリピン、インドネシア、シンガ
ポール、台湾等の案件に対応可。

森岡 裕美 電装部品メーカーに約30年間勤務。タイ、中国に駐在経
験あり、現地法人立ち上げから代表として従事。海外拠
点設立、販路開拓の支援経験あり、製造分野にも幅広く
精通。海外展示会・商談会等でのビジネスマッチングも
経験あり。

必要に応じて400名のアドバイザー（うち海外在住160名）を活用



・海外展開セミナー

地域の中小企業支援機関・金融機関・業界団体等と連携して、
中小企業の皆様の海外ビジネスを後押しするセミナーを開催

海外の投資環境や販路開拓の進め方、進出時のリスク・留意点等のテーマについて、
具体的な事例を交えてご説明します。

・進出先として注目のベトナム最新事情

・基礎から学ぶ貿易実務

・海外子会社の経営力強化に向けて

・アウトバウンド市場の開拓

・海外展開における知的財産対策

・販路開拓の基礎を学ぼう

・アメリカへ抹茶を輸出するための方策

・中国市場のリスクとチャンス

・海外進出のいろは

◆平成３０年度開催実績（例）
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・海外ビジネスナビ～中小企業のための役立つ情報サイト～

海外ビジネスに関する実務情報や留意事項の解説、
海外展開の成功事例等をＷＥＢサイトで提供
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・ebiz～ＥＣ活用支援ポータルサイト～

ECに取り組む中小企業者の方々に対して、オンライン講座の配信や
セミナー・マッチングイベントの開催、専門家によるアドバイスを提供
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https://ec.smrj.go.jp/

http://biznavi.smrj.go.jp/


 日本企業との代理店契約や合弁会社設立等を希望するアジア諸国の
企業経営者等（CEO）を日本に招聘

 日本国内にいながら、複数の海外企業経営者と商談を行える機会を提供

 海外政府機関等（タイ工業省、ベトナム計画投資省企業開発庁、
ミャンマー商工会議所連盟 等）の協力を得て、優良な海外企業を選定
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海外政府機関等と連携
し優良企業を招聘

海外展開を目指す国内中小企
業（海外進出、販路拡大）

日本企業と連携を希望する
海外企業経営者等（CEO)

中小機構が最適な商談
の組み合わせをアレンジ

国内での商談

◆平成３０年度開催実績
・タイビジネス商談会＠MEDTEC Japan 2017
・インドネシア商談会＆セミナー＠東京
・ミャンマー商談会＠東京・大阪
・ASEAN医療機器商談会＠東京

・海外CEO商談会（海外企業経営者との商談会）



・J-GoodTech（ジェグテック）

日本の中小企業と、国内の大手・中堅企業や海外企業をつなぐ、
ＢtoＢ（企業間取引）のマッチングサイト

12※一般消費者向け取引（B to C取引）、金融、保険、賃貸、人材派遣、コンサルティング等については対象外



海外バイヤーが多く訪れる国内展示会への出展を支援
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 NIPPON QUALITY in ギフト・ショー

 中小企業総合展 in FOODEX

・展示会出展サポート

【出展前の支援】
・出展準備のためのアドバイスや情報提供
・商談資料の翻訳支援
・バイヤー等へのプロモーション

【出展時・出展後の支援】
・通訳による商談支援
・成約に向けた契約方法・貿易実務のアドバイス
・出展結果を踏まえた海外展開に係るアドバイス



24時間365日、日本全国の中小企業が持つ優れた製品・技術・サービス
を展示してビジネスマッチングを行うウェブ展示会
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・時間・場所に関係なく、いつでも、どこからでもアクセス可能
・英語ページを併設し、世界に向けて発信が可能

・新価値創造NAVI



独立行政法人 中小企業基盤整備機構 中部本部

企業支援部 支援推進課 八森・熊崎・山崎

〒460-0003

名古屋市中区錦2-2-13 名古屋センタービル4階

ＴＥＬ 052(201)3068 ／ ＦＡＸ 052(220)0517

ご不明な点は、お気軽にお問い合せください
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