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ラオス日本センター所長のご挨拶

ラオス日本センター（LJI）の役割の一つは、ラオスの中小企業がビジネスに習熟し、成長を実現で
きるよう支援することです。

LJIは、これまでJICAの支援を受けつつ中小企業向けに様々なビジネス関連の研修プログラムを提 
供してきましたが、その中でも特に優れた代表的なものが「経営塾」と呼ばれる6ヶ月間のプログ
ラムです。すべての講義は、実際のビジネスに豊かな経験を有する日本人講師が担当しています。
このプログラムでは、ビジネスに不可欠な要素を講義だけでなく、演習や議論を交えて実践的に学
ぶことができます。また、参加者は、プログラムの最後に、約10日間の日本でのスタディーツアー
に参加し、様々な日本企業を視察訪問することができます。 
中小企業のビジネス強化のため、LJIは、ラオス企業同士、更にはラオス企業と日本企業を含む外国
企業とのビジネスネットワーキング支援も提供しています。

LJIは、経営塾を2021年までに5回実施し、同窓生は73名に増えました。また、経営塾同窓生によ
り、相互学習とビジネスネットワーキングを促進するため、経営塾同窓生会「KJL」（Keiei-Juku 
Laos）が設立されました。そこで、LJIは、KJLメンバー企業の相互学習とネットワーキングの促進
支援の一環で、日本企業や外資企業向けのKJLメンバー企業紹介の冊子の作成支援をしました。「
この企業とコンタクトを取りたい」などの要望がありましたら、是非、LJIにご相談ください。 

LJIは、ラオスの社会のために、KJLの活動に協力できることを大変光栄に思うと共に、引き続きKJL
メンバー企業のビジネス成長に向け全力でサポートします。

ありがとうございました。

Dr. Phonekeo CHANTHAMALY
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ラオス日本センター(LJI)

ラオス日本センターのサービス経営理念

ビジョン
LJIは、高いコンピテンシーを持つ人材の育成を通
じて、社会の持続的成長を促進します。

ミッション
LJIは、ラオスおよび国際社会のために、質の高い人
材育成に貢献します。更には、ビジネスやアカデミ
アのネットワーキングを促進する「ダイナミックな
プラットフォーム」も提供します。

信条
熱意、チームワーク、協調性、継続的な改善、個
々の成長、を大切にします。

本サービスは、ビジネスの開発や成長を促進す
るための実践的プログラムです。参加者は、ビ
ジネス経験が豊富なラオス人および日本人を含
む外国人の専門家から学ぶことができるほか、
様々なビジネスネットワーキング機会にも参加
することができます。

ビジネスデベロップメント

本サービスは、経験豊かな日本人およびラオス人
講師から、日本語やその背景となる日本文化を学
ぶことができます。

日本語教育

本サービスは、ラオスと日本の人々の相互理解の
促進、関係の強化を目指しており、参加者はお互
いの文化を体験することができます。

文化交流
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その他注目すべきサービス
● ビジネスネットワーキングの機会提供

● Biz caféなど各種セミナーの開催

● LJI SUSU （ラオス企業へのスタートアップ、スケールアップ支援）

主なサービス
● MBAプログラム

● 経営塾プログラム

● テイラーメイド・プログラム　

● レギュラープログラム

ビジネス
デベロップメント
サービス

20 

日本型の実践的プログラム ラオス企業の成長 ラオスの持続的な経済発展

ラオス日本センター（LJI）は、独立行政法人国際協力機構（JICA）の支援を受け、ラオスの産業振興に寄与する
ラオス企業、外国企業および企業支援団体に対して「ビジネスデベロップメントサービス」を提供しています。

年以上の実績 



当センターのサービスには、以下の3つの特徴があります。
「実践的内容」、「90％以上の満足度」、「信頼できる品質」。

7KJL Member Companies Profile 2022 | Introduction of LJI Services

実践的内容

●サービスの多くは、ビジネス経験を持つ国際的な講師陣によって提供されています。また、すべての講義には、ケーススタディや
演習が含まれており、参加者は講義後直ぐにご自身のビジネスに活用することができます。

●当センターは、参加者が修得した知識を実際のビジネスに活用できるよう、コンサルティングサービスも提供しています。また、
参加者は、ビジネスネットワーキングの機会にも恵まれます。

参加者の90％以上が、　　　　
「研修内容が役に立った！」
と述べています。

●当センターは、これまでに400以上のコースを提供
し、20,000人以上がそれらのコースを受講されています。

●当センターのテイラーメイド・プログラムでは、企業は
様々なコースから関心のあるテーマを選択し、更にはカス
タマイズすることができます。

講義 個別コンサルテーション ビジネスネットワーキング

信頼できる品質
以上の満足度90%

Language available



経営塾とは、経営者自らが学び、成長するための「経営者向けの学校」を意味します。本プログラムは、ビジネスの改善や成長を目
指す経営者・CEO向けのエグゼクティブプログラムで、6科目の講義（経営戦略、人材育成、マーケティング、事業運営管理、財務
管理、ビジネスプラン作成）が含まれます。本プログラムには、以下の3つの特徴があります。

本プログラム参加者は、6ヶ月間、各月5日間（月～金、9:00～16:00）の講義を受けます。 
また、毎月、講義の翌週に1対1のコンサルティングの機会があります。
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経営塾
プログラム

Language available

すべての講義は、グローバルなビジネス経験を持ち、理論と実践の双方に優れた日本人専
門家が行います。

講師は全員日本人

講義終了後、参加者はご自身のビジネスの成長に繋がる「ビジネスプラン」を作成しま
す。また、講義だけでなく、1対1のコンサルティングも受けられます。プログラムの最後
には「日本研修」の機会を得られ、日本企業訪問や対話を通じて、日本の経営手法やビジ
ネストレンドを直に学ぶことができます。

実践的内容

本プログラム参加者は、KJL（Keiei-Juku Lao）ネットワークグループの一員になることがで
きます。KJLネットワークメンバーは、KJLメンバー企業や他のラオス企業、日系企業を含む
外国企業とのネットワーキングなど、ビジネスを成長させる様々な機会を得られます。

ビジネス
ネットワーキング
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テイラーメイド
プログラム

Language available

600人 
年間

を超える受講者

ゴールド科目「最も人気の高い科目」

本プログラムは、経営者、管理職、一般社員など、企業内の特定の対象層や課題に合わせてプログラムを設計することができます。
プログラム期間は、通常1～14日間ですが、ご要望に応じてカスタマイズすることが可能で、以下のような独自性を持つ、需要の高
いプログラムです。

人材マネジメント戦略
受講期間：１週間

04

財務管理
受講期間：１週間

05運用マネジメント
受講期間：１週間

02

ビジネスプラン
受講期間：１週間

06マーケティング戦略
受講期間：１週間

03

戦略マネジメント
受講期間：１週間

01

プログラム内容やスケジュールは、御
社のニーズに合わせて設計いたしま
す。当センターは、事前コンサルテー
ションを通じて、御社の課題に対応し
た適切かつ効率的なカリキュラムをご
提案いたします。

柔軟なカリキュラム

御社の都合に合わせ、当センターまた
は御社で実施することができます。オ
ンライン対応も可能です。

当センターは、講義とコンサルティン
グの両方を提供し、御社が期待するア
ウトプットを実現します。

いつでも、どこでも
受講可能実質的で大好評
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レギュラー
プログラム

短時間

プログラム期間は、6時間から30時
間までいろいろなタイプのものが
あります。

20年以上続く、当センターのオリジナルプログラムです。

本プログラムは、民間企業、公営企業
向けに提供しています。また、2001
年以降、世界的な動向を踏まえなが
ら、時代に合ったトピックの研修を提
供するために、改善を続けています。

20 年以上

既に、150以上に亘る多様なコースを
10,000人近くの人に提供した実績があ
ります。

150 コース以上

10,000 人以上

Language available



経営塾プログラム

MBAプログラム

日本語コース
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お客様の声

Bounnaly Chounlamany 様 | 副社長、Palamy Pharma 社 (2 期生 )
私にとって、6 か月間の経営塾プログラム、日本訪問は、とても価値ある体験でした。当社の企業経営に参考となり得る多くのヒン
トを得られたと同時に、日本滞在中にお会いした経営者のビジョンから刺激を受けました。特に、経営者のサービスやホスピタリティ
に感激を受けました。更には、おもてなし、カイゼンや 5S についても学ぶことも出来ました。私は、この様な最高の機会を提供し
て下さった JICA と LJI に感謝しています。当社は、学んだことを企業経営や人材管理に活かしています。そのお陰もあり、会社の様々
な取り組みが迅速に進むようになりました。

Hatsavanh HAREMANY 様 | ビジネスオーナー、SHICHIDA LAOS 社 (3 期生 )
LJI の経営塾プログラムは、他の組織が提供する研修とは異なり、ユニークです。第一に、100 年後も成長し続ける企業を輩出する
日本人の精神に基づく「事業継続に重要なスキル」を学ぶことができること。第二に、すべての講師が経験豊富なビジネス実務家
であること。第三に、参加者全員は、日本での企業視察や日本人を知る機会を得られ、日本的なビジネス精神に深く触れることが
できることです。

Mekmano CHANTHALATY 様 | ビジネスオーナー、Clean and Green Farm 社 (1 期生 )
経営塾プログラムの初日の講義において、私自身が抱えていた課題の解決策が見つかり、同プログラムに参加したことが正しかっ
たと実感しました。そのため、経営塾プログラムに参加できたことを大変誇りに思っています。

Sompasong PHOTHISANE 様 | サービスユニット長 , ドントーク・ブランチ , Banque Pour Le Commerce Exterieur Lao 
Public (BCEL)（8 期生）
LJI の MBA プログラムの特徴は、ラオスと日本の 2 国間の協力、更には他国との連携の下、実施されることが挙げられます。また、
次のような特徴もあります。第一に、起こりうる問題を解決する方法が学べること、第二に、様々な原理・原則や過去の教訓など
に関し、豊富な知識と経験を持つ講師陣から学べることです。

Kommaly NOUANTHASING 様 | 経営経済学部スタッフ、サワナケート大学 (5 期生 )
MBA プログラムに参加中、講師の方々はご自身の経験や興味深い理論を共有くださり、私のレポートに対して有益なコメントをく
ださいました。また、JICA の支援により、日本を訪問する機会を得ることができました。

Phokham PHOMMASEISY 様 | 工場長 Vientiane Automation & Solution Engineerin 社 (10 期生 )
LJI の MBA プログラムに参加する最大の価値は、優れた教授陣から学べることです。もう一つの価値は、各科目の多様なグループワー
クを通じて、官民の様々な職種の人々が、切磋琢磨し学び合えることです。

Souphaphone  CHANTHAVONG 様
私は LJI で日本語と日本文化を学ぶことに興味があります。LJI での交流活動に参加することで、日本を身近に感じると同時に、多
くの友人を見つけることができました。特に日本クラブは私の週末を華やかにしてくれます。また、LJI で学んだことで、学習院女
子大学での一年間の交換留学という人生最大の機会を得ることができ、日本滞在中、私は自分の人生にとって新しい経験を得るこ
とができました。LJI で教えて下さった先生方に心からお礼を申し上げたいと思います。

Phoutthahuksa SENGSOUVANNA 様
以前は、日本語は難しいと思い込み、あまり興味がなかったのですが、LJI の日本語コースに参加してから、日本語に興味を持つよ
うになりました。LJI の日本語コースは素晴らしく、楽しく学べます。私は LJI で 3 年間勉強していますが、これからも勉強を続け
ていきます。LJI の日本語コースで学んで私を日本語と日本が大好きになりました。

Saifa VONGDEANE 様
LJI では日本語を学ぶだけでなく、友達作りに繋がるイベント参加の機会、更には将来のアドバイスも得ることができました。この
場所に出会ってから、私の人生は変わったと言えるでしょう。私にとって、LJI は第二の故郷です。
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当センターのMBAプログラムは、JICAの技術支援を受けるとともに、経済経営学部の協力を得て実施しており、「経営理論と実践的
な知識をバランスよく備える有能な人材の育成」を目的とする質の高いプログラムです。

具体的には、地域および世界経済統合プロセス、特にASEAN統合が進む中で、市場経済の発展に寄与できる人材の育成を目指したプ
ログラム内容としています。そのため、本プログラムの修了生は、グローバル化が進むラオスやその周辺諸国で活躍するために必要
な知識とスキルを身に付けることができます。

MBA プログラム

「日本式経営」をベースとしたプログラム

●講師は皆「日本式経営」に精通しており、講義の40％は日本及び
ASEAN諸国の講師、60％はラオス人講師によるものです。

●当センターは、ラオス国内において、日本人を含む外国人講師による
MBAプログラムを提供している唯一の機関です。

日本の
マネジメント

40%

390人
以上の卒業生

Language available
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文部科学省が推奨する課外活動においては、教員と学生
の連帯感の醸成、卒業生と在校生との知的交流を生み出
すことに力を入れています。主な活動は、サッカー、ペ
タンク、卒業生・在校生の商品展示会、ビジネス交流会
などです。また、開発プロジェクト現場への訪問や、他
県の農村部の学校への寄付のイベントも行っています。

卒業生ネットワークは、MBA学生、LJI、社会との連携を促進するため
に、LJI/JICAの支援の下、2010年に設立されました。そして、卒業生と在校生
のビジネス交流イベントであるネットワーキングイベントを毎年12月に開催
しています。

授業での学びに加え、ラオス国内および海
外（特にタイ）の様々な企業を視察する機
会を得られます。

入学資格 :
1)　関連分野の学士号取得者

2)　2年以上の社会人経験

3)　十分な英語力

*経営学、または経済学の基礎知識を有する方を
優先的に採用します。

*経営学、または経済学の学士課程を卒業したば
かりの方で、学業成績が優秀な方も選考の対象と
なります。

学習期間 :
●  24ヶ月のMBAプログラム（2年間）

●  講義：月～金

●  時間：17:30～20:45（イブニングコース）

授業料 :
●  授業料：28,600,000 Kip. 

●  出願料：80,000 Kip (LJIで出願書を購入)

授業言語 :
授業は60％がラオス語、40％が英語で行われます。

課外活動

卒業生ネットワーク

スタディツアー
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受講者のレベルに適した、様々なコースがあります。

日本語コース

目標レベル/日本語能力試験N5

●日本の文化の理解や会話の習得が期待できる。

●家族、買い物、仕事について日本人とコミュニケー
ションがとれる。

●日本の社会文化について知ることができる。

●100字程度の漢字の読み書き可能レベル初
級

前
半

①
   初

級
前

半
②

目標レベル/日本語能力試験N4

●趣味や経歴、将来の目標などの話題で自己紹介がで
きるようになる。

●場面や相手に応じて、敬語を用いた丁寧な話し方
や、友人同士のような、くだけた話し方ができるよう
になる。

●300字程度の漢字の読み書き可能レベル初
級

後
半

①
   初

級
後

半
②

目標レベル/日本語能力試験N3

●一般社会的な話題についての会話ができる。

●文章や音声から情報を得ることができる。

●漢字約500字の読み書き可能レベル

中
級

目標レベル/日本語能力試験N4～N3程度

●初級文法が定着し、自然な日本語で会話できる。

●中級編に向けての、読解力・聴解力が身につく。

●350字程度の漢字の読み書き可能レベル

初
中

級

17:30 – 19:30
( 週 3 回 , 計 108 時間 )

月、火、水、木、金

土、日 9:00 – 11:00
( 週 2 回 , 計 72 時間 )

JFランゲージスクールで
日本語を学ぶ5つのメリット !

平日と土日のコースがあります

日本企業への就職や日本留学の情報提供5

日本文化体験を通じて日本人と交流体験2

しっかりとした学習管理システム4

経験豊富な講師による指導3

日本語でのコミュニケーション能力の強化1
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日本文化交流活動

LJIは、ラオス人と日本人の相互理解を促進し、関係を強化するために、様々な交流活動を定期的に行っています。

日本の各大学による、ラオスの学生に向けの教育プログラ
ムや奨学金の情報を発信するイベントの開催支援。

技術者人材の育成を目的に、優秀な若手科学技術者を対
象としたHonda Y-E-S（Young Engineer and Scientist‘s）
Award Programの実施支援。

1年間の情報提供サービス（LJIロビーの展示スペースなど
でのPR)提供。

ラオス人学生と日本人学生の学術・文化交流を目的とした
交流プログラム実施。

JICAボランティアに対するラオス語研修の提供。 ラオスの学生や一般向けの「浴衣ワークショップ」、
一般向け「浴衣着付けサービス」実施。 

日本留学フェア ホンダY-E-S奨励賞

LJI による情報発信 交流活動プログラム

JOCVs向けのプログラム 浴衣ワークショップ
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社名

A2Z Accounting Service Co., Ltd.

Balamy Trading Export-Import

BanLao Survey Design and Construction Co., Ltd.

Clean and Green Farm

Clean and Green Services

KPN Pharma Sole Co., Ltd.

Lao Development Bank

Mahasok Trading Company Ltd.

Mekhong Lao Export & Import Co., Ltd.

Palamy Pharma Co., Ltd.

Bubpha Mekong Guesthouse 

Microtec Education Centre

New Market Nong Neow

Phonexay Construction Co., Ltd.

Premium Food Products

Saikhong Trading Import-Export Sole Co., Ltd.

Sengfaly Road, Bridge and Irrigation Construction Co., Ltd.

Thipphachanh Construction and Electric Supply Co., Ltd.

TPS Import-Export Sole Co., Ltd.

V&K Concrete Sole Co., Ltd.

V&K Road and Bridge Construction Co., Ltd.
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社名

Viengthong Pharma Co., Ltd.

Alpha International Montessori School

Aristar Marketing Sole Co., Ltd.

BDP Micro Finance Provide Loan to Lao people

CASA BOTANICA

Casa Espacio Interior Design

Empire Trading Import-Export Sole Co., Ltd.

Individual Enterprise Insigne Service

Lao Brewery Co., Ltd. 

Lao SangFanh Group

Savang Houag Heuang Electric Sole., Ltd.

TPS Construction Complete Combination Sole Co., Ltd.

Veunkham Salt Company

Banque Pour Le Commerce Exterieur Lao Public

Funderland Individual Enterprise

Khammany Ice Machine Manufacturing Factory

Lao Transport Engineering Consultant

Master Printing Factory

Panyathip International School

Smart Tecnology Co., Ltd.
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事業内容について教えてください
好景気により中小企業が急成長しています。加えて、近年、会計
に関連する法律や基準が承認・施行され、中小企業にもその遵守
が求められるようになりました。私はこれまで様々な会計監査業
務を経験しており、自分の能力と情熱に合ったビジネスを始めよ
うと思っていたので、ビジネスのアイデアを求めて経営塾プログ
ラムを受講することにしました。その後、個人・中小企業を対象
に、政府が承認した会計ソフトの導入、内部統制システムの見直し、
報告書作成、能力開発サービスなど、総合的な会計監査サービス
を提供する会社を設立しました。加えて、税務顧問サービスや財
務管理サービスも行っています。

セールスポイントは何ですか？
会計ソフトを使用した監査の実績があり、会計士とのネットワー
クを持ち、中小企業部門に力を入れています。政府から求められ
る法定中小企業報告書の作成支援から、中小企業と外部・内部監
査サービスを提供する外国の会計事務所との橋渡しもしています。
当社の主な強みは、専門的な資格を持つ会計士の採用・確保と、
質の高いサービスをタイムリーに提供できることです。ラオスで
は、ほとんどの中小企業はこれまでみなし課税であったため、会
計報告書を作成することは一般的ではなく、複雑で面倒だと考え
られています。そこで当社は、適切な財務報告や会計管理の実践
が組織の経営効率を高めるために重要であることを明確にし、彼
らのビジネスに適したサービスを提供することで会計システムの
利用を広めていきたいと思っています。
当社の専門家の多くは、国際機関や政府機関との業務経験がある
ため、そのネットワークを活かしてお客様を増やすことができる
と確信しています。中小企業への正式な会計システムの導入を国
が求める中、当社の事業は市場において重要な役割を果たすこと
になると思います。

課題は何ですか？
企業にとって会計報告は企業の将来計画を決定するために非常に
重要ですが、ラオスの中小企業の多くは会計事務所に依頼し財務
報告を作成することをまだ行っていません。そのため、法令の遵守、
及び適切な会計システムの活用における利点に係る理解を促進す
るための、教育・奨励に努める必要があります。

今後の事業計画は？
会計システムの導入に取り組む中小企業数の増加を予測し、その
導入に伴い彼らのビジネスが成長することを期待し、事業計画を
立てています。その他、外資系企業と協力し、ラオスに進出しよ
うとするお客様を受け入れるための関連サービスも促進していま
す。ビジネスパートナーを増やしていくために、このサービスに
も力を入れる予定です。また、外国企業がラオスの会計関連の入
札に参加する場合、当社は委託業者として参加することができ、
監査業務の効率化を図るため当社から人材の派遣も行います。お
客様のご要望に応じて、お客様と政府機関との業務を円滑に進め
るための調整、会計帳簿の作成、会計サービスの提供、政府との
連絡役なども引き受けます。自社で経理担当者を採用したい企業
に経理研修のサービスも提供します。

将来のビジネスパートナーに向けて
現在のラオスにおける税務・会計・監査に関連する法令は複雑で、
深い知識を持つ人材が必要です。ラオスでビジネスを成功させる
には、現地の会計監査法人と提携することが近道だと考えていま
す。アウトソーシングや下請け以外にも、パートナーにはいろい
ろな形態があると思います。お互いの強みを生かせるパートナー
と協力したいです。

1. オフィス　2. バックオフィスのサポートスタッフ

Establishment Year▶2019
Tel▶+856-20-7899-6697　E-mail▶info@a2zaccountinglao.com
Web▶www.a2zaccountinglao.com
Address▶Khamphengmueng road, Phonthan Village, Xaysettha District, 
Vientiane, Lao PDR

A2Z Accounting Service Co., Ltd.
Ms. Vilavanh BOUPHA / Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of English, Master of Business Administration in Lao PDR

会計データを活用し中小企業の未来をサポートする

コンサルティング
・専門

1 2

 Company DATA
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Establishment Year▶2012
Tel▶+856-21-25-3354　E-mail▶soumano@balamytrading.com
Web▶www.balamytrading.com
Address▶Sithane Neua, Sikhottabong District, Vientiane Capital, Lao PDR 

すべての人に最高の日用品を提供するために

卸売・小売

 Company DATA

Balamy Trading Export-Import Co., Ltd.
Mr. Soumano CHOUNLAMANY / Director / Business Owner
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Technology Management in Thailand

事業内容について教えてください
当社は、外国の世界的なサプライヤーから輸入した様々な高品質
な日用品を、ラオス国内の卸売業者や小売業者に販売するリーディ
ング・ディストリビューターです。
現在、タイ、韓国、フィリピン、ベトナムから少なくとも 400 品
目の食品と様々な消費財を輸入しています。当社のお客様は、卸
売食料品店、生鮮市場、ミニマート（コンビニエンスストア）、スー
パーマーケット、カフェ、レストラン、ホテルなどです。
当社の最大の関心は、製品の品質と、当社の製品をラオスのどの
場所でも手に取ってもらえるようにすることです。経験や市場調
査を通じて、どの商品がラオスの人々の好みに合うかを熟知して
おり、その知識を活かしラオスのエンドユーザーの生活の質を向
上させるよう努力しています。

セールスポイントは何ですか？
当社は、お客様と密接に協力し合うことで、彼らのビジネスやラ
オス各地の市場ニーズを理解し、お客様と良い関係を築いていま
す。こうしたお客様とのやり取りからラオスのエンドユーザーの
細かな要望を知ることができます。
製品の品質が当社の焦点であるように、高い品質と信頼できる製
品をお客様に提供することを約束します。そのために製品やサプ
ライヤーに対して具体的な基準値を設けています。
また、実際の需要に応えるため市場の動向を注意深く観察し、製
品の流通量を調整し、さらにエンドユーザーの好みや行動の変化
にも気を配っています。

課題は何ですか？
ラオスは内陸国であり、輸送コストが高いため、製品の価格が高
くなってしまうというビジネスに根本的に不利な状況があります。
他国に比べて為替レートが頻繁に変動することも、コストに影響
を与える要因のひとつです。

また、新製品を投入することも経営資源に影響を与える大きなチャ
レンジとなります。例えば、キユーピー（マヨネーズ・ドレッシ
ング）は現地の料理にはあまり使われず、ラオスの人たちにもあ
まり知られていなかったため、当初は販売するのが困難でした。
そのためラオス人に馴染んでもらうまで輸入量を制限していまし
た。しかしその後、世界の最高品質の製品をラオスのエンドユー
ザーに届けたいという私たちの熱い思いで、生鮮市場での試食な
ど様々なキャンペーンを打ち、辛抱強く根気よく販売を続け、今
ではキューピーはラオス社会に受け入れられています。

今後の事業展開は？
ラオス国内の日用品及び食品の市場は拡大を続けているため、
2022 年の戦略プランでは新製品の紹介とサプライヤーの開拓に力
を入れる予定です。特に日本からは食品を中心にラオス市場のニー
ズを満たす製品を持つサプライヤーを見つけたいと思っています。
当社の取り扱う製品は知名度が高く、品質も優れており、既に様々
なチャネルで購入することができます。今後は、忙しい現代人の
ライフスタイルに合わせたオンラインサービスを通じて、販売量
を増やしていきたいと考えています。

将来のビジネスパートナーに向けて
ラオス市場に興味のある日本企業を含む外国企業や投資家の方々
は、ぜひラオスへお越し頂き、一緒に市場視察や情報収集をして
頂ければと思います。私は日本滞在中に、日本企業が生産する様々
な日用品に大変感銘を受け、食品など多くの製品がラオスでも紹
介できると思いました。
経営塾プログラムに参加したことで、戦略的なマーケティングや
お客様のニーズの見つけ方、またスタッフマネジメントの重要性
も学びました。学んだことを活かし様々な方と協働できることを
楽しみにしています。

1. Ms. Viphavanh CHOUNLAMANY, Deputy Director （Batch2)　2. 製品普及のための試食会　3. 様々な商品　4. 出荷場

1 2 3 4
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事業内容について教えてください
私は、もともと美術が好きで、建築家か土木技術者かという選択
肢があった中で、自宅から近いという理由で土木学科を選びまし
た。学生時代はたくさんの絵を描いたりデザインをしたりしまし
た。卒業後はいくつかの会社に就職し働きながら、友人たちとフ
リーランスのデザイナーとしても活動していましたが、仕事が増
え始めたことを機として、住宅設計を行う当社を友人と立ち上げ
ました。その後、住宅の設計・施工、土木工事を行う会社へと拡
大しましたが、事務所は自宅の中に置き、看板も出さずに活動し
ていました。
2012 年から 2 年間、ビエンチャンで 60 以上のブースを有する「国
際 EXPO」に主催者の一員として参加しました。このイベントを
通じて、より多くのお客様に当社を知って頂くことができました。
またこの経験から、「会社を大きくしたいのなら、他国の会社と協
力しなければならない」ということを学びました。
当社のスローガンは、「Be the Different and Build the Own Brand」
です。私たちは、ターゲットに訴求するユニークな設計の提案を
通じて、起業家の方々のビジネスの成功を後押しするブランディ
ング・ソリューションの提供を目指しています。

セールスポイントは何ですか？
若い世代のお客様は、当社の設計から施工、施工管理、納品まで
一貫したサービスを支持してくださっています。広告を出さずに、
お客様の口コミが次の仕事に繋がっています。当社は、良いデザ
イナーを雇用し、彼らに設計から納品までを管理してもらうこと
を大切にしているからです。若いお客様は今、ターンキーサービ
スを好んでおり、これからはこのマーケットが飛躍的に伸びると
思います。

当社は、心をこめて仕事をしますので、お客様はそれを評価して、
当社のサービスを他の人に紹介してくださいます。また建設はチー
ムワークで行います。各工程に関わるスタッフや職人全てが良い
仕事を出来るようにするため、値下げはしません。

課題は何ですか？
人材管理が当社の課題です。スタッフや職人には、技術的な事も
一般的な事も一つ一つ丁寧に指導しなければならず、自分で考え
モチベーションを維持してもらうことが難しいです。日々の仕事
の中で何か問題が起こった時に、自発的に解決策を見つけ対応し
てもらいたいのですが、中々スムーズにはいきません。今後、こ
の問題を解決していきたいと考えています。

今後の事業展開は？
最近、お客様に当社のサービスを知って頂くために、モデルハウ
スを開設しました。今後、カフェも併設し、建築・デザインのショー
ケースとしての機能を持たせる予定です。

将来のビジネスパートナーに向けて
私は、ラオスのポテンシャルを信じており、国外のパートナーと
協力してラオスらしさを残した形で発展していきたいと考えてい
ます。豊富なノウハウを持ち、ラオスにも適用できる経営・設計・
施工の技術を共有できる日本企業と協力したいです。

1. Ms. Ladsamy PHADOUANESINH、Deputy Director (Batch2)　2. 建設現場の視察　3. 当社が設計したホテル

Establishment Year▶2008
Tel▶+856-20-5822-2555　E-mail▶banlaocompany@gmail.com
Web▶www.facebook.com/Banlaocompany
Address▶Donekoy Village, Sisattanak District, Vientiane Capital, Lao PDR

BanLao Survey Design and Construction Co., Ltd.
Mr. Seny PHADOUANESINH / Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Civil Engineering in Lao PDR

時代に合った設計で若手世代に支持される設計事務所

建設 コンサルティング
・専門

1 2 3

 Company DATA
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Establishment Year▶2020
Tel▶+856-20-5511-1044
E-mail▶mekmano@yahoo.com
Web▶www.bmgchampa.com
Address▶Ban Sivilay, Xaythany District, Vientiane Capital, Lao PDR

Clean and Green Farm
Mr. Mekmano CHANTHARATRY / Director / Business Owner
Nationality▶ Lao　Education▶Bachelor of Civil Engineering in Lao PDR, Master of Business Management in 
France, Master of Business Administration in Lao PDR

健康的な食材で心も体も健やかに

農林・水産・畜産

 Company DATA

事業内容について教えてください
ここ数年、ラオスの人々のライフスタイルや食生活は変化してい
ます。健康的な食生活は、ポジティブな心と健康的な体を作る上
で大きな役割を果たすと考えます。当社は、有機農法による国産
製品を普及させるという目的のため、また、ラオスでの有機野菜
の需要の高まりに応えるため、水耕栽培と有機農法での野菜の栽
培と販売を行う事業を開始しました。現在は主に放し飼いでの養
鶏を行なっています。健康的な食材への大きな需要があったから
こそ、このような転換ができました。市場には外国企業の競合他
社もありますが、当社はラオスの人々が好む昔ながらの飼育方法
を取っており、ラオスのお客様に信頼され支持して頂いています。

セールスポイントは何ですか？
私たちはラオス人であり、ラオスの社会の中で生活しているため、
現地のお客様のニーズを理解していることがビジネス上の強みと
考えています。お客様の行動を頻繁に観察し、直接フィードバッ
クを得ることで、お客様が本当に必要としているものを見極めて
います。当社が提供する食品の安全性を保証するために、市場に
出す前に一つ一つの製品をテストしています。食品の品質と安全
性がお客様からの信頼につながり、ファーム運営の原動力となっ
ています。

課題は何ですか？
気候変動、鳥インフルエンザ、ニューカッスル病などは、養鶏業
者にとって鶏の成長や生産性に悪影響を及ぼす大きな脅威です。
このような悪影響を軽減するため、当社は研究施設ゾーンを農場
ゾーンから分離して設置しています。当社のファームは中小規模
であり小回りが利くため、特定のお客様のニーズを反映させた商

品の開発など、お客様と一緒になってユニークで際立った運営方
法を模索していくつもりです。

今後の事業展開は？
まずはラオスでの地盤を固め、近隣のベトナム、タイ、カンボジ
アを中心に新たなマーケットを開拓していく予定です。近隣諸国
とは気候や宗教、文化が似ているため、ビジネスがスムーズに進
められると思います。また、輸出製品の品質と安全性の基準を満
たすために、必要な管理システムを確立していきます。
更に、競争力を高めるため、有機野菜の栽培と養鶏を効率的に組
み合わせた循環型農業により力を入れていきます。これについて
は先進的な企業からさらに学ぶ必要があります。なかでも日本は、
ビジネス交流をしたい国のひとつです。経営塾プログラムの一環
で日本研修に参加した際、日本企業を訪問する機会があり、そこ
で様々なことを学び、私たちのビジネスに生かすことができると
考えています。そのため、新たな事業を始める前に、必ず一度は
日本の投資家を訪問し意見交換を行いたいと考えています。

将来のビジネスパートナーに向けて
ラオスは発展途上にあり、クリーンな農業ビジネスが社会経済の
発展を後押しする大きな可能性を秘めています。この開発を促進
するためには、投資を奨励することが重要です。このビジネスチャ
ンスをつかむために、価値観を共有する皆さんに協力して頂ける
と嬉しいです。資本提供、技術提供、経験をシェアして頂くこと
など、いずれの協力関係も歓迎します。

1. 黒い地鶏　2. 海老の養殖池　3. 大きく育った海老
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事業内容について教えてください
清掃員を派遣する会社を運営しています。母子病院が最初のお客
様で、病院が移転することになり、新しい建物に移るタイミング
でこのビジネスを本格的にスタートさせました。
病院での当社のスタッフの丁寧な仕事と礼儀正しさに政府高官が
感銘を受け、旧国会議事堂の清掃を担当することになり、その後、
新国会議事堂の清掃も請け負っています。これが当社の原点で、
その後、民間企業、国連、UNODC、World Education などお客様
を広げてきました。

セールスポイントは何ですか？
当社のサービスをより良いものにするために、経営塾プログラム
で学んだ「おもてなし」「生きがい」「カイゼン」といった日本的
な経営理念を大切にしています。これにより、スタッフが楽しんで、
常に改善し、より効率的に、より楽に働くことができると考えて
います。この仕組みがうまく機能していることを実感しています
し、これからも続けていくつもりです。
当社のスタッフは各勤務地に派遣され、それぞれの場所で当社を
代表する存在となります。彼らが情熱を持って最高の仕事ができ
るよう注意を払わなければサービスの質が保てません。そのため、
スタッフに寄り添ったトレーニングをするよう心がけています。

当社のポリシーは、お客様が誰であろうと差別せず、どの場所で
も同品質の謙虚なサービスと清潔さを提供することです。

課題は何ですか？
ラオス国内には競合他社が多く、現在では 40 ～ 50 社ほどありま
すが、これはどうしようもないことです。しかし、" 品質、品質、
品質 " というスローガンを掲げて、競合他社に対抗することはで
きます。これは、「人の質、技術の質、仕事の質」という意味です。

今後の事業展開は？
スタッフが仕事に心を込めることが出来、更には接客トレーニン
グを受けてお客様に敬意を払ったコミュニケーションの方法を身
につけるまで、この国での事業に力を注ぎたいと考えています。
また、清掃だけでなくベッドメイキングや洗濯、庭の手入れ、在
宅介護などサービスの多様化を図っていく予定です。他には、清
掃用具をタイの会社と一緒に開発したいです。

将来のビジネスパートナーに向けて
日本のサービス提供の方法はラオスでも必要とされるスタンダー
ドになると思うので、日本企業と共に働き、私たちのサービスマ
インドを高めるためにご協力頂けると嬉しいです。

1. Mr. Meksithanakone CHANTHARATRY、Marketing Manager (Batch2)　2. Ms. Phongsawath KEOKHOUNPASAK、Assistant Manager (Batch4)　
3. スタッフミーティング　4. スタッフ

Establishment Year▶2011
Tel▶+856-20-5545-4524, +856-30-531-3537　E-mail▶nilasone.vps@gmail.com
Web▶www.facebook.com/315293868852519
Address▶Building No.003, Kaisone Phomvihane Road, Sivilay Village, Saithany District, 
Vientiane Capital, Lao PDR

Clean and Green Services
Ms. Nilasone VONGPRASEUTH / Director
Nationality▶ Lao　Education▶Diploma of Accounting in Lao PDR

プロフェッショナルな清掃サービスで快適を届けたい

コンサルティング
・専門

1 2

3 4
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事業内容について教えてください
当社はラオスの大手製薬会社です。市場が国有製薬会社によって
支配されていた 1990 年代初頭に設立されました。当時は医薬品の
供給が常に不足しており、高値で取引されていました。
創業者である私の母は、手頃な価格で高品質の医薬品を市場に供
給することで、地元の関連企業の成長に大きく貢献するだけでな
く、社会における消費者一人ひとりの福祉にも貢献したいという
ビジョンを持っていました。
彼女はビジネスチャンスを掴み 1992 年にこの会社を設立しまし
た。2000 年から 2006 年にかけてはベトナム企業と提携し、ラオ
スに医薬品工場を設立しました。2006 年からはベトナム企業との
提携を解消し独自にベトナム、中国、タイから製造に必要な機械
を輸入しています。

セールスポイントは何ですか？
当社は従業員の技術力と知識の継続的な向上に力を入れています。
従業員全員が工場で医薬品の製造に使用するすべての機械の操作
に習熟しています。私は創業者の息子ではありますが、医薬品の
包装、各薬局への配送、通関手続き、事務所での事務作業など、
流通業務の現場で他の従業員と区別なく働き勉強させてもらいま
した。創業当時から働いている社員が何人もいることが誇りです。
ラオス市場やラオス人のニーズ、現地の薬局のことはよく理解し
ています。 
また当社は 100％民間企業でありますので、お客様のニーズに応
えるために、迅速な意思決定と適切な行動をとることができると
いう大きなメリットがあります。

課題は何ですか？
ラオス国内市場に急増した国内外との競合の存在は、私たちを脅
かす存在であると同時に、製品の品質を継続的に改善し、生産量
を増加させるための原動力となっています。私たちは、第一に高
品質の製造設備を保有するために投資し、第二に従業員のスキル
と知識を常に向上させるために投資しています。このようにして、
私たちは競争の脅威を事業成長の原動力に変え、今後も課題を克
服していくつもりです。

今後の事業展開は？
近い将来、お客様のニーズに即座に対応するため、オンラインチャ
ネルでの販売を開始する予定です。また、中国のビジネスパート
ナーと協力し、中国市場への輸出も計画しています。
また、ヘンプオイルについては、CBD や THC を配合した関連商品
は高い収益が期待できるため、現在法規制の変更を期待し資料を
作成しているところです。

将来のビジネスパートナーに向けて
知識やノウハウのある投資家やビジネスパートナーと一緒に仕事
をする準備はできています。外国人投資家に期待するのは、製造
ノウハウや医療用生産設備（専門機械など）への投資です。また、
生産能力の拡大やマーケティングのための資金を提供してくださ
る投資家も歓迎します。

1. 工場とオフィス　2. 製品ラインナップ　3. 出荷前の品質チェック

1 2 3

Establishment Year▶1992
Tel▶+856-21-48-0528　E-mail▶kpn_pharma@yahoo.com
Web▶www.kpn-pharma.com
Address▶12 Ban Xiengda, Dongkhamxang Road, Saysettha district, 
Vientiane Capital, Lao PDR

KPN Pharma Sole Co., Ltd.
Mr. Thatsaphonh CHANTHAVISOUK / Director
Nationality▶ Lao　Education▶Bachelor of Economics in Lao PDR 

医薬品製造を通じて福祉に貢献したい

卸売・小売 医療・福祉

 Company DATA
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事業内容について教えてください
当行は、Chaleun Sekong Energy Co., Ltd.（70%）と財務省（30%）
による合弁銀行です。通常の銀行業務のほか、国の社会経済発展
の促進、国の経済基盤強化のため、あらゆる分野における中小企
業の振興を目的とした融資業務に力を入れています。

セールスポイントは何ですか？
当行は、3 つの国営商業銀行が合併して設立されました。預金、ロー
ン、決済、オンラインバンキングなど様々な銀行商品を通じて、
お客様にご満足頂きながら、財務の健全性を確保し、業務全般を
改善・強化することを業務目標にしています。
当座預金や定期預金のほか、高い金利、多様な支払い方法、ラオ
スのほぼ全ての地域にある支店など、当行のサービスは非常に魅
力的なものとなっています。定期預金は、利息の受け取りを前払
いか満期受け取りにするか、お客様が選択することができます。
また、当行は、ラオスの商業銀行として初めてモバイルコマース
の形態でオンラインバンキングを導入するなど、お客様のニーズ
を更に満たすことができる、技術的な優位性を持っていると考え
ます。

課題は何ですか？
当行のお客様は現地の中小企業が中心ですが、広範なデータ収集、
AI によるデータ分析など、お客様の将来性や財務状況を理解する
ために行員がデジタルリテラシーを持つ必要があります。そのた
めの継続的なトレーニングをしていかなければなりません。経営

塾プログラムで学んだ人材育成の重要性から、行員を対象に、時
代に応じたトレーニングをしていきたいと思っています。

今後の事業展開は？
運営コスト削減のため、複数の銀行と提携し商品・サービスを提
供しています。中でも、一定の料金で、現金の引き出しや残高照会、
各種取引などをより便利に行える ATM サービスは、私たちの協業
の成功例のひとつです。こうした経験から、テクノロジーを活用
した商品やサービスをニーズに合わせ提供するため、お客様と更
なる協力関係を築くことを模索していきます。
また、1. クリーンエネルギーへの投資、2. エコツーリズムへの投資、
3. 農業部門への投資、4. 中小企業を中心とした既存の顧客への投資、
に注力していきます。これらは、政府の方針に沿うものでもあり、
企業が適切な金利での資金調達を可能とするなど、事業成長へ寄
与するものです。
その他、たとえば仮想通貨やメタバースといった、即座に対策し
なければいけない破壊的イノベーションに対しては、専門知識を
持った人材をヘッドハントし対応していきます。

将来のビジネスパートナーに向けて
銀行を通じた商取引を促進するという政府の意向を受け、当行は
ラオスでのビジネスに関心をお持ちのすべての投資家の皆様のお
役に立てるよう、幅広い商品とサービスを提供し、お客様のご期
待に沿えるよう、全国に多数の支店を展開しています。

1. Mr. Khampaseuth PHANTHAVONG、Acting Head of Information Technology Dep. (Batch2)　2. 本社サービスカウンター　3. 個人ユーザー向け All in One アプリ

Establishment Year▶1999
Tel▶+856-21-21-3300　E-mail▶ldblaoho@ldblao.la
Web▶www. ldblao.la
Address▶013 Souphanouvong Road, Sihom Village, Chanthabouly District,
Vientiane Capital, Lao PDR

Lao Development Bank (LDB)
Mr. Sounthone SINTHAPASEUTH/ Former Deputy Managing Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Accounting and Master of Finance and Banking in USSR

ラオスの中小企業の挑戦を支えたい

金融・保険

1 2 3
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事業内容について教えてください
当社はラオスの家具輸入代理業界を牽引しており、ライフスタイ
ルストアというコンセプトで流行を先行しています。当社設立の
きっかけは、双子の出産で通常の勤務ができなくなったことと、
INGO という輸入手続きを行うプロジェクトで働いた経験からで
す。ラオスでは住宅やオフィスの建設が急増しているため、家庭用・
オフィス用家具に高い需要があります。その点にビジネスの可能
性を感じ、当初は実店舗を持たず、公共事業への応札対応を中心
に家具の輸入事業を開始しました。現在は、自社ブランドを立ち
上げ、メーカーと連携し、市場の求める品質に応じた製品づくり
を行っています。

セールスポイントは何ですか？
当社の強みは、中・高級市場をターゲットにした商品デザインと
品質を有する家具を提供できることです。もうひとつは、お客様
に商品の適切な情報やアフターサービスを提供できるスタッフの
接客能力です。また、自社ブランドの製品は、ラオスのお客様か
ら好評を頂いています。特に、お客様に合わせた規格でメーカー
に製造依頼しているマットレスは、ISO に準拠した高品質な素材を
使用しており自信を持っています。お客様の口コミにより自然と
当社の評判が広がるような顧客サービスに取り組んでいます。

今後の事業展開は？
お客様のニーズに合わせたオーダーメイドの製品を提供するため
に、インテリアデザインのサービスを増やしていく予定です。現在、
ラオスの家屋の大きさに応じ、住宅用家具は大きなサイズのもの
がほとんどです。しかし、これからの若い世代の住宅購入の傾向
は変わってくるでしょう。これまで様々なお客様と接してきた中
で、若い世代のカップルは、自分たちのライフスタイルに合った
コンパクトなデザインの住宅を求める傾向があると感じています。
ラオスの市場は非常に小さく、大きな工場を建てるには適してい
ません。そこで、ラオスの市場のニーズに合った自社製品を設計・
生産するために、小さな工場を作りたいと考えています。今後、
自社ブランドを広く認知してもらい、ラオスでの顧客基盤を強化
することに注力していきます。

将来のビジネスパートナーに向けて
ラオスで自社ブランドを立ち上げ、顧客基盤を強化したい方と協
力できれば幸いです。そして、ラオスと同じように発展途上の国
であり、文化も似ている ASEAN のマーケットに、お互いのブラン
ドを広めていけるよう、協力し合っていきたいです。

1. スタイリッシュなショールームの外観　2. 多種多様な家具を取り揃える

1 2

Establishment Year▶2011
Tel▶+856-21-21-6601　E-mail▶info.mahasok@gmail.com
Address▶209 Chao Anou Road, Thongkhankham Village, Vientiane Capital, Lao PDR

Mahasok Trading Co.,Ltd.
Ms. Chandavone VONGXAY / Managing Director
Nationality▶Lao　
Education▶Bachelor of Business Management in Lao PDR / Master of Project Management in USA

トレンドを読み次世代の顧客に向けた商品を展開する

卸売・小売

 Company DATA
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事業内容について教えてください
前職のインテリア業では国内で資材を調達していましたが、ある
プロジェクトに関わった際、自分で資材を輸入する経験をしまし
た。その時、資材の原価の安さを知り、自分がもし低価格で輸入
資材を販売すれば大きなビジネスチャンスになると気づき、輸出
入の会社を立ち上げました。その後、ラオスの製品を世界に紹介
することで、他国との架け橋になりたいと思いが高まり、手工芸
品や食品の開発に力を入れています。
ラオスの製品を輸出するためには、パッケージやデザインの良い
ものを作る必要があると考え、数年前にラオス・ベストブランド
と呼ぶ規格を独自に作り、輸出品を開発するプロジェクトを始め
ました。この規格は、製品の品質を保証するための基準を定めた
もので、今では業界ではよく知られています。

セールスポイントは何ですか？
私は、常に問題をチャンスと捉えています。ラオス・ベストブラ
ンド品質を確保するため、私たちと同じこだわりと思想を持つ企
業や生産者のビジネスグループを作ることで、お客様に最高の製
品を提供できるようにしています。
ラオス・ベストブランドの製品は、ラオス全土の各県から集められ、
レベル 1 ～ 5 の段階で評価しています。レベル 5 の製品は輸出に
適しています。関係者全員が一丸となって、輸出に必要な基準を
満たすまで製品のレベルを高め、生産者自身の意識も高めていき
ます。この自主的な競争が、私たちの強みです。
主力商品の一つである木製家具は、競争力のある価格で提供する
ことが可能です。お客様に低価格で提供することは、世界の輸出
市場で成功するための重要な要素と考えています。

課題は何ですか？
改善すべき点があるかどうか常に確認する重要性を、経営塾プロ

グラムに参加した際に学びました。各生産者グループで作られた
製品は、輸出製品にもできる最高レベル 5 を目指し、継続的に改
善していきます。各製品のレベルをどのように上げていくか、そ
の方法を生産者と話し合いながら探していく必要があります。そ
して、その製品を魅力的なパッケージで輸出することも目標です。

今後の事業展開は？
現在輸出できる可能性が高い製品は 9 つあります。ラオス国内で
も人気の高い商品の一つは、パデーク（ラオスの伝統的な魚を発
酵させた調味料）と呼ばれ、アメリカだけでなくヨーロッパへの
輸出も期待できる商品です。もう一つの魅力的な輸出品はラオス
産のコーヒーです。
私たちの製品は、一定の基準を満たしたものでなければ販売する
ことができません。ターゲットや用途を明確にした上で、商品を
開発し販売基準まで持っていきます。国内市場、または、他国向
けかは、その商品のポテンシャルを見極めるチームをその度に立
ち上げて評価します。
商品が市場に受け入れられるかの評価に関しては、私たちは優れ
た原材料を活用しているため、それらをいかに加工し、付加価値
を持った製品にできるかということに尽きると思います。

将来のビジネスパートナーに向けて
外国のビジネスパートナーは、自国での流通・販売チャネルを既
に持っている方を求めています。また、ユニークな新商品の開発
や斬新なマーケティング戦略を提案してくれる方も歓迎していま
す。生産技術、製造技術、知識、マーケティングスキル等の向上
への協力も、私たちの目標達成のための重要な助けとなりますの
で、歓迎します。

1. 百貨店での展示販売　2. 製品ラインナップ　3. ラオスの伝統的な食品　4. プレミアムジャスミンライス

Establishment Year▶2000
Tel▶+856-20-5884-4588, +856-5855-5666　E-mail▶mlexim.lao@gmail.com
Web▶FB Fan Page: laobestລາວສຸດຍອດ

Mekong Lao Export & Import Co., Ltd.
Ms. Latsamy VETSAPHONG/ Business Owner
Nationality▶Lao　Education▶Diploma of Accounting and Finance in Lao PDR

ラオスの魅力的な特産品を世界に届けたい

製造 卸売・小売

1 2 3 4

 Company DATA



27KJL Member Companies Profile 2022 | Company Profile | Batch1

事業内容について教えてください
主にタイや韓国からの医薬品の輸入・販売から事業をスタートさ
せました。主な取引先は、公立・私立の病院、診療所、調剤薬局、
雑貨店などです。売上の 2 割は一般用医薬品で、残りの 8 割はニッ
チな商品である医療用医薬品で、中には独占的に輸入している商
品もあります。当社は、こうしたニッチな製品の具体的な内容や
セールスポイントを、医師や薬剤師、ドラッグストアの従業員一
人一人に丁寧に説明しています。需要の増加に伴い、現在シンガ
ポール、マレーシア、台湾、インド、バングラデシュからも輸入
しており、少なくとも 200 品目を市場に供給しています。その結果、
当社はラオスの医療用医薬品市場において大きなシェアを持つ企
業の１つとなりました。

セールスポイントは何ですか？
輸入医薬品の安全性を確保するため、特に品質を重視した商品選
定を行っています。市場の特性を熟知し、高品質な製品をお客様
が購入しやすい価格で提供できるよう、仕入先や取引先と調整す
ることに力を注いでいます。当社のスタッフには、当社が扱う処
方薬やニッチ製品について高い知識を持ち、的確に売り手に伝え
る能力が求められます。当社はそのための研修や指導を丁寧に行っ
てきました。このようなスタッフの能力開発には時間がかかるた
め、他社はなかなか太刀打ちできないと思います。また、法令を
遵守し、倫理的な責任をもって事業を運営することも、お客様に
信頼して頂くために重要です。

課題は何ですか？
当社が事業を始めた当時、ラオスには同業社が 10 社だけでしたが、
現在では 60 社以上に増えています。このような状況下で、安定的
な顧客数を維持するためには、製品の多様化と共に、様々な視点
からの製品選定による品質の向上が必要です。もう一つ

の課題は、物流です。最近のパンデミックの状況下では航空便が
使えず、他の輸送手段に切り替える必要がありますが、その影響
で遅延が発生、輸送コストの上昇につながっています。

今後の事業計画は？
お客様に長年ご愛用頂いている既存薬の販売シェアを確保すると
共に、健康ニーズの変化に応じた新製品の投入で全体の販売量も
増やしていきます。良い医薬品は数多くありますが、消費者が必
要とするタイミングで紹介できなければ販売に繋がりません。販
売数が少なくても一定の潜在的ニーズが見込まれる、高価格帯の
医薬品といったまだ他社が導入していない商材にチャンスを感じ
ています。現在は医薬品を中心に輸入していますが、今後は医療
機器や健康食品、化粧品なども加え、市場に多様な選択肢を提供
できるようにする予定です。また、当社は、製薬の分野でもラオ
スでトップの企業になりたいという目標があり、国内で製薬工場
を建設の上、OEM と自社ブランドの両方を生産し、現地とタイや
ベトナムなど近隣諸国への販売することも視野に入れています。

将来のビジネスパートナーに向けて
政府の長期計画である工業製品の外国依存度低減という目標に対
し、当社では医薬品の国産化を通じてその一翼を担えると考えて
います。そのための事業拡大において、パートナーシップを築く
ことが重要と考えます。輸送距離も短く、物価も近いので、近隣
国の企業との提携を希望しています。輸入医薬品の販売において
は、韓国産のサプリメントがよく売れているように、日本産の高
級サプリメントも販売できる可能性があるでしょう。最後に、外
国人投資家の方々に期待するのは、主に厳しい品質基準を維持す
るための製造ノウハウや知識の共有、設備への投資といった支援
です。もちろん、それ以外の投資も歓迎いたします。

1. 製品ラインナップ　2. コミュニケーションを円滑にする職場　3. 学校との社会貢献活動の取り組み　4. 寺院との社会貢献活動の取り組み

1 2 3 4

Establishment Year▶2000
Tel▶+856-21-21-2933　E-mail▶contact@palamypharma.com
Web▶palamypharma.com
Address▶145 Souphanouvong Ave, Sithane Nuea, Sikhottabong District, 
Vientiane Capital 01000, Lao PDR

Palamy Pharma Co., Ltd.
Ms. Soudaphone PHONHAXA / Director 
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Economics in China, Bachelor of Pharmacy (Hons) in Malaysia 

ニッチな医薬品商材で新たなお客様を開拓する

卸売・小売 医療・福祉
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事業内容について教えてください
ドイツ国際協力公社（GIZ）のディレクターを 10 年、Lao Micro  
Finance Association のディレクターを更に 10 年務めた後、ドイツ
のパートナーと一緒にチャンパサック県でゲストハウスを始めま
した。以前、ドイツ人の同僚たちが私の故郷の村にやってきて 1
年間ホームステイし、その後、他にも希望する友人がたくさん集
まるようになりました。それがきっかけで、自分のゲストハウス
を開くことを思いつきました。" ラーニングセンター " というコン
セプトのもと、企業研修を提供するゲストハウスです。
お客様は、マイクロファイナンスの関連会社の社員や幹部です。
ゲストハウスではマイクロファイナンスに関する研修を定期的に
行い、ラオスの昔ながらの農業・漁業を体験するツアープログラ
ムも実施しています。また、新卒者を対象に、マイクロファイナ
ンス分野で活躍する次世代のプロフェッショナルになるためのト
レーニングも行っています。現在、当社の主な顧客はマイクロファ
イナンス関連会社と一般中小企業で、外国人観光客はメインター
ゲットではありません。

セールスポイントは何ですか？
私は前職を通して長年マイクロファイナンス分野の実務に携わっ
てきました。現在当社のゲストハウスで提供する研修は、様々な
実体験を交えプログラムを構成しています。また、必要に応じ、
タイやフィリピンなど周辺国から専門家を招聘しています。
マイクロファイナンス分野の企業向けには、遅延債務管理、接客、
採用方法、リーダーシップ、組織内の対立の解決など、一般中小
企業向けには、金融サービスへのアクセス、融資の受け方、パン
デミックへの対応、ビジネスプランの作成、戦略策定、組織づく
りなど、ニーズに合わせた様々なメニューを提供しています。こ
れらは、ラオス企業が今まさに直面している課題に対応する、痒
い所に手が届くメニューであるため非常に人気で、お客様はわざ
わざ辺鄙な村を研修の場に選んでくださるのです。

ゲストハウスの独立した各ロッジからは、メコン川の美しい景色
が望めます。お客様はラオスの農村の中で生活し、畑で農作業を
したり、ゆったりと流れる川で漁をしたりと、平和な村人たちの
姿を眺めながらリフレッシュすることができます。さらに、エコ
ツーリズムと農業・漁業を組み合わせ、地域の人々の雇用を生み
出す農村地域開発の実践の場でもあります。お客様はその点も支
持してくださっています。

課題は何ですか？
私一人では何もできないので、後継者の育成も重要です。しかし
人を育てるのには時間がかかります。村に通じる道には沢があり、
乾季でも四輪駆動車でしか行けず、雨季には水没し陸の孤島とな
ります。村に辿り着くまでには、途中で車を降りてから小舟に乗
り換え 1 時間かかります。このような不便な場所で働いてくれる
優秀な人材を探すことに苦労しています。

今後の事業展開は？
ロッジの数は増やさず、村人の家にホームステイする形で床数を
拡張する予定です。また、食事は自家農園・農場で栽培・畜産し
たものを提供し、プログラムやエコツアーなどのアクティビティ
に力を入れる予定です。 Covid-19 の後は、フィリピン人の専門家
とマイクロファイナンス分野の研修や商品開発で協力し合う予定
です。

将来のビジネスパートナーに向けて
私は日本の「おもてなし」に感銘を受けていますので、そのよう
な心優しいおもてなしの精神を、私のゲストハウスの運営と研修
プログラムでも実践していきたいと思っています。また、日本企
業の方々がこの事業に参加してくださり、何か一緒にできること
を楽しみにしています。

1. 教室でのセミナー　2. 村の漁師に釣りを教わる　3. 現地調査　4. 研修生の集合写真

Establishment Year▶2018
Tel▶+856-20-9236-4789　E-mail▶bubphamekong2018@gmail.com
Web▶www.bmgchampa.com
Address▶Ban Houyhair, Champasak District, Champasak Province , Lao PDR

Bubpha Mekong Guesthouse
Ms. Pamoune PHETTHANY / Business Owner  / Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Business Administration In Germany, Master of Business Adminis-
tration in Thailand, Master of Education Management in Lao PDR

企業研修を提供する新しいコンセプトのゲストハウス

宿泊・飲食 教育

1 2 3 4
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事業内容について教えてください
ラオスでは、信頼できる質の高い教育への需要が高まっています。
この需要に応えるため、私たちは私費での他国の高等教育への進
学を希望する生徒に対し教育相談サービスを提供する会社を、同
様の会社がまだ限られていた時代に設立しました。外国の進学に
向けた申請支援業務は、当初はオーストラリアなどごく一部の国
に限られていました。現在はイギリス、タイ、マレーシア、シン
ガポール、中国など、お客様の需要を見込み、現地の提携校や提
携事業社を増やしています。

セールスポイントは何ですか？
長年、この分野に特化し実績を積んできました。私たちはお客様
を家族のように大切にし、教育相談を行います。また、留学中に
サポートが必要な場合はいつでも対応できるようにしており、些
細なことでも電話で相談に乗るほか、ご家族の心配事にも答えま
す。こうしたメンタルケアを含む、私たちが提供する専門的なサー
ビスは、生徒やご家族に満足頂いており、それが当社の人気度向
上やビジネスの成長に繋がっていると考えます。当社のスタッフ
は、この分野において熟練したカウンセラーでもあり、これまで
の経験に基づき、お客様の悩みに寄り添い、また客観的な視点で
アドバイスすることもできます。また、学校の情報だけでなく、
授業料や申請支援業務の手数料、家賃などの生活費まで、留学に
係る費用も含む包括的な情報を事前に提供することでも信頼を生
んでいます。こうした信頼から広がる口コミを元にお客様を増や
してきたことが、大きなセールスポイントです。
もう一点は、当社サービスの積極的な広告宣伝の実施です。具体
的には、教育関連の展示会への参加、ラオス国内の学校を訪問し、
外国の留学に興味を持つ学生に、直接私たちの事業を紹介してい
ます。

課題は何ですか？
留学先で学生にトラブルが発生した場合、当社のスタッフが責任
を持って関わり対応します。そのため、スタッフはコミュニケー
ション能力、ストレスマネジメント、共感能力などが求められ、
その分野でのトレーニングが重要です。経営塾プログラムで学ん
だことを応用し、より適切な解決策を講じることができるよう、
スタッフに効果的なコーチングを提供しています。

今後の事業展開は？
ラオスの地方にも潜在的なお客様がおりますので、ルアンパバー
ン、チャンパサック、サワンナケート、カムアンなどの主要地方
をはじめ、全国にマーケットを広げていく予定です。お客様が増
えることでより様々な選択肢を提供することが可能になります。
現在の提携校の多くは英語圏の学校です。中国など非英語圏の国
も興味深い留学プログラムを提供しています。そのため、今後、
対象となる提携校を宣伝したり、教育セミナーや学校フェアなど
の展示会の開催を呼びかけたりする予定です。

将来のビジネスパートナーに向けて
私たちは、日本の「おもてなし」「マナー」「自制心」「他者への敬
意」に感銘を受けています。私たちはまだ日本へ学生を送った実
績はありませんが、日本ではレベルの高い教育が受けられますの
で、今後お客様へ選択肢の一つとして紹介したいと思っています。
今後、日本の提携校や提携事業社との出会いがあると嬉しいです。

1. 当社のフロントオフィス　2. オフィスで学生の相談を受ける　3. 学生のための様々な選択肢　4. 学生からのフォトメッセージ

1 2 3 4

Establishment Year▶2000
Tel▶+856-21-26-4719　E-mail▶admission@microteclao.com
Web▶www.microteclao.com
Address▶145 Souphanouvong Avenue, Ban Sithane Neua, Sikhottabong District, 
Vientiane Capital, Lao PDR

Microtec Education Centre
Ms. Bounnaly CHOUNLAMANY / Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Economics and Management Science in France, Master of Interna-
tional Business in France

熟練したカウンセラーによる留学サポート

教育
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事業内容について教えてください
ビエンチャン郊外の国道北 13 号線という大通り沿いに土地を所有
しており、それを使って何か事業ができないかと考えていました。
その土地の周辺はベッドタウンで、人口が密集している地域です。
その土地の向かいには小さな市場があり、その市場周辺はすでに
家が立ち並びそれ以上市場を拡大できないため、向かいの当社の
土地を利用し大きな市場を作ろうと考えました。当社のお客様で
ある市場の出店者の多くは周辺地域の人たちです。市場が拡大し
たことで、地域の雇用が生まれ住民の利便性も向上しました。そ
の立地から、仕事終わりにビエンチャン中心部から帰宅する途中
で立ち寄るような、主に 40 代から 50 代の忙しい生活を送ってい
る人たちをターゲットにしています。

セールスポイントは何ですか？
一般利用客だけでなく、出店者にも長期的に当社の市場を利用し
て頂くため、新鮮で清潔、便利で気取らない雰囲気の市場である
ことを心がけています。施設面では、160 台以上の駐車場があり、
車を誘導するスタッフもいます。お客様により多くの商取引の機
会を提供するため、一般利用客が来場し易いよう、駐車場は無料
です。更には、広々とした通路、高い屋根を備え風通しの良い作
りの建物、清潔な無料トイレを提供しています。商品面では、生
鮮食品、日用品が充実しており、家庭向け商品と共に、レストラ
ンなどの業者向けのバルク品の両方を販売しています。

課題は何ですか？
この地域にはいくつもの市場があり、競争が激しくなっています。
差別化を図る必要があり、そのため明確なコンセプトを持つこと
が重要です。「新鮮で清潔、便利で気取らない雰囲気の市場」とい
うイメージを大切に育んでいきます。 

今後の事業展開は？
増加する需要に対応するため、多様な商品を取り揃えた店舗や屋
台を充実させていきます。また、駐車場やトイレなどの共有設備
の更なる整備を行い、出店者だけでなく、一般利用客にも手頃な
価格、かつ質の高いサービスを提供することに力を注ぎます。 

将来のビジネスパートナーに向けて
ラオスの市場は発展初期の段階であり、マーケティング、清潔さ、
管理など、多くの面でさらなる改善が必要です。経営塾プログラ
ムで他国の様々な成功事例を学び、私たちのビジネスに反映させ
ることができました。更なる向上のために、ビジネスマネジメン
トの面で知識を共有できるデベロッパーや投資家の方々の支援を
頂けると嬉しいです。

1. 広々とした駐車場　2. 風通しの良い売り場

Establishment Year▶2009
Tel▶+856-20-5466-2395　E-mail▶xang22@hotmail.com
Address▶13 North Road, Ban Nongneow, Sikhottabong District, 
Vientiane Capital, Lao PDR

New Market Nong Neow
Mr. Anosith PHENGTHIMMAVONG / Deputy Director
Nationality▶Lao　Education▶BA in English in Lao PDR

明確なコンセプトを持つ次世代の市場

不動産

1 2
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事業内容について教えてください
当社は、父が創業した建設会社で、主に公共事業や国際援助事業
のための建物を建設しています。現在では、公共施設や下水処理場、
学校建設など、様々なインフラ施設を手掛けています。私は大学
の土木工学科を卒業後この会社で働き始め、現在は 2 代目として、
各工程の生産性を高めるため新技術を取り入れています。
   
セールスポイントは何ですか？
最高のサービスを提供するために、お客様と話し合うことを大切
にしています。例えば、建設資材の大半は輸入品であるため、建
設予算は為替レートの影響を大きく受けます。当社の財務担当は、
この件についてお客様と話し合い、最適な解決策を一緒に考えま
す。契約交渉の際に為替レートを考慮することも、その一つです。
他には、限られた予算の中で判断して頂くために、各設計や施工
方法のメリット・デメリットなどについての正確な情報を提供し
ます。こうした取り組みにより、プロジェクト実施中に予期せぬ
トラブルが起こることを防いでいます。

課題は何ですか？
当社の拠点は、ルアンパバーンで北部の比較的大きな県ですが、
創業してから数年は県内の競合他社は少なく、県外の競合他社も
参入しづらい立地でした。かつてはこの状況を利用し、ほぼこの
拠点だけで利益を上げ、その収益でサービスエリアを拡大するこ
とが出来ました。しかし現在は他県からアクセスし易くなり、こ
れまでの地理的メリットが失われつつあります。そのためコスト
削減として工期を短縮させることを課題としています。新しい方
法で施工を行い、工期を短縮する方法を模索しています。

今後の事業展開は？
ラオスでは様々な建設プロジェクトの増加が予想されますが、中
でも公共医療分野での病院建設は力を入れていきたいプロジェク
トです。また、予算の制約があるお客様に対してもサービスでき
るようにするため、より効率的に業務を遂行できるよう、新しい
技術を活用すると共に人材を育成していきます。

将来のビジネスパートナーに向けて
当社の価値観に共感して頂ける投資家の皆様は、ぜひこの機会に
当社とのビジネスをご検討頂きたいと思います。技術的な知識も
資本的なサポートもどちらも歓迎します。特に建設分野の専門性
が高い日系企業からの協力を期待しています。

1. 建設現場の当社事務所　2. 監督者と現場担当者が常に進捗状況を確認し合う

1 2

Establishment Year▶2005
Tel▶+856-20-5645-3333　E-mail▶keovilayb1@hotmail.com
Address▶Ban Phonexay, Xaysettha District, Vientiane Capital, Lao PDR

Phonexay Construction Co., Ltd.
Mr. Bounmy KEOVILAY / Deputy Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Civil Engineering in Lao PDR

顧客との対話を大切にして施工提案する

建設
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事業内容について教えてください
当社は家族経営のベーカリーで、菓子パン、焼き菓子、揚げ菓子
を専門に製造しています。ラオスで最も大きなベーカリー会社の
一つで、当社の商品は「ABC ベーカリー」ブランドとしてコンビ
ニエンスストアや雑貨店で販売され、よく知られています。ター
ゲットとする顧客層は中間層であり、この層にとってリーズナブ
ルな価格を設定しています。当社は創業以来、常に、おいしい商
品を作り、お客様に喜んで頂くことを考えています。
当社がこのビジネスを始めた当時、フランスパンはありましたが、
菓子パンや焼き菓子といったベーカリー製品はほとんど販売され
ていませんでした。そこで、チャンスを感じ小さな店を開き、徐々
に大きな工場に拡大し、様々なベーカリー製品を揃えるようにな
りました。それ以来、ラオスでは伝統的な食事以外の選択肢が増え、
ライフスタイルの変化から食事を手早く済ませたい人が増え、ベー
カリー製品の需要が急増しているのです。

セールスポイントは何ですか？
当社の商品の多くはフランス式ベーカリー製品で、常に高い品質
にあります。他店が簡単には提供できない品質と味わいをお楽し
み頂けます。
また、注文数が増えていることから、品質と価格のバランスがとれ、
お客様に満足して頂ける商品を提供できていると実感しています。
高品質ですが、生産量が多いことから原料を大量に購入できるた
め原価が抑えられ、低価格で販売することができます。また、材
料を直接輸入していることも、生産コストを下げられる要因です。
私たちは、ラオスの人々の幸せを第一に考え、利益を急ぎません。
食パンやバンズから、小包装した菓子パン、ドーナツ、クッキー、
塩味のスナック、ケーキなど、主要な焼き菓子を全てカバーして
います。そのため、商品数が多いため、日々の売上やその他の統
計データをもとに生産量を調節しています。

課題は何ですか？
高品質な製品を作る国外の企業が、私たちのライバルです。消費
者は私たちの品質を信頼してくれていますが、私たちは常に自己
研鑽に努め、製品の競争力を維持し続けなければなりません。私
たちはブランドロイヤリティを維持するために、品質管理マネジ
メントを重視してきました。この冊子が発行される時には、私は
フランスでパン製造について学んでいるでしょう。その後ラオス
に戻り、更に当社の製品の質を高め、ビジネスを拡大していく予
定です。

今後の事業展開は？
消費者と直接コミュニケーションを取るために、試験的に直営店
を立ち上げ、プレミアムな商品を販売する予定です。この計画が
成功すれば、店舗数を増やしていく予定です。また、ラオスの人々
の健康志向が高まる中、需要やトレンドに合わせて、健康面をよ
り重視した商品を提供していきます。更に、全体的な需要の増加
に対応するため、工場を増設し、受注から納品までのリードタイ
ムの短縮と全国的な販売につなげる予定です。
会社を成長させるために、現在のトップダウン型経営から組織的
な運営に切り替えていきます。また、スタッフに目標を理解して
もらうために、会社のビジョン、ミッション、戦略を伝え、人事
管理方法も整えていきます。

将来のビジネスパートナーに向けて
近年 E コマースの普及と合わせ宅配サービスのネットワークが全
国的に整ってきました。また経済が成長し人々が豊かになりベー
カリー製品にお金を使う余裕が生まれました。当社のメインター
ゲットの中間層の消費者は今後ますます増えていくでしょう。こ
れらの状況からベーカリー業界の未来は希望に満ちています。当
社はシェアを維持する能力があり、ラオス市場で存在感を発揮で
きると思います。当社はどのようなビジネスパートナーシップに
も前向きであり、投資家やパートナーはどなたでも歓迎します。

Establishment Year▶1990
Tel▶+856-20-5595-7780　E-mail▶p.phansin@gmail.com
Address▶109/08 Ban Kaolieo, Sikottabong District, Vientiane Capital, Lao PDR

Premium Food Products
Mr. Phansin PATHAMMAVONG / Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor and Master of Art History in France

美味しいベーカリー製品でラオスの人々を幸せにしたい

製造 卸売・小売

1. 家族的な職場環境　2. 新鮮なパンを提供する　3. 一品一品に魂を込め製造する　4. バラエティに富んだ商品群

1 2 3 4
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事業内容について教えてください
当社は多角経営で、現在は、不動産開発、生鮮市場、パンの製造販売、
外国送金・為替、輸出入・流通の、大きく 5 つの事業を行なって
います。特に力を入れているのは、不動産事業と、「Piggy B」ブラ
ンドのサンドイッチの製造及びサンドイッチ販売におけるフラン
チャイズ事業です。
首都ビエンチャンは地方からの人の流入で拡大し、当社が不動産
を所有するエリアの住宅需要は常に伸びています。そこで近年、
中間層に向けた手頃な価格の建売住宅を販売するプロジェクトを
実施しました。また、この人口増加に伴い、grab-and-go の食事
スタイルを好む多忙なサラリーマンが増えています。Piggy B サン
ドイッチは、そのような方々に美味しくて質の高いファストフー
ドとして選択肢となります。

セールスポイントは何ですか？
当社は、価格が 300 万バーツを超える高価な住宅開発の経験もあ
りますが、パンデミック状況下においては、150 万バーツ以下の
価格帯の小型住宅を開発しました。この戦略が功を奏し、現在で
は 200 戸の内 170 戸に買い手がつき既に入居しています。更にパ
ンデミック後を見据え、「Villa Mahasap Village」というプロジェ
クトを企画しています。このプロジェクトのポイントは、コンク
リートで舗装されていない、リゾートのような雰囲気のある緑が
豊かな街のデザインです。居住者は鳥のさえずりを楽しみ、新鮮
な空気を吸うことができます。また、ラオス国鉄の駅に近く、そ
の駅は中国ラオス鉄道の駅でもあるため、中国人の購入も増えて
います。Villa Mahasap Village は入り口が一つのゲーテッドコミュ
ニティなので、セキュリティも万全です。

課題は何ですか？
当社の最大の課題は、新しい人材の採用と教育です。ラオスは最
近まで競争社会ではなかったため、人々は一般的に、競争の中で
自分のスキルを磨くことに馴染んでいません。指示を待たず自発
的に働くようアドバイスするのですが、社員が今までのやり方を
変えることは、なかなか難しいのです。しかし、ラオスの状況が
変わってきており、これまでの仕事の取り組み方では通用しなく
なってきています。ライバル企業と競争していこうとするならば、
社員が勉強し、その知識を活かして仕事のやり方を改善し、常に
自分の仕事の質を向上させるよう促さなければいけません。

今後の事業展開は？
パンデミックが収束した後は、ラオス経済の見通しが劇的に良く
なると考えています。それを見込んで、この 2022 年 4 月から Villa 
Mahasap Village のプロジェクトをスタートさせる予定です。お客
様はラオス人と外国人の両方になると考えています。特に中国人
は購買意欲と購買力を持っています。
次に、Piggy B のタイ東北部やカンボジアでのフランチャイズ展
開を考えています。高い目標数値を達成するためには、ゆっくり
歩いている時間はなく、目標に向かって走らなければなりません。
目標達成のためには、現地企業との連携が必要です。この展開の
ために、タイから専門家を雇い準備を進めているところです。ま
ずは、タイのノーンカーイ、ウドンタニ、コンケーンに出店した
いと考えています。

将来のビジネスパートナーに向けて
経営塾プログラムの一環での日本研修で学んだことは、「生き残る
ためには、Research & Development をし続ける」ということです。
私はグループ会社のトップではありますが、若いので経験が足り
ません。日本企業と協力し、日本のやり方をもっと学びたいと考
えています。日本から全てを学ぶ覚悟です。

1. グラブアンドゴースタイルのロードサイドの屋台　2. 心を込めて調理する　3. 心を込めて商品を手渡しする　4. 店舗運営のトレーニング

1 2 3 4

Establishment Year▶2000 
Tel▶+856-21-26-5266 　E-mail▶manilintobee@gmail.com
Web▶www.saikhong.com
Address▶Ban Anou, Chanthaboury District, Vientiane Capital, Lao PDR

Saikhong Trading Import-Export Sole Co., Ltd.
Ms. Manilin Sitthixay / Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Hotel Management in Lao PDR

新しいライフスタイルを創造する
若くエネルギッシュな経営者

製造 不動産卸売・小売
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事業内容について教えてください
当社は 2002 年に建設事業を開始しました。当時ポンサリー県はイ
ンフラ整備のために建設会社に高い需要があったことから義理の
父が創業しました。主に道路や灌漑、鉄筋構造物などの社会イン
フラに特化したプロジェクトを請け負ってきました。また、ラオ
ス政府、国際機関や外国援助プロジェクトのインフラ、一般住宅
建設などを手掛けてきました。現在、ポンサリーの本社の他、全
国に 3 つの支店を設立し事業展開しています。

セールスポイントは何ですか？
当社のセールスポイントは、一言で言えば " こだわり " です。一般
住宅建設における品質やサービスに対する様々なこだわりを持っ
ています。お客様のニーズにお答えすることはもちろん、日本で
は当たり前のことかもしれませんが、ラオスでは必ずしも守られ
ていないことを確実に実施するよう努め、施工の細部にまで気を
配っています。例えば、コンクリートに強度が出るまで養生する
ことや、シロアリの侵入を防ぐための処理をすることなどです。
また、ラオスでは施工期間中の設計変更が頻繁に起こりますが、
変更を見越して施工を期限内に完了させると共に、お客様の要望
を聞いた上で追加サービスを提供することを心掛けています。

課題は何ですか？
お客様は価格を抑えつつ品質を求めるので、私たちは常に技術や
機械を改善し、お客様の要求に見合うサービスを提供できるよう
努力しています。主な競合他社は中国、ベトナム、タイの企業で

すが、これらの外国企業に対抗するために、技術や経験の向上に
常に挑戦しています。また、為替レートの変動による原材料の高
騰も課題です。

今後の事業展開は？
現在、ポンサリー、ボケオ、ウドムサイの 3 県と首都ビエンチャ
ンに事務所があります。今後は、首都中心部では商業施設の建設
にデザインの段階から取り組んでいく予定です。またラオスの地
方ではインフラ整備が進み、民間や公共施設の建設が進んでおり、
これまでの建設事業を更に拡大させる絶好のチャンスです。他に、
建設資材の開発・販売と共に、建設機械の所有からリースへの移
行は当社の目標プランの一つです。これにより、これまで建設機
械のメンテナンスに費やしていた時間とコストを削減し、当社の
コアサービスである、高い品質と納期を守る施工管理業務に力を
注ぐことが出来ます。

将来のビジネスパートナーに向けて
当社は他国のパートナーとの協力関係に興味があります。妻の兄
弟たちは全員中国の大学を卒業し、私と兄は日本の大学を卒業し
ました。特に、プロジェクトの企画、調査、測量の分野で海外の
専門家と協力したいです。また、より美しく、より高い品質の施
工管理技術についても、日本から学びたいと考えています。

1. Mr. Bounseng SYLAPHET, Project Manager （Batch4)　2. 灌漑用の小型コンクリートダム

Establishment Year▶2002
Tel▶+856-20-2239-6888, +856-20-9769-9935, +856-88-21-0111
E-mail▶SPV.oudomsak@gmail.com
Address▶Ban Sengsaly, Phonsaly District, Phongsaly Province, Lao PDR

Sengfaly Road, Bridge and Irrigation Construction Co., Ltd.
Mr. Oudomsak SIPHAVANH / Deputy Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor and Master of Civil Engineering in Japan

地方と首都でそれぞれ異なる建設事業展開を狙う

建設 コンサルティング
・専門

1 2
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事業内容について教えてください
当社は、低圧・高圧に対応する電気機器を送電網や発電所に供給・
設置しており、ラオス電力公社が主要なお客様です。大学卒業し、
民間企業で経験を積んだ後、この分野は競合他社が限られている
ことからチャンスと考え、2010 年に兄と一緒にこの事業を始めま
した。

セールスポイントは何ですか？
当社の業務には危険が伴う作業も含まれます。事業実施には、電
気への専門知識だけでなく、高圧電気工事や高所作業に関する技
術や経験が必要ですので、それらを有したスタッフを採用してい
ます。更に、当社の製品やサービスが国際基準を満たし、お客様
のご要望にも応ええられるよう、様々な研修をスタッフに提供し、
彼らの能力を維持・向上させることを心がけています。
 
課題は何ですか？
近年、機器メーカーと太いパイプを持つ外国の競合他社が、低価
格で市場に参入しています。例えば、中国の機器サプライヤーは
仕入れ値が安く、機器納品の比率が高いプロジェクトではラオス
の企業は対抗できません。そのため、人件費で勝負できる工事の
割合が高いプロジェクトを選ぶか、工事業者として仕事を下請け
する必要が発生しています。

今後の事業展開は？
ラオスの発展に伴い、ビル、道路、鉄道、橋、トンネル、電線網など、
電気工事が必要なプロジェクトが増えることが予想されます。ま
た、これから工場が増えるので、電気設備の需要が更に増えてい
くでしょう。太陽光発電や風力発電、電気自動車の充電スタンド
など、新たなイノベーションにはこれまでとは異なる施工技術が
必要です。それに備え、人材の確保・維持・管理は必要不可欠です。
将来的には、ラオスの電気設備工事・修理会社のトップ 3 になる
目標を立てています。

将来のビジネスパートナーに向けて
電気設備工事や保全業務には、ラオスで通常使われない、日系を
はじめとする外資系企業が使用する高度な工事機械と、その使用
法に関する知識が必要です。そのため、こうした機器やノウハウ
をご支援頂けると嬉しいです。また、資本支援や知識の共有といっ
た形で協力し合い、お互いの長期的な成長を目指せるといいとも
考えています。更に、太陽光発電所や風力発電所など、再生可能
エネルギー関連の電気機器の供給・設置経験がある企業とも協力
したいと考えています。

1. オフィス　2. 発電所建設

1 2

Establishment Year▶2010
Tel▶+856-21-650-579　E-mail▶tpc1929@hotmail.com
Web▶www.tpc.com.la
Address▶Road 13N, Ilay Neua Village, Naxaiythong District, Vientiane Capital, Lao PDR

Thipphachanh Construction and Electric Supply Co., Ltd.
Mr. Vanxay Netybandith/ Deputy Managing Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Civil Engineering in Lao PDR

ラオスの電力網の拡大を支える

建設 卸売・小売
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事業内容について教えてください
外資系企業で通関手続きに関連する仕事を経験した後、当社を設
立しました。当社の事業は多岐に渡ります。中国の建設会社がダ
ム建設などのメガコンストラクションを行う際の輸出入通関手続
きを専門に行うほか、木工芸品、コーヒー、トウモロコシなどの
ラオスの製品を中国に輸出しています。また、タイなどからガス
を輸入し、チャンパサック県やサバナケット県の家庭に小売する
事業、2020 年には両替業務を始め、両替所を運営しています。

セールスポイントは何ですか？
私たちは仕事に責任感を持ち、迅速な対応でお客様に安心を提供
し、お客様に満足して頂くことを第一に考えています。英語、中
国語、ベトナム語、タイ語に対応していますので、様々なお客様
と取引が可能です。また、外国企業とラオスのサプライヤー間の
取引において、両者がまだ取引経験がなく信頼関係がない段階で
は、当社がその間に入り信用状（L/C）の発行を行っています。他
の現地企業では、このようなサービスはほとんど行われていませ
ん。お客様が知り合いの方に当社を推薦して下さることで新しい
お客様が増えており、当社のサービスが好評を得ていると感じて
います。

課題は何ですか？
経営塾プログラムに参加し、自分自身を振り返る必要があると感
じました。その結果、ビジネスプランだけでなく、人材育成にも

課題があり改善が必要だとわかりました。常に従業員のモチベー
ションを保つ工夫をしていかなければいけません。

今後の事業展開は？
当社の長期的な発展のためには、市場により迅速に対応すると同
時に、よりグローバルな視点に立つ必要があると考えます。将来
的には、ラオスのみならず世界の市場に目を向け、そのニーズに
応えるサプライヤーを探す商社に成長したいと考えています。ま
ずは、中国やベトナムなど、これまで取引経験が豊富な近隣の国々
にマーケットを広げていきます。また、中国やベトナムの投資家
とのコネクションを活かし、ビジネスパートナーとしての関係を
構築していきます。

将来のビジネスパートナーに向けて
ラオスは資源や原料が豊富にあり、持続的な供給が可能ですが、
製品開発に必要な技術力が不足しているのが現状です。会社が健
全な基盤と強い信用を築くことができれば、自然と資金は調達出
来るようになるものだと思っています。日系企業は経験やノウハ
ウが豊富で、長期的な事業展開のために重要な組織体制があると
思っています。日系企業と協力出来れば、日本的なスタッフのト
レーニングや人材育成法が学べるのではないかと期待しています。

1. 中国へ輸出する木彫品　2. ガス充填所

Establishment Year▶2009
Tel▶+856-21-45-4451, +856-20-9855-2553 　E-mail▶phonephettps@gmail.com
Address▶Ban Donkoi, Xaysettha District, Vientiane Capital, Lao PDR

TPS Import-Export Sole Co., Ltd.
Ms. Phonephet PHETASA / Director / Business Owner
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Architecture in China

市場志向で貿易事業を拡大する

公共 卸売・小売

1 2
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事業内容について教えてください
創業時は主に道路や橋の建設などの土木工事を行っていました。
当時、当社が使用していた建設資材のほとんどは、品質と価格の
面で満足のいくものではありませんでした。そこで、高品質の生
コンクリートを自社で生産するようになりました。現在、ナムグ
ム 1 ダム拡張工事などの様々な建設プロジェクトに、当社の生コ
ンが使用されています。また、生コン生産で利益が出たため、床
スラブパネルなどのコンクリート二次製品に特化した別会社を設
立することが出来ました。

セールスポイントは何ですか？
誠実さ、透明性、高品質という経営理念に沿って製品やサービス
を提供することで、お客様の信頼を獲得し、それを維持すること
が出来ていることです。これまで、日本やドイツなど外国ドナー
によるラオスでの建設プロジェクトに参加し、国際的な品質基準
を満たす生コンを供給した経験から、当社の製品は各製造プロセ
スにおいて最高レベルの安全性と品質が保証されています。着実
に増えるお客様の数も、当社の製品への信頼の証しだと考えてい
ます。

課題は何ですか？
新規参入企業の増加や小規模な競合企業の撤退が示すように、生
コン市場の競争は激化しています。その中で、常に優れたサービ
スと高品質の製品を提供することが、顧客基盤を維持する上で重
要だと考えます。また、このような苛烈な市場環境の中で競争力
を維持するために、私たちは常に向上心を持ち続けなければなり
ません。

今後の事業展開は？
一般住宅向けの生コンの多くはまだ、ASEAN の基準や日本やヨー
ロッパの国際基準をクリアしていません。それは、これまでラオ
スの一般住宅は低層の建物が多く、生コンの質が悪くても問題が
発覚しづらかったことと、施主にもそこまでの品質への意識がな
かったことがあります。しかし現在、マンションなどの高層の建
築物が建てられるようになり、施主の意識も変わってきています。
今後、質の高い生コンを提供出来る会社のみ生き残り、他は淘汰
されていくでしょう。現在、高品質の生コンを供給出来る会社は
ある程度決まっていますが、市場の需要自体は増えていくと思わ
れます。その需要に合わせ、国際規格に対応した工場を今年のう
ちに増やしていく予定です。また、ラオスの経済発展と並行した
建設プロジェクトの増加もビジネスチャンスと捉えています。私
たちは事業拡大に向けて、これらのチャンスを最大限活かせるよ
う、万全の体制を整えていきます。

将来のビジネスパートナーに向けて
経営塾プログラムで日本のビジネスの手法を学び、現地企業は最
高の製品を提供する意図はあっても、十分な戦略的計画、技術、
技術支援、先端設備、資材、資本支援が不足していることが分か
りました。そのため、関心をお持ちの投資家の皆様には、これら
のギャップを埋め、当社と共に生コン分野で素晴らしい仕事を残
すことに、ぜひご協力頂きたいと思います。

1. Mr. Thanongsak VONGPHAKDY, Deputy Director（Batch 4)　2. 当社のフロントオフィス　3. コンクリート二次製品とコンクリートポストスラップ

1 2 3

Establishment Year▶2008
Tel▶+856-21-67-1020, +856-20-2222-2329　E-mail▶infor@vkservices.com.la
Web▶www.vkservices.com.la
Address▶Phonesomboun Village, Sikottabong District, Vientiane Capital, Lao PDR

V&K Concrete Sole Co., Ltd.
Ms. Vilayvanh PHETLAMPHANH / Business Owner
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Business Administration in Lao PDR

質の高い「生コン」でラオスの発展を支えたい

製造
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事業内容について教えてください
大学で土木工学を専攻し、卒業後その分野の会社で現場監督とし
て働きました。その後、ラオスで道路や橋の建設を監督する日系
企業で働き、品質管理担当の現場監督業務を経験した後、当時土
木工事の需要が多かったことに背中を押され、2005 年に独立し土
木工事を主とする建設会社を設立しました。下請け業者として、
大林組やハザマなどの日系企業の建設プロジェクトに参加し経験
を積んでいます。

セールスポイントは何ですか？
誠実さ、透明性、高品質という経営理念に沿った仕事をすること
を大切にしています。当社は建設プロジェクトの全工程における
品質管理業務に高い専門性を有しており、様々な部材の選択、調
達方法、工事方法から、その時々でお客様にとって最も有益な方
法を選び提案します。また、当社のサービスを売り込む際、いく
つかの工事方法の選択肢を示し、それぞれのメリットとデメリッ
トを明確に説明するなど、バランスの取れた情報を提供するよう
心がけています。更に、お客様が決断し易いよう、予算やニーズ
に合わせて最適な商品・サービスを提案します。その結果、プロジェ
クトの実施段階で遅延やトラブルはあまり発生していません。ま
た、当社製の高品質な生コンクリートやコンクリート二次製品を
用いた、あらゆる建設ニーズに対応するワンストップサービスを
提供しているため、お客様はコストを削減しながら優れた成果を
得ることができます。

課題は何ですか？
この市場では、新規参入者が増えています。中には、品質にあま
りこだわらず低価格で仕事を請け負っている事業者もいます。し
かし、当社は、お客様に長期的な価値をもたらす、「品質」の重要
性をもっと広めていきたいと考えています。また、お客様の満足
度を更に高めるため、製品やサービスの改善も頻繁に行っていま
す。

今後の事業展開は？
他国の同業者と協力し、企画、設計、資材調達、建設までワンストッ
プで請け負える会社になることを目指しています。これまでベト
ナム系企業と協働した経験とコネクションがあり、最初はベトナ
ムの企業になるかもしれませんが、近い将来、日本や他の国の企
業とも協力出来ればと考えています。経営塾プログラムの研修で
学んだ人材マネジメントとビジネスマネジメントを実践すること
で、当社のビジネスを益々拡大できると信じています。 

将来のビジネスパートナーに向けて
激しい競争環境において、ビジネスパートナーは当社にとって非
常に重要です。予想される需要に対応できるよう、技術支援、技術、
設備、資材、資本支援などの形で、当社とコラボレーションを希
望するビジネスパートナーや投資家を募集しています。また、そ
の他のビジネス・コラボレーションについても、相互に有益とな
るものであれば歓迎いたします。

1. 道路建設工事　2. 測量

Establishment Year▶2008
Tel▶+856-21-67-1020, +856-20-9517-8789　E-mail▶keotavk@vkservices.com.la
Web▶www.vkservices.com.la
Address▶Phonesomboun Village, Sikottabong District, Vientiane Capital, Lao PDR

V&K Road and Bridge Construction Co., Ltd.
Mr. Keota KHANTIVONG / Business Owner
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Civil Engineering in Lao PDR

インフラ整備を通じてラオスの街を便利にしたい

建設

1 2
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事業内容について教えてください
当社は、様々な医薬品の製造と医薬品、医療機器、健康食品を輸
入販売する大手製薬会社の一つです。小さなドラッグストアから
始まり、国営の輸入会社の株を一部取得し、医薬品の輸入販売事
業に参入しました。その後、全ての株を取得し、現社名のもと民
間企業となりました。経済発展が著しいラオスでは、医療分野の
発展により医薬品や医療機器の需要が高まっており、非常に魅力
的なビジネスだと思います。

セールスポイントは何ですか？
全国の病院や診療所へ医療機器の導入支援や使用方法のトレーニ
ング提供の実績があります。こうしたアフターサービスを提供す
るのは当社が初めてで、優秀なチームを有しています。
輸入事業については、桑茶、ハーブティー、マッサージバームな
どのプライベートブランドの販売や、赤ちゃん用の粉ミルク、高
齢者用の強化サプリメントなどを輸入しています。また、ヨーロッ
パや日本からレントゲンから生体情報モニターなどの医療機器を
輸入し、全国の診療所や首都圏の大病院に卸しています。
ビジネスの成功はお客様の信頼を得られるかどうかにかかってい
ます。当社は長期にわたってお客様との信頼関係を築いてきた実
績があり、引き続き、誠実さと質の高いサービスをもって、製品
をお客様にお届けしていきます。

課題は何ですか？
当社は急速に成長していますが、家族経営であり、年配の役員と
若い役員の考え方の違い、また経営側とスタッフの間で問題が生
じることがあります。全スタッフが会社のビジョンを理解し、同
じ方向に進むようにすることに注力しなければなりません。課題
はありますが、私は若手の役員として、経営塾プログラムで学ん
だことを活かして対応していきたいと思います。

最も懸念しているのは市場競争です。この競争に打ち勝つために
は、品質向上と技術革新により、お客様のロイヤリティを維持す
るための努力を重ねる必要があります。そうすることで、私たち
が生き残り、成功するための強固な基盤を築くことができると思っ
ています。

今後の事業展開は？
一つ目は漢方薬品の販売促進です。当社の売り上げは主に医薬品
と栄養剤の販売によるものです。そこでラオスには注目すべき薬
用植物が沢山あることに目をつけ、フィンランド政府の資金援助
を受け、タイの製薬企業と共同で漢方薬品を開発しました。今後
プライベートブランドを立ち上げ、売り上げを伸ばしていきたい
と思っています。
二つ目は医療機器の販売促進です。各病院の特性に合った機能と
性能の医療機器を選ぶノウハウがあるかどうかが成功のポイント
になります。現在のお客様は公立病院や大規模の病院が中心です
が、今後は中小規模の診療所にも対応するため、販売だけでなく、
リースも選択肢として提供したいと思います。
経営塾プログラムの研修に参加して培ったネットワークも、これ
らの計画の実行に役立ってくれると思います。

将来のビジネスパートナーに向けて
ヘルスケア分野は、国が優先する戦略のひとつです。その発展の
ためには、多額の資金と技術支援が必要であり、ラオスのヘルス
ケア市場への参入を希望する投資家にとって、その道は開けてい
ます。
私たちは、この発展の一助になれることを嬉しく思っていますし、
どのようなビジネスパートナーシップにも前向きですので、投資
家の皆さんには是非当社との協働を考えて頂けると嬉しいです。

1. Mr. Vilasack KEOPHONEVILAY, Senior Account Receivable Supervisor（Batch4)　2. 事務所と倉庫　
3. 地方病院でのモニタリング装置の設置と設定方法についてのトレーニング　4. 製品ラインナップ

Establishment Year▶1995
Tel▶+856-21-21-4547　E-mail▶khantivong.sok@gmail.com
Web▶viengthong-pharma.com
Address▶185/11 Nongduang Village, Sikhottabong District, Vientiane Capital, Lao PDR

Viengthong Pharma Co., Ltd.
Mr. Souphasok KHANTIVONG/ Assistant Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of International trade in China

アフターサービスも提供する製薬会社

卸売・小売 コンサルティング
・専門 医療・福祉

 Company DATA
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事業内容について教えてください
ラオスでモンテッソーリ教育を受けられる学校を開くことは、私
の夢でした。当校の名前は、長女のアルファが幼い頃に外国でモ
ンテッソーリ教育を受け、彼女がその教育にとても良い影響を受
けたことに由来しています。彼女の体験が、私がこの教育に興味
を持つきっかけとなりました。モンテッソーリ教育は、「子どもに
は、自分を育てる力が備わっている」という「自己教育力」の存
在を前提とし、この内在する力を発揮できる環境を整えることを
重視しています。この 10 年間、私はモンテッソーリ教育法を更に
研究し、この教育法に対する興味が益々膨らんでいます。
当校は、幼児（1 歳半）から小学校高学年（6 年生）までのクラ
スを提供するモンテッソーリ・スクールです。児童を学習の中心
に置くというモンテッソーリの哲学に従い運営しています。児童
たち一人ひとりに学習スケジュールと進捗状況の記録があります。
教師は、生徒たちを導き、励まし、やる気を起こさせるための存
在です。児童たちの自信、自立心、学ぶ楽しみを育んでいます。

セールスポイントは何ですか？
当校は、小学校レベルまでのモンテッソーリ教育を提供している、
ラオスで唯一の学校です。また、ガーデニングや家事など、児童
たちのライフスキルを身につけるための活動も行っています。更
に、マイクロビジネスの立ち上げと運営も行っており、児童たち
は学校の庭で有機栽培した野菜を売ったり、飲み物やお菓子、工
芸品を作って売ったりしています。この取り組みは、児童たちの
起業家精神を育むと共に、整理整頓、コミュニケーション、予算
管理などのソフトスキルも育てます。

課題は何ですか？
1 点目は、中国からの鉄道の開通の影響を受け中国語の需要の高ま
りが予測され、その対応でしょう。2 点目は、私立学校が急速に増え、
競争が激しくなっていることです。現在、首都ビエンチャンの中
心にあるシサッタナック地区には 41 校の私立学校があります。増
えたとはいえ、私立学校は第三者機関による審査がまだ成されて
いないため、そのレベルはまちまちで、すべてが質の高い教育を
提供しているとは限りません。

今後の事業展開は？
モンテッソーリのカリキュラムとラオスの新しい国家カリキュラ
ムを融合させた新しいカリキュラムを導入し、中間所得層の児童
の入学を促す予定です。また、子供をバイリンガルにしたいとい
う保護者も増えており、前述のように中国語の需要も増えていま
す。現在、教育に使用している言語は英語であり、第二言語とし
てラオス語を提供しています。現在、第三言語として中国語、日
本語を選択肢に入れる方向で進めています。

将来のビジネスパートナーに向けて
私はラオスの教育を発展させたい。それが私の情熱です。私は 22
年間、子どもの教育に深い関心を持ってきました。私の知識、技術、
経験を生かし、他国でのモテッソーリ・スクール事業の展開にも
率先して取り組んでいきたいと考えています。ASEAN の国々、日
本、モンテッソーリの小学校が存在しない国などに興味がありま
す。当校は、他国への事業展開のためのビジネスパートナーを求
めています。また、交流と支援プログラム開発のために姉妹校を
持ちたいと考えています。

1. Ms. Souphansa Souvannakhot, Manager (Batch4)　2. 調理実習　3. 進路を模索する

Establishment Year▶2008
Tel▶+856-20-5569-7892　E-mail▶alpha.ims@gmail.com
Web▶www.facebook.com/alpha.ims/services
Address▶House 641, Dongsawath Village,Hatxayfong Distrct,Vientiane Capital, Lao PDR

Alpha International Montessori School (AIMS)
Ms. Nalinthone Phonyaphanh / Founder and Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Electrical Engineering, Master of Business Administration and 
Accounting, Diploma of Montessori Teacher in Lao PDR 

ラオスで唯一のモンテッソーリ小学校

教育

1 2 3
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事業内容について教えてください
私はこれまで様々な会社でマーケティングを担当してきましたが、
ビジネスの規模の大小に関わらず、どのようなビジネスにも広告
は必要だと思っています。看板やパンフレット、ウェブ広告、販
促什器の作成など、広告の種類は様々ありますが、それぞれのビ
ジネスの目的に応じた広告を選択しなければいけません。私はこ
れまでの自分の経験を生かし、マーケティングと広告の会社を設
立することにしました。当社が目指すのは、創造性と情熱で、お
客様のブランドを価値ある、尊敬される、そして何よりも利益を
生み出すブランドを作り上げるお手伝いをすることです。

セールスポイントは何ですか？
販促のため店頭で商品の周りに置かれる POP デザインの作成には、
消費者の嗜好を読む感覚が要求されます。当社は常にお客様の声
に耳を傾け、悩みを理解し、リーズナブルな価格でお客様に販売し、
納期通りに仕事を提供します。また、当社は小さな仕事も大きな
仕事も差別せず、お客様が望むものは何であれ、いつでも対応し
ます。当社はビアラオやメガ・ショッピング・センターなどの企
業との、大きなプロジェクトの経験もあります。

課題は何ですか？
このビジネスは、多くの初期投資を必要としないので、参入障壁
が低く、競争が激しい業界です。また、広告や販促は短期間しか
使わないものが多く、お客様はより製作費が安い方法を選択する
傾向があり、利益が取りづらいことも課題です。品質の低いイン

クを使うと、ラオスの紫外線で看板が数週間で色あせてしまうの
で、当社では日本製のインキを使用しています。通常より制作費
が高いので、いかにお客様に品質やデザインで選んで頂けるかが
勝負です。
製作に関しては、お客様の要求する納期に間に合うように、スタッ
フの製作を管理しなければいけません。特に、この作業には時間
がかかることが多く、スタッフの確保も常に課題となっています。
パートタイマーを入れる場合は、定期的に製作物の品質チェック
をする必要があり、自社のスタッフで行う場合よりも作業期間が
延びてしまいます。

今後の事業展開は？
広告業界は、次々と新しい印刷機や什器作成用の切削機などの製
作機械が常に出てくるので、製作の効率が上がっていきますが、
勝ち残っていくためには、常に新しい機械に投資しなければなり
ません。そこで、もっと伸び代のあるインテリアデザインなどの
デザインビジネスにも視野を広げています。今後は、この分野で
もっと拡大していく予定です。

将来のビジネスパートナーに向けて
当社の技術革新に協力してくれる外国の企業や、当社と組んで高
品質の製品をより安く大量生産することに興味がある外国企業と
協力したいと考えています。

1. クリエイティブチーム　2. ラオス新年祭期間中のブランド広告

1 2

Establishment Year▶2016
Tel▶+856-20-5554-4454　E-mail▶saysavanh@aristar.la
Web▶www.aristar.la
Address▶43 Ban Phonephanao, Saysettha District, Vientiane Capital, Lao PDR

Aristar Marketing Sole Co., Ltd.
Mr. Saysavanh BOUTTHAVONG / Director/Business Owner
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Business Accounting in Australia, Business Administration in Lao 
PDR, Master of International Trade in France

POP広告を通じてラオスの消費を盛り上げる

製造 コンサルティング
・専門
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事業内容について教えてください
当社の事業はマイクロファイナンスで、中小小売業に小口の事業
資金を融資しています。中小小売業の約 8 割はきちんとした経理
をしておらず、銀行からお金を借りることができません。このよ
うな企業への支援が必要と考え、資金を提供するこの会社を始め
ました。

セールスポイントは何ですか？
当社のセールスポイントは、スピードです。お客様が融資の申込
書を書いてから入金されるまで、わずか 3 日しかかかりません。
このスピードの実現には、身分証明書類と担保が必要です。担保
は当社のスタッフが現地に行って確認します。また、お客様一人
一人に担当スタッフをつけ、更に内部監査員と呼ばれる顧客審査
係を配置し、ダブルチェックでお客様を審査します。また、貸し
倒れや滞納を防ぐために、お客様と小まめに連絡を取り、必要が
あれば、債務整理や期間延長、融資額の増額など、問題解決に向
けた支援策も用意しています。
これらの取り組みから、当社の不良債権比率は 5％を下回っていま
す。こうした当社への信頼のもと、中小企業振興公社から資金を
提供して頂き、当社を通じて、政府が認定する生産者グループへ
低金利で事業融資を行っています。

課題は何ですか？
当社の限界の一つは、融資金額が 5,000 万キップ以下に限定され

ていることです。金額に制約があることで、当社に取ってもお客
様に取っても機会損失の恐れがあります。銀行にはそのような制
限がありませんので、銀行が大きなライバルとなります。お客様
が融資を急がれている場合は、審査スピードや書類作成の柔軟性
で当社が優位に立つことができますが、お客様が長期の融資を望
まれている場合は、銀行を利用されることを好まれます。
もうひとつの課題は、書類審査を必要とせず、すぐに融資を行う
インフォーマルな市場取引業者の横行です。

今後の事業展開は？
Covid-19 の流行が一段落したら、ビエンチャン県カシ郡やボリカ
ムサイ県に進出する予定です。マーケティングは、都市部ではオ
ンライン広告が中心となりますが、農村部では、小売業や農業、
手工芸品を支援するという意図から、市場や雑貨店などの場所に
スタッフを派遣し、お客様に直接会って営業活動を行っていきま
す。

将来のビジネスパートナーに向けて
可能でしたら、金融分野のより高度な運営システムや、金融商品
の開発などの経験を持ち、新規市場開拓や顧客開拓のための資金
提供をしてくださる外国企業と協力したいです。そうすることで、
地域の人々が小さなビジネスを成功させるためのサポートができ
ると考えています。

1. 生鮮市場でのマーケティングイベント　2. 反省会

Establishment Year▶2015
Tel▶+856-21-31-6505, +856-20-2222-8869
E-mail▶chansada.kyophilavong@gmail.com　Web▶www.bmimfi.com
Address▶Ban Donpamai, Sisattanak District, Vientiane Capital, Lao PDR

BDP Micro Finance Provide loan to Lao people 
Mr. Oupekha BOUTHALAD / Deputy Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Applied Mathematics in Lao PDR 

融資を通して地方の生産者を支える

金融・保険

1 2
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事業内容について教えてください
私たちのコアビジネスはインテリアデザイン業で、ミニマリズム、
ユニークさ、ラグジュアリーをコンセプトにしたホテルのデザイ
ンなどを手がけています。ここで紹介する CASA BOTANICA は、
自分のインテリアデザインやビジネスアイディアが受け入れられ
るか確かめるための取り組みでした。具体的には、家族が所有す
る不動産をサービスアパートメントとしてリノベーションし、実
際に運営まで行うものでした。ビエンチャンの駐在員向けに現代
的でスタイリッシュなインテリアにし、サービスアパートメント
の設備を持ちながらホテルの様に気軽に短期間利用できるサービ
スはこれまでにないものでした。
また、近年一人旅の旅行者が増え、普通のホテルには泊まりたく
ないという方も出てきており、そうした方々も私たちのサービス
アパートメントに泊まってくださいます。

セールスポイントは何ですか？
私たちがインテリアデザインをする上で気にかけていることは、
お客様のプライバシーを守ること、利便性を提供することです。
また、広々とした室内空間とコンパクトなキッチンを含む完全装
備の設備が収まるよう間取りを考えています。お客様は私たちの
サービスアパートメントで自宅のようにくつろぐことができ、リー
ズナブルな価格でホテルよりもパーソナライズされた体験を楽し
むことができます。
また、CASA BOTANICA は街の中心部に位置しているので、周辺を
散策するにも便利です。マッサージ店、ヘアサロン、コンビニエ
ンスストア、地元の屋台、日本料理、フランス料理、イタリア料理、
中華料理、インド料理など、様々なレストランが徒歩 1 分圏内に
あります。

課題は何ですか？
COVID-19 の大流行が観光業に及ぼした影響は必然的に宿泊業にも

及んでいます。このパンデミックの状況が収まるまでは、当面国
内のお客様に向けたサービスを行うことが重要になると思われま
す。これまでメインであったデイリーレンタル（観光客）のお客
様は減少していますが、ウィークリーエクスパート（出張者）の
お客様はまだ満足のいくレベルにあります。これは経営塾プログ
ラムに参加して得た正しいマーケティング戦略を実践しているこ
とによるものです。
CASA BOTANICA の運営を通して、カスタマイズされたサービスを
利用したいお客様がいることが分かっているので、このようなニー
ズに時代の流れに沿ってタイムリーに応えていかなければなりま
せん。

今後の事業展開は？
COVID-19 後の観光業は多くの旅行者の来訪が予想されるため成長
が期待できます。そこで、世界遺産であるルアンパバーンで同様
のビジネスモデルの展開を考えています。機会があれば、タイ北
部の人気観光地であるチェンマイやチェンライにも展開する可能
性があります。     
ラグジュアリーミニマルインテリアというコンセプトのもと、デ
ザイン会社、ビルオーナー、クラウドファンディングに興味を持
つ方を含む現代的な投資家などと連携し、事業展開を進めていき
ます。

将来のビジネスパートナーに向けて
共通の目標に向かって働くというビジョンやコンセプトを持つビ
ジネスパートナーの協力を期待しています。私たちはインテリア
デザインの経験が豊富で、お客様の好みや予算を理解しているた
め、お客様のニーズに合ったデザインを提供することができます。
お客様のニーズに応える上で、古い建物をオリジナルのサービス
アパートメントに生まれ変わらせるために十分な資金が必要です
ので、資金支援も歓迎します。

1. 広々としたレイアウト　2. アクティビティ別のゾーニング　3. スタイリッシュなバスルーム　4. 見えないところまで細かく考える
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Establishment Year▶2019
Tel▶+856-20-9428-9966　E-mail▶koumaly.saiguo@gmail.com
Web▶www.facebook.com/casabotanicavte/
Address▶25 Rue Francois Ngin, Ban Mixay, Chanthabouly District, 
Vientiane Capital, Lao PDR

CASA BOTANICA
Ms. Koumaly SAIGUO / Business Owner
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Interior Design in Thailand

ミニマムラグジュアリーなインテリアがもたらす
ユニークな宿泊体験

宿泊・飲食 コンサルティング
・専門
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事業内容について教えてください
私のキャリアは、広告代理店でのグラフィックデザインから始ま
り、個人的にインテリアデザインに興味があったこともあり、徐々
にインテリアデザインの仕事へとシフトしていきました。友人の
建設会社や不動産オーナーとコラボレーションしながら、サービ
スアパートメントやカフェなどをデザインしてきました。
" ユニークさは新しいラグジュアリー " というステートメントを掲
げデザインしています。トレンドに敏感な若者をターゲットにし
ており、近い将来、Z 世代が私たちの主要な顧客となることを期待
しています。

セールスポイントは何ですか？
当社の特徴は、納品までのプロセスにおける非常にきめ細かなサー
ビスにあります。お客様のニーズに合わせたプランニングから、
コンセプトデザイン、資材の選定、設計、施工方法の選択まで一
貫したサービスを提供しており、施工が図面通りに進行するよう
管理することも当社の大切な役割です。
私の考えでは、レストラン、カフェ、ホテルなどのホスピタリティ
産業のビジネスは、そのインテリアの魅力によって大きく左右さ
れます。当社の洗練されたモダンなスタイルのインテリアデザイ
ンは、エンドユーザーに満足して頂けると思います。私たちは、
革新的なインテリアデザインを期限内に、お客様の予算内で提案
することを心掛けています。

課題は何ですか？
当社のビジネスでは、お客様の希望を反映させるため、施工業者
や職人と積極的にコミュニケーションを取ることが重要になりま
す。ラオスでは日本のように職人に図面を見せるだけで工事が進
行するわけではありません。職人に一つ一つの作業の仕上がりを
細かく指示する必要があります。このやり取りをいかにしてスムー
ズにするかが今後の課題です。

もう一つは、独創的で芸術的なアイデアをセンスよく取り入れな
がら、いかにしてお客様の期待に応えるかということです。経営
塾プログラムのトレーニングで学んだ素晴らしい事例や優れたビ
ジネスリーダーの例を基に、良いインテリアデザイナーになるた
めには、エンドユーザーと施主であるお客様の双方の希望を聞か
なければならないと思いました。つまり、お客様の要望を反映さ
せつつ、エンドユーザーが望むようなデザインが出来るようにし
なければなりません。

今後の事業展開は？
将来的には、自社ブランドで家具やホームアクセサリーを幅広く
展開しようと思っています。そうすれば、インテリアデザインの
企画段階から自社製品を販売するという選択肢も生まれます。ま
た自社ブランドの製品を使うことで、その案件で使用する家具を、
美しく、かつ高品質なものにすることが出来ると思っています。
そのために、試作品を作るための工房を設置する予定です。
また、インテリアデザインだけでなく、不動産開発にも進出した
いと考えています。そうすれば、建築からインテリアの最終仕上
げまで、建物全体を一からデザインすることが可能になります。

将来のビジネスパートナーに向けて
ラオスは経済発展途上であるため、インテリアデザインの重要性
に対する認識はまだ発展段階ですが、その状況は変わりつつあり、
このビジネスに飛び込む良い機会だと思います。今はまだインテ
リアデザインが中心ですが、当社のサービス水準を高め、不動産
分野への進出を後押ししてくださるような協力者・投資家を歓迎
します。

1. " ボタニカルホーム " をコンセプトに建設したサービスアパートメント　2. オフィス外観　3. 会社の受付　4. 会社受付ラウンジ

Establishment Year▶2020
Tel▶+856-5665-5566　E-mail▶akharadeth.vongsiri@gmail.com
Address▶Ban Watnak, Sisetthanak District, Vientiane Capital, Lao PDR

Casa Espacio Interior Design 
Mr. Akharadeth VONGSIRI / Business Owner
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of  Art in France

エンドユーザーと施主の双方を満足させる
インテリアデザイン

コンサルティング
・専門
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 Company DATA



45KJL Member Companies Profile 2022 | Company Profile | Batch3

事業内容について教えてください
私の叔母が RO フィルター（逆浸透膜）を買ってきて、濾過した水
をプラカップに小分けし封をしたもの（ウォーターインカップ）を、
地域の家庭で行う法事用に販売したのが現在の事業の始まりです。
ウォーターインカップはよく売れ、すぐに生産が追いつかなくな
りました。その後、小さなペットボトル入りの水が他社から販売
されるようになりました。消費者はこのペットボトルの水の方を
好むようになり、当社もすぐ対応することにしました。それまで、
ラオスでは水道水を沸騰させてから飲んでおり、手間が省けるた
めペットボトル入りの水は大きな需要があると感じました。また、
ビエンチャンには高品質の水をボトリングする工場が少ないこと
からも大きなチャンスがあると考えたのです。更に、当時は誰も
作っていなかった、お客様の名前でラベルを貼る OEM の生産ルー
トを提供できることもチャンスだと思いました。
当社の工場では、2016 年に OEM モデルの生産を開始し、1 日あ
たり 4 万本の生産能力を持つようになりました。GMP 認証を取得
し、ラオススカイウェイ、タイ石油公社（PTT）などの大手企業、
中小企業、ホテル、レストランなどにサービスを提供しています。

セールスポイントは何ですか？
水は水です。他社の類似サービスと差別化するのは簡単ではあり
ません。当社が他社と違うのは、サービス力と柔軟性です。当社は、
お客様のブランド構築のプロデュースをしています。当社の工場
は GMP 認証を取得した設備ですので、見学されたお客様は好印象
を抱いて下さいます。当社はサービスと設備の両面でお客様に信
頼して頂いており、その結果、お客様からの推薦で来られる新規
のお客様も多くいらっしゃいます。
お客様から急ぎの配送など特別な依頼をされる時も至急対応しま
す。お客様に要望や心配事があれば、社長自ら相談に乗ります。
当社は小さい会社なので、迅速な判断、お客様のニーズに即応す
ることができ、お客様に寄り添うことを大切にしています。

課題は何ですか？
資本力や販売チャネルを持つ大企業には勝てないことは十分承知
しています。この業界は競争が激しく、新しいビジネスモデルに
転換出来るかどうかが生き残りの鍵になります。当社は中小企業
ですので、資金調達や銀行からの融資を受けることは簡単ではあ
りませんが、新規事業の準備をする必要があると思います。

今後の事業展開は？
大型飲食店に対し、製氷機のレンタルとお客様のブランド名入り
の水をセット販売するという事業を、1 年間実施し検証した結果、
うまくいっているようです。店舗で販売する水そのものがナショ
ナルブランドに限定される必要がないことを、店舗の経営者に示
すことができました。
当社の主なお客様の中には、ビアホールの方もいらっしゃいます。
ラオスでは、ビアホールやカフェなどの飲食店で使用する氷は、
通常氷屋が毎日配送するものを使用しています。そこで当社では
製氷機のレンタルサービスや分割払いサービスを始めました。製
氷機のレンタル料と製氷にかかる電気代を計算し、従来の氷を購
入する場合と比較したところ、製氷機をレンタルする方が安いの
です。またこのサービスを利用すれば、製氷機に投資する必要も
ありません。
現在、自社ブランドの水「フレッシー」を開発し、ミドルマーケッ
トへの参入を進めています。この商品は広告宣伝せず、口コミで
販売を広める予定です。

将来のビジネスパートナーに向けて
新規性があり質の高い製品を市場に提供するために、協力して頂
ける方をお待ちしております。当社は、地域の企業に対して様々
な OEM ソリューションやボトリングスタイルを提供し、地域社会
に美味しくて健康的な飲料を提供していきます。

1. 製品ラインナップ　2. 展示会への出店　3. 生産ラインにおける品質管理　4. スタッフの慰安会

1 2 3 4

Establishment Year▶2014
Tel▶+856-30-510-3815, +856-20-5553-8978　
E-mail▶sengsavanh.chanthavongsa@gmail.com
Web▶www.facebook/freshylaos
Address▶Hom2 Ban Lak-hin, Sikottabong District, Vientiane Capital, Lao PDR

Empire Trading Import-export Sole Co., Ltd.
Mr. Vilakhone CHANTHAVONGSA  / Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Business Administration in Thailand 

安心な水を用いて様々なサービスを展開する

製造 卸売・小売
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事業内容について教えてください
当社のビジネスは、看板やバナーなどの広告物の製作を始めるた
め、関連機械に投資したところから始まりました。当時はラオス
の経済が成長する中、競合他社も限られていたため、この分野に
大きな成長の可能性を感じていました。その後、徐々に事業を拡
大し、優れたクラフトマンシップで広告物製作に関連する幅広い
サービスを提供するようになりました。当社では、看板やバナー
のデザインから、材料の調達、製作まで、広告物製作の一連の工
程をカバーし、このビジネスにおけるワンストップサービスを実
現しています。

セールスポイントは何ですか？
他社との差別化を図るため、全ての工程で質の高いサービスを提
供することを心がけています。お客様の広告に関する課題を解決
するために、新しい機器やアイデアを導入しています。例えば、
最近、広告物作成用のインクジェットプリンターを販売する部門
を立ち上げ、全国に様々な種類のプリンターを魅力的な価格で販
売し始めました。これは他の企業にはないサービスです。
また、製作部数を無料で増刷したり、緊急の印刷依頼にも対応す
るなど、お得意様を増やすためのサービスに力を入れると共に、
ソーシャルメディアや地元 FM ラジオなどでの広告を通じて、新
規顧客を開拓しています。

課題は何ですか？

競合他社は年々増加する傾向にあります。生き残るためには、技
術や機械、サービスを常にアップグレードする必要があります。
更に、スタッフに専門知識を身につけてもらうため、近隣諸国で
の研修機会の提供や、チームワークを強化する取り組みなどを行っ
ています。
   
今後の事業展開は？
どの分野の会社も、自社の商品やサービスを消費者に認知しても
らうために、広告物を利用する必要があるため、需要の拡大が見
込まれます。当社の現在のシェアを維持、あるいは拡大するために、
投資する予定です。経営塾プログラムの研修で学んだことを生か
し、より体系的なアプローチでビジネスの改善に取り組み、自ら
を変革していきたいと考えています。日本のメーカーのプリンター
は品質が高いと有名ですので、輸入しテスト販売を試みるつもり
です。

将来のビジネスパートナーに向けて
私の目から見ると、このビジネスはまだまだ需要の伸びが見込ま
れ、可能性があると思いますので、ぜひこちらに視察しにいらっ
しゃってください。新しい製作法や資本、技術的なサポートなど、
長期的な協力が得られると非常にありがたいです。当社は、相互
に利益をもたらす、あらゆる形のコラボレーションに対して前向
きです。

1. スタッフとのコミュニケーションが取りやすいオフィス　2. 多彩な販促グッズ

Establishment Year▶2013
Tel▶+856-30-538-8818, +856-20-2222-9988　E-mail▶inignmarketing1@gmail.com
Web▶www.insignservice.com
Address▶Ban khamhoung, Xaythany District, Vientiane Capital, Lao PDR

Individual Enterprise Insign Service
Ms. Chanpheng VONGSAHALATH / Business Owner
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Business management; Accounting in Lao PDR

鮮やかな印刷技術で企業宣伝をサポートする

製造
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事業内容について教えてください
当社は外国人投資家とラオス人実業家による合弁会社です。当社
はラオスとの関わりが深く、（1）ビール、（2）炭酸飲料・エナジー
ドリンク、（3）飲料水に分類される様々な製品を提供し、大きく
成長してきました。ラオスの人々からの支持もあり、現在ラオス
で断トツの納税者となっています。

セールスポイントは何ですか？
当社の主力商品は、ラオスでよく知られている「ビアラオ」で、
その品質は国際的な賞も受賞しており、95％のシェアを持つ強力
なナショナルビールブランドとなっています。この成功は、当社
が製品だけでなく「体験」を売っていることに由来しています。
つまり、お客様はビアラオを飲むことで、ラオスという国の文化、
風景、生活する人々といった様々なストーリーを感じ取ることが
でき、友人に伝えることができるのです。また、ビアラオのユニー
クな味わいと品質は、当社の競争力でもあります。当社は、最高
の製品をお客様にお届けするために、原材料の一つ一つにこだわ
りを持って選別しています。
  
課題は何ですか？
代替品や類似品が数多く市場に参入しているため、激しい競争は

避けられません。そのため、国内市場だけでなく、外国市場も視
野に入れた市場の多角化が必要かもしれません。これまで当社は、
主に中国とタイに製品の一部を輸出してきました。今後は、さら
に輸出を増やしていくことを検討していきます。

今後の事業展開は？
お客様の消費行動がオンラインショッピングにシフトしているた
め、当社もその動きに対応し、オンライン市場でナンバーワンに
なるよう努力します。これから、B to B（個人商店、レストラン、バー、
スーパーマーケットなど）と B to C それぞれに向けて、E コマー
スプラットフォームで販売の強化をしていく予定です。

将来のビジネスパートナーに向けて
ラオスは、政府が投資誘致に熱心なこともあり、多くの潜在的チャ
ンスがある国です。そのため、ここでのビジネスは非常にやり易
いと思います。低い税率やその他の優遇措置は、外国人投資家に
とって魅力的です。当社の経験を、この国でのビジネスに関心を
お持ちの皆様にお伝えできることを大変嬉しく思います。また、
当社の製品の自国での販売についてのお申し出もお待ちしており
ます。

1. Mr. Dammy SINGDOUANGCHANE、Field Sales Manager (Southern) (Batch3)　2. Ms. Wannila XAYGNAVONG、Director of HR (Batch3)　
3. ラオスの人々の心に訴えかける広告　4. 製品群

1 2

3 4

Establishment Year▶1973
Tel▶+856-21-81-2001　E-mail▶info@beerlao.la
Web▶www.beerlao.la
Address▶Km.12 Thadeua Road, Hatsayfong District, Vientiane Lao PDR

Lao Brewery Co. Ltd.
Mr. Henrik Juel Andersen / Managing Director, Laos and Cambodia
Nationality▶Danish　Education▶Bachelor of business administration in Denmark / Master of business 
administration in Denmark

国民の支持のもと成長してきたビール会社

製造 卸売・小売
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事業内容について教えてください
当 社 は、 ビ エ ン チ ャ ン 市 内 に て「Shichida」「Izumi Academy」

「Pingu's English」の 3 つの塾をチェーン展開し、また組織開発・
コーチングコースの教室を開いています。3 つの塾は子供向けで、
Shichida は子どもの知育、Izumi Academy はそろばんを使った算
数能力の向上、Pingu's English は英語教室です。組織開発コース
とコーチングコースは大人向けで、職場で必要なスキルに焦点を
当てています。

セールスポイントは何ですか？
当社の塾は、日本とイギリスのライセンスを取得しております。
また、外国で開発され数十年の指導経験によって磨かれ、実践的
な学習法を数多く取り入れた学習システムを採用しています。更
には、保護者の方々には、子育てや教育、子どもの発達の大切さ
を知って頂くために、無料のセミナーや説明会を開催すると共に、
ウェブコンテンツを継続的に作成し配信しています。最後に、「お
もてなし」「生きがい」「理念」という日本の考え方を生かした経
営方針が、当社の大きなセールスポイントだと感じています。

課題は何ですか？
子どもの教育だけでなく、保護者の教育も大きな課題の一つです。
放課後の教育支援の重要性を保護者の方に知って頂く必要があり

ます。今の時代、次世代の子どもたちが教育や将来のキャリアで
成功するためには、放課後に子どもたちが好きなことに時間を使
うという従来のやり方から、より規則正しい過ごし方をさせる必
要があります。そこで、カフェで保護者の方々を対象としたセミ
ナーを定期的に開催し、リラックスした雰囲気の中で、こうした
課題について話をする機会を持っています。

今後の事業展開は？
将来的には、ウェブやアプリケーションを使った定額制の教育プ
ラットフォームを開発し、授業料を下げられるようにしたいと考
えています。各家庭でサービスを受けられるようになり、保護者
は子供の学習を傍で見守ることができます。また、9 歳から 15 歳
を対象としたプログラミングやロボット工学などの技術コースの
開発も計画しています。

将来のビジネスパートナーに向けて
AI、IT、IoT、Fintech ブロックチェーンなどについて教えるカリキュ
ラムを持ち、ベトナムやタイに進出予定のある日本の企業にラオ
スへお越し頂けると嬉しいです。次世代育成のために協力し合い、
一緒に仕事ができればと思います。

1. 英才教育のための Shichida クラス　2. 脳と手を鍛える日本のそろばん　3. 少人数制の英語クラス　4. スタッフ

Establishment Year▶2014
Tel▶+856-21-41-9255, +856-21-41-9266　E-mail▶hatsavanh@shichidalaos.com
Web▶www.shichidalaos.com
Address▶ASEAN Mall, G1&G2 Room, Kamphengmeuang Rd, Saysettha district, 
Vientiane Capital, Lao PDR

Lao SangFanh Group
Mr. Hatsavanh HAEMANY / Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor, Master, PhD. of Electronic Engineering in Japan

放課後教育をサポートする塾チェーン

教育

1 2

3 4
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事業内容について教えてください
電気工学科を卒業後、自営の電気工事士としてスタートし、2004
年に会社を設立しました。その後、低圧・高圧の電気機器を販売
する店を始めました。また、変圧器や送電線の設置、変電所の機
器の設置も行っており、主な取引先はラオス電力公社です。現場
での作業が多く、通常 3 ～ 4 人の監督と技術者が一つのチームと
して動いています。

セールスポイントは何ですか？
当社のスタッフは自分たちの仕事に誇りを持ち、利益のためだけ
でなく、倫理的に、そして業界の規定に基づいて懸命に働いてい
ます。こうしたことが、お客様が長期に渡って当社のサービスを
利用してくださる理由だと思います。当社はラオス電力公社の電
気設備工事を請け負っていますが、これは当社の仕事の質の高さ
を証明するものです。この品質を維持するために、私自身がすべ
ての現場に足を運び、点検することを心がけています。
資金面では、利益を不動産に投資し、それを担保に銀行から運転
資金を調達することで、大きなプロジェクトに対応しています。
通常の規模のプロジェクトでは必要ありませんが、非常に大きな
プロジェクトではキャッシュフローを健全に保つために役立って
います。

課題は何ですか？
創業当時、この業界で活動しているのは 20 ～ 30 社ほどでしたが、
それが今では 300 社になり、非常に競争の激しい環境になってい
ます。利益率も低下しています。そのため、競争相手が少なく、
より高い技術と運転資金が要求される大規模なプロジェクトに注
力しています。

今後の事業展開は？
現在、電気工事事業は安定しているので、別の事業を拡大する方
向で進めます。私は 2018 年頃より有機農業に興味を持つようにな
り、機会があれば有機野菜を栽培するクリーンファームに投資し
ようと考えています。食品は常に需要があるので、農業は持続可
能なビジネスとなり得ます。また、ラオス北部にある 2 つの鉄鉱
山に投資し、中国に鉄鉱石を輸出する計画もあります。この 2 つ
の鉱山で年間約 200 万トンの輸出を見込んでいます。

将来のビジネスパートナーに向けて
Win-Win となる協力関係を築けるのであれば、電気設備の設置で
も、農業分野への進出でもどのような形のパートナーシップも歓
迎します。特に、外国から技術やノウハウの提供を受けることが
できればと思います。

1. 採掘契約調印式　2. 発電所での変圧器設置

1 2

Establishment Year▶2004
Tel▶+856-20-5656-5695, +856-20-5999-9910　E-mail▶savanghh@hotmail.com
Address▶Thatluangtai Village, Xaysettha District, Vientiane Capital, Lao PDR

Savang Houng Heuane Electric Sole Co., Ltd.
Mr. Sisamouth  SIPHUANGXAY/ Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Electric Engineering in Lao PDR 

電気工事事業を軸に多様な事業展開を目指す

建設
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事業内容について教えてください
高校卒業後、建築の勉強を始めましたが、幸運にも奨学金を得て
外国で経営学を学ぶ機会を得ました。帰国してみると、ラオスは
発展途上国であり、まだまだ建設ニーズが満たされていないこと
が分かりました。その後、父親の家具工房を手伝いながら工務店
業も行い、当社を設立しました。一般住宅の建設から始め、道路、
橋梁の設計・施工などの土木工事へと範囲を広げていきました。
当社の仕事はプロジェクトベースで、例えば橋梁の設計の仕事が
入ると、スタッフを増員して設計・施工を行います。

セールスポイントは何ですか？
品質を重視し、時間内に仕事を完了させること、そしてチームワー
クが当社の大きな強みです。当社のお客様でありパートナーでも
ある、中国の建設会社とは 10 年以上の付き合いがあり、信頼関
係を構築しています。彼らと共にダム建設に付随する工事などの
下請け業務を行い、また、当社だけで入札を行うこともあります。
技術者の派遣や機械のレンタル、建材の提供など、チームワーク
の形は様々です。当社は現地企業なので、資材の調達先や、現地
の職人の人事管理の方法などについて、外国企業よりもよく分かっ
ています。

課題は何ですか？
競争が激しくなればなるほど、お客様はより高い品質を求めるよ
うになります。新しい建設技術や設備を導入し、仕事の品質を向
上させる必要があります。当社では、知識を広げ、新しい建設技
術を学び、生産性と品質を同時に向上させるスキルを身につけら
れるよう、常にスタッフのトレーニングを行っています。こうし
た積み重ねが、当社をパートナーとして選ぶときの決め手になる
と思っています。

今後の事業展開は？
当社のグループ会社の一つに砕石工場があります。これにより、
当社グループ会社へ砕石資材の供給と、他社への販売が可能です。
今後は、砕石を半製品に発展させることで、砕石に付加価値を付
けて販売をしていく考えです。また、タイルモルタルや乾式レ
ディーミックスモルタルを開発したいとも考えています。

将来のビジネスパートナーに向けて
建設資材、特に乾式レディーミックスモルタルの開発技術に詳し
い会社と協力したいと考えています。ノウハウを持つ外国企業と
組むことで、当社で独自に開発するよりも早く市場に参入するこ
とが出来るからです。日本企業については、高度な建設技術、プ
ロジェクト管理方法、マーケティング方法など良い事例をたくさ
ん聞きますので、大変興味があります。

1. POWER CHINA RESOURCE 社の建設プロジェクト　2. Veintaine Province HinHerb District の当社破砕工場

Establishment Year▶2007
Tel▶+856-20-5552-3033　E-mail▶joypts2021@outlook.com
Address▶Ban Phonthan, Saysettha District, Vientiane Capital, Lao PDR

TPS Construction Complete Combination Sole Co., Ltd.
Mr. Souksakhone THIPPHALANGSY / Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Business Administration in Poland

地元に精通した建設会社

建設

1 2
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事業内容について教えてください
当社の事業は私の母への親孝行としてスタートしました。地元に
貢献したいという母の想いを受け、私は母の出身地の天然資源で
ある塩を使って、地域の雇用創出のためにビジネスを始めること
にしました。当社では、主に一般消費者向けのヨウ素添加塩と、
工業用の天日塩を製造しています。

セールスポイントは何ですか？
塩製造はラオスでは競合他社は少なく、塩は生活必需品であるた
め、確実な需要があります。当社では、伝統的な塩の製造工程に
いくつかの改良を加え、塩に付加価値を与えています。この製法
は、地下から湧き出る太古の塩水を活かすもので、ナトリウムが
少なく、亜鉛、鉄、マグネシウム、カリウム、カルシウムなど、様々
なミネラル分が含まれ、複雑でおいしい塩ができます。味だけで
なく品質もより良いものを目指しており、当社の工場は、ラオス
の塩工場で唯一 ISO などの国際規格で優良製造所として認定され
ています。
当社は塩製造の専門知識を持っており、市場のニーズに合った製
品を素早く作ることができます。塩を使った付加価値製品の開発
には大きな可能性を感じており、ラオスでの塩関連のプレミアム
製品の不足と、人々の所得増加により、当社にとってチャンスは
益々広がっています。

課題は何ですか？
現在、塩水を煮るための燃料として薪を使っています。しかし、
近い将来、薪の収穫や運搬にかかるコストの上昇が予想されます。
代替燃料を探すか、釜の熱効率を高める方法を考えなければなり
ません。

また、工場は近隣の村からも離れた場所にあり、通勤しづらいた
め、スタッフの確保も課題となっています。近くに食堂がないため、
スタッフは昼食のために家に帰らねばならず、そのため午後の始
業時間が遅くなってしまいます。経営塾プログラムの研修を受け、
遅刻は問題であり、その核となる原因を理解することが非常に重
要であることを学びました。移動距離が遅刻の本当の原因である
ことがわかり、移動時間を短縮する一つの方法として、スタッフ
の健康を考えた食堂を作る必要性を感じています。

今後の事業展開は？
これまでの経験から、食の好みが似ている ASEAN の近隣諸国では、
当社の製品と似た塩を好む顧客が多いと感じており、そうした国々
に向け製品を開発した経験もあることからも、今後更に生産を拡
大していく予定です。
更に、伝統的な塩製造を知ってもらうため、観光客を招き伝統的
な塩の製造工程を見学・体験してもらうことに力を入れていきま
す。観光客にとっては、村人たちと一緒に食文化を楽しむ良い機
会になると思うので、今後、観光業と連携しこの取り組みを進め
ていきます。

将来のビジネスパートナーに向けて
当社は、この伝統的な生産工程を大切にしています。これこそが、
当社の製品のユニークさと特徴であり、ラオスを代表する特産品
であると誇りを持っています。伝統的な塩の製造工程を、エコツー
リズムの一環として普及させることに興味がある投資家の方々を
歓迎します。また、ラオスの塩を輸出し、販売することも可能です。

1. 昔の塩の運搬の様子を描いたロゴマーク　2. 昔ながらの塩の精製　３. 新製品の展開

1 2 3

Establishment Year▶1997
Tel▶+856-20-5987-8939 　E-mail▶bounthavy@veunkhamsalt.com
Web▶www.veunkhamsalt.com
Address▶Samsaat Village, Xaythany District, Vientiane Capital, Lao PDR

Veunkham Salt Co., Ltd.
Ms. Bounthavy CHOUNLAMANY / Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Applied Economics Sciences  in France / Master of MBA in Lao PDR

「古代の塩」の恵みから観光ビジネスを生み出す

製造
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事業内容について教えてください
当行は 1975 年に創業したラオスで最も古い国営銀行です。当行の
各支店では、各種預金、キャッシュカード・デビットカード・ク
レジットカードの発行、リアルタイムシステムによる国内外決済
サービス、インターネットバンキング、モバイルバンキング、各
種融資サービス、固定資産税や水道代をはじめとする各種公共料
金の支払い窓口サービスなどを提供しています。

セールスポイントは何ですか？
当行は、2010 年にラオス証券取引所が設立された際に、初めて上
場企業となった 2 社のうちの 1 社です。また、国営の銀行であり
ながら、時代と共に経営を変化させてきたことにより、常に利益
を上げてきました。1990 年代には、当行は様々な専攻の学生を採
用するようになり、工学部を卒業した私も採用されました。多様
な人材を採用した結果、様々なお客様のニーズをすくい上げ的確
なサービスを提供できるようになりました。
当行はラオスで最初にリアルタイム決済システムを開始し、迅速
なサービスを提供してきました。またモバイルバンキングと QR
コード決済サービスを普及させるなど、イノベーションとマーケ
ティングを合わせた新規サービスにより、利用者数・決済額共に
業界のトップを走ってきました。現在、決済数の増加を見越した、
次世代の決済システムの導入を準備しています。当行の強みは、
多様なスタッフによる革新的なサービスのアイデアにあり、また
新しいサービスを積極的に提供できる組織であることです。

課題は何ですか？
他行もオンラインシステムやモバイルバンキングを使い始めてい
ますが、今のところ脅威ではありません。しかし、銀行よりも顧
客数が多くまた顧客接点も多い、通信会社による電子決済や QR
コード決済への参入は見逃せません。現段階で取引額の規模は大
きくありませんが、スマートフォンで様々なサービスを受けられ
ますし、スマートフォンを利用する時間が長いため、これから脅
威になるかもしれません。

今後の事業展開は？
当行では、どのような課題であっても、複数の部署のスタッフを
集めたタスクフォースを立ち上げ、解決策を探ってきました。経
営陣が決めたプランに沿って、若いスタッフのアイデアを取り入
れながら、時代に適応したサービスを生み出し事業拡大していく
予定です。今後は、インターネットやスマートフォンを使ったサー
ビスが中心になっていくと思います。

将来のビジネスパートナーに向けて
ラオスへの進出をお考えの企業様のサポートをさせて頂きたいで
す。また、預金の利子率も良いので、是非個人のお客様も当行を
ご利用頂けると幸いです。お気軽に、各店舗の窓口へご相談くだ
さい。

1. Mr. Phounpaseuth VONGMIXAY, Deputy Branch manager (Batch4)　2. Mr. Somchanh VISISOMBATH, Branch Manager (Batch2)
3. バーチャルウォレット　4. ATM キャッシュアウト

Establishment Year▶1975
Tel▶+856-21-21-3200　E-mail▶bcelhdv@bcel.com.la
Web▶www.bcel.com.la
Address▶No1, Pangkham Rd, Chanthabouly District, Vientiane Capital, Lao PDR

Banque Pour Le Commerce Exterieur Lao Public (BCEL)
Mr. Latsamee DAMLONGBOUN / Branch Manager
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Manufacturing Factory Engineering in USSR

若手スタッフの意見を取り入れ新規サービスに取り組む

金融・保険

1 2
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事業内容について教えてください
当社の室内遊具施設の運営は、少数の遊具とアクティビティから
始まりました。現在では、遊具でいっぱいの様々なプレイエリアや、
教育・創造スペース、カフェテリアなど、子どもたちの好奇心を
刺激するアクティビティを豊富に用意しています。当社は、子ど
もたちに遊びだけでなく学びの場も提供し、親子で教育的な充実
した時間を過ごしてもらいたいという理念のもと、事業をスター
トさせました。

セールスポイントは何ですか？
当社は、安全性を第一に考えています。広大な敷地に充実した施
設を整え、常に子どもたちを観察し、緊急事態に対応できるよう
サポートスタッフを配置しています。また、定期的に設備の点検・
整備を行い、事故が起きないように配慮しています。子どもたち
の健康を守るためには、衛生管理も欠かせません。そのため、プ
レイエリアの清掃を頻繁に行い、適切に消毒することでリスクを
回避しています。これらの取り組みによってお客様に信頼を寄せ
られ、リピーターを獲得する要因にもなっています。施設の安全
性や清潔さだけでなく、子どもの心身の発達に欠かせない親子が
触れ合う機会を提供していることも、私たちの大きなセールスポ
イントです。親にとっても大切な機会だと思います。

課題は何ですか？
サポートスタッフの多くは、様々な年齢の子どもたちの世話や教
育を任され、交流の中で感情をコントロールしなければなりませ
ん。そのため、彼らのコミュニケーション能力の育成が重要です。
また、彼らのモチベーションを維持することも容易ではありませ
ん。経営塾プログラムの研修で学んだ人材マネジメントを通じて、

スタッフ教育が企業の持続可能な発展のために不可欠な役割を
担っているのだと、改めて実感させられました。
今後、同業の外資系企業が競合としてラオス市場に参入する可能
性があります。その際に、しっかりと対応出来るようにするため
には、現在の戦略を見直す必要があるかもしれません。その外資
系企業との協働を選択した方が、結果的にお互いのメリットにな
る可能性もあると考えます。

今後の事業展開は？
実は、カンボジアのプノンペンでは既にフランチャイズ展開をし
ており、需要が高まり始めているため、そちらでの更なる展開を
計画しています。また、ミャンマーも文化的な面で共通点が多く、
ビジネスがし易いという点で、展開可能性のある市場と言えます。
全体としては、家族で楽しめるような遊具や体験型のアクティビ
ティを充実させ、家族で過ごすのに最適な場所となるよう、事業
をさらに強化していきます。

将来のビジネスパートナーに向けて
COVID-19 は脅威ではありますが、封鎖措置が緩和された後は、お
客様が増えることが予測されます。計画を現実のものとするため、
協業による更なる事業拡大を積極的に進めていますので、ご興味
のある方は是非ラオスにお越しください。子どもの発達や家族の
サポートに関する事業に興味のある方も大歓迎です。既存のフラ
ンチャイズ店舗と今後の ASEAN 地域での事業拡大計画により、当
社のビジネスが大きく成長する中で、技術やノウハウの共有とい
う形でのご支援も期待しています。

1. 思い出に残る特別なイベントを提供する　2. 定期的な消毒で衛生を保つ　3. 応急処置のための心肺蘇生法の講習

1 2 3

Establishment Year▶2018
Tel▶+856-20-5966-9661　E-mail▶funderlandlaos@gmail.com
Web▶www.funderlandgroup.com
Address▶Unit 28, Nongchan Village, World Trade Center Block B, 5th floor,
Vientiane Capital, Lao PDR

Funderland Group
Ms. Phonetavanh PATHAMMAVONG/Chief Operating Officer
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Economics in France, Master of Public Policy in China

ASEANにも拡大中の室内遊具施設 

エンターテイメント

 Company DATA
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事業内容について教えてください
父の事業であった製氷機の製造・販売を継ぎました。これまで大
小様々な製氷機を、全国に 1500 台製造・販売してきました。標準
サイズの製氷機はもちろん、大型の業務用製氷機や冷蔵庫、冷凍
庫など、ニーズに合わせたオーダーメイドの製氷機も設計・製造
しています。また、冷凍・冷蔵倉庫や冷凍車などの製造も行って
います。当社のモデルは B to B であり、製氷機は 1 年中 24 時間稼
動する必要があるため、定期点検や修理などのアフターサービス
も私たちの事業の大きな軸です。
冷凍・冷蔵倉庫は巨大な市場であるにもかかわらず、供給者が不
足している分野です。熱帯地方にある我が国では、スーパーマー
ケットやコンビニエンスストアの出店に伴い、冷凍・冷蔵倉庫の
ニーズが非常に高まっています。これまでタイのメーカーがその
サービスを提供していましたが、パンデミック以降、タイのメー
カーの技術者が入国できなくなったことは、お客様に当社を認知
して頂く大きな機会となりました。

セールスポイントは何ですか？
当社の最大の強みは、市場のニーズに合わせた小型の製氷機を独
自に開発できることです。もう一つの強みはアフターサービス
で、修理のために、最も遠い場所でも 2 日以内に、国内のどの場
所にも駆けつける体制を作っています。当社の小型製氷機のお客
様は、地方の農村部で食料品店などの事業を営む方が多く、全国
に散らばるお客様の店舗の機器へのアフターサービスはとても重
要なサービスと認識しています。なぜなら、お客様にとって冷凍・
冷蔵製品の在庫価値はとても高く、温度変化による製品へのダメー
ジを与えないよう、トラブルへの迅速な対応が求められているか
らです。

課題は何ですか？
課題として、ラオスに進出している中国系の競合企業への対応が
挙げられます。彼らは当社のような迅速なアフターサービスはで
きなくても、より安価な保冷庫を製造することができます。その
対策として、私たちは冷凍・冷蔵倉庫のレンタルサービスを導入
しました。これは、大きな設備投資の必要がなく、冷凍・冷蔵倉
庫の使用がランニングコストになるということで、新興企業や新
規事業の立ち上げ時に良いサービスだと思います。また、より見
た目に優れた製品の開発にも取り組みたいですし、知名度の向上
にも力を入れていかなければなりません。

今後の事業展開は？
これまで、カンボジアに当社の機器を 2 台設置する機会がありま
したが、食文化が似ているので販売展開できるチャンスを感じま
した。彼らは、ラオス人と同じく、ビールにたっぷり氷を入れる
のが好きなのです。カンボジアにはラオスのような結婚式やお祭
りがあり、同じように氷が消費されるようです。                                   
今後、当社の商品軸は、製氷機から冷凍・冷蔵倉庫に変わってい
くでしょう。製氷機はオーダーメイドで製作を継続することにな
ると思います。小型の製氷機は常に需要があるわけではありませ
んが、大型の製氷機のニーズは出てくるでしょう。冷凍・冷蔵倉
庫は将来の大きなマーケットです。
当社のスローガンは、"Think of chill, Think of Khammany " です。
冷凍・冷蔵といえば当社を思い出して頂けるよう、お客様のあら
ゆるニーズに応えていきたいと考えています。

将来のビジネスパートナー向けて
ラオス以外の国にも進出したいので、カンボジアにパートナーが
欲しいです。また、日本のバリューチェーン・マネジメントも学
びたいので、日本企業と仕事をする機会があればありがたいです。

1. 3 トン / 日の製氷能力を持つ小型製氷機　2. 冷凍・冷蔵倉庫の設置　3. 完成した冷凍・冷蔵倉庫　4. コールドチェーンのためのピックアップトラック

Establishment Year▶2009
Tel▶+856-20-5866-9669　E-mail▶inthavongsoulisa@gmail.com
Web▶www.bmgchampa.com
Address▶Ban Savang, Chanthaboury District, Vientiane Capital, Lao PDR

Khammany Ice machine manufacturing factory
Mr. Inthasith INTHAVONG/ Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of International Trade in China

ラオスのコールドチェーンを設備面から支える

製造 コンサルティング
・専門

1 2 3 4
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事業内容について教えてください
当社は 1982 年に設立された国営企業で、地形測量、道路・橋梁・
鉄道・河川港・空港の設計、工事監理などの土木コンサルタント
業務を行っています。主にラオス国内のインフラ整備を中心にサー
ビスを提供しています。主なお客様は、世界銀行、アジア開発銀行、
JICA をはじめとする政府機関や国際的な開発資金提供機関です。

セールスポイントは何ですか？
すべてのプロジェクトにおいて、資格と経験を持ったスタッフが
必要であり、バックオフィスと試験所に各専門エンジニアを配置
し、フィールドエンジニアをサポートしています。 また、当社は
ISO9001:2015 の認証取得企業であり、その認証に基づいた業務手
続きにより品質を保っています。当社は、ラオスにおける様々な
プロジェクトに入札するために、ジョイントベンチャーとして一
緒に働く国際的なコンサルタント企業のネットワークを持ってい
ます。

課題は何ですか？
この業界では、優秀でスキルの高いエンジニアが常に求められて
おり、そうした優秀な人材はヘッドハントされ離職することも多
いです。そのため、優秀な人材を確保し続けるために、報酬を上
げるだけでなく、彼らのキャリアアップに繋がる研修の機会を提
供するなどして、離職率を下げることが必要です。また、競合他

社は非常に低価格でサービスを提供しているため、当社のサービ
スの品質と専門性をお客様に納得して頂き、価格と施工品質の具
体的な関係をお客様に明確にお伝えすることが必要です。更に、
建設業界における優位性を維持するため、建設技術、方法に対す
る知識を更新し、新しい機器を導入するなどしていかなければな
りません。経営塾プログラムで、財務、人材、戦略的マネジメン
トなどの、経営における重要な要素を深く学んだことを、持続可
能な企業になるために役立てていきます。

今後の事業展開は？
ラオス全土のインフラ整備が進んでいるため、当社の事業規模を
拡大する機会があります。当社は価値観を共有できるパートナー
企業を探し、共に事業を拡大していきたいと考えています。また、
大規模で複雑なプロジェクトの大半は、熟練した専門家を必要と
します。そのような優秀な専門家を雇用し、プロジェクトを成功
に導く革新的なマネジメントを推進していきます。

将来のビジネスパートナーに向けて
長期的かつ持続的な協力関係を望んでいます。当社が求める技術、
知識、資本をご提供下さる投資家の方々は、どなたでも歓迎します。
また、ジョイントベンチャーを含め、あらゆる形態の協力を歓迎
します。

1. 本社　2. 現場事務所のスタッフ　3. 道路舗装工事　4. 橋梁工事

1 2

3 4

Establishment Year▶1982
Tel▶+856-21-31-31350　E-mail▶ltec@laotel.com
Web▶www.ltec.com.la
Address▶Tha Deua Road KM 5, Sisatthanak District, P.O.BOX: 7329, 
Vientiane capital, Lao PDR

Lao Transport Engineering Consultant
Mr. Somphit BOUNNAPHOL / Deputy Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Civil Engineering in Lao PDR

公共事業の経験豊富な国営建設コンサルタント

コンサルティング
・専門
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事業内容について教えてください
約 20 年間グラフィックデザイン会社を運営し、看板の製作と設置
に携わってきました。その間、T シャツのデザインの依頼を受けた
ことをきっかけに、ラオスの若者が着ている新しいデザインの T
シャツは、ほとんどタイ製のものだと気づき、T シャツの製作に潜
在的な需要を感じました。更     に、ラオスの人たちに自分たちの
ブランドを育ててほしいという思いから、社内のデザイナー数名
でチームを作り、オンデマンドでオリジナルデザインを T シャツ
にプリントする事業を行うようになりました。2021 年末に、企業・
個人向けにオリジナル T シャツを製作する別会社を立ち上げたと
ころです。

セールスポイントは何ですか？
当社の強みは、グラフィックデザインにあります。プリントに使
用できる様々なイラストを自社で生産できます。また、コスト削
減のため、対面での打ち合わせは最小限にし、オンライン注文に
力を入れています。タイと同様の高品質の T シャツとプリンター
を用いていますが、ラオスはタイと比較して人件費や家賃などが
安いので三分の一の価格で製作できます。技術的には、ラオスで
初めてガーメントプリンターを導入しており、精細なグラフィッ
クを表現することができます。また、シルクスクリーンプリント
と違い、デジタルデータを直接プリントすることができ、また多
品種少量生産に向くので、カスタマイズやパーソナライズといっ
た今の時代のニーズに対応できます。

今後の事業展開は？
お客様は 2 つのグループに分かれています。一つは当社があらか
じめ用意したテンプレートを組み合わせ、自分用もしくは自身の
SNS アカウントでの販売用に少量製作するグループです。もう一
つは自分のブランドを作り販売したい人のグループです。双方に
対応するため、生産チームとデザインチームを 2 つにチーム分け
しています。
競合他社はタイの会社ですが、ビジネスモデルやお客様へのアプ
ローチが違います。当社は、お客様に良いものを手頃な価格で着
て頂けることを目指しています。まずはラオスで市場を拡大し、
強い顧客基盤を持つことが目標です。その後、タイのオンライン
マーケットに進出することも考えています。アートには国境がな
く、ネットの普及から流行は時差なく世界中に広がります。これ
までラオスはタイの流行を追随してきましたが、これからはラオ
スからタイに提案できるクリエイションが生まれてくると思いま
す。

将来のビジネスパートナーに向けて
日本企業はシステム、経営、マーケティング手法に優れているの
で是非協業させて頂きたいです。当社を現地パートナーとして、
ラオスから世界に発信できる事業に共に取り組み、お互いに発展
していければと思います。

1. ダイレクト・トゥ・ファブリック技術で業界をリードする　2. 当社のプロフェッショナルチーム

Establishment Year▶2021
Tel▶+856-20-5944-6696　E-mail▶masterprintlao@gmail.com
Web▶www.masterprint.website
Address▶Ban Saphanthong, Sisattanak District, Vientiane Capital, Lao PDR

Master Printing Factory
Mr. Sayasouk PANYATHIP / Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Graphic Design in Australia

アパレル向けオンデマンドプリントビジネスのパイオニア

製造 卸売・小売

1 2
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事業内容について教えてください
当校は、英語、コンピューター、お絵かきを教える「パンヤティッ
プ教育塾」としてスタートしました。当時、塾では、子どもたち
が大好きな学習や多くのアクティビティを提供しており、何人か
の親御さんから学校を開くことを勧められました。同時に、自分
の子どもたちのためにバイリンガルスクールを探している学校
経営者と知りあいましたが、希望にあう学校が見つかっていな
いようでした。そこで、ビジネスチャンスと捉え Panyathip Lao 
and English Bilingual Elementary School を 2001 年に開校しまし
た。20 年以上経った現在は幼稚園から高校まで含む Panyathip 
International School に拡大しています。

セールスポイントは何ですか？
当校はケンブリッジ大学の国際的なカリキュラムに準拠しており、
The Federation of British International Schools in Asia 及び Council 
of British International Schools のメンバーであり、認定カリキュラ
ムに基づき、小学校から高校までの教育課程並びに教師、安全な
環境及び施設を整えています。また、英語のみで授業を行うイン
ターナショナルスクールが多い中、英語とラオス語での授業、そ
して需要の高い中国語での授業も行っていることも大きなセール
スポイントです。

課題は何ですか？
現在、様々な課題に直面しています。近年は多くの学校が新規開
校し、ライバルが多く、コースも似通っています。しかし、当校
の特徴は、講師の質の高さと独自の特別なカリキュラムにありま
す。この高い品質を維持し、更にカリキュラムを発展させていく
ことが大きな課題です。

今後の事業展開は？
現在ビエンチャンに 2 校、サバナケットで 1 校を運営しているほか、
ビエンチャンにもう 1 校開校する準備を進めています。将来的には、
経営学からマーケティング、社会科学などのカリキュラムを取り
入れた、英語で授業を行う大学へと発展させていく予定です。

将来のビジネスパートナーに向けて
黒板や机・椅子などの学校用備品を供給してくださるパートナー
を探しています。当校の備品としても使用したいですが、将来的
にそれらの販売代理店になりたいと考えています。日本の企業が
開発している、プログラミングやロボット工学の教育パッケージ
を当校の授業に取り入れたく、そうした企業とも繋がりたいです。

1. 絵本の読み聞かせの時間　2. メインキャンパス正面

1 2

Establishment Year▶2001
Tel▶+856-21-412-825　E-mail▶admin@pislao.com
Web▶pislao.com
Address▶Saphanthong Neua Village, Sisattanak District, Vientiane Capital, Lao PDR

Panyathip International School
Mr. Vanvira SINGHAVARA / Operation Manager
Nationality▶Lao　
Education▶Diploma of Information Technology, Diploma of Business Administration in Lao PDR 

ラオス語教育も重視したカリキュラム構成で差別化を図る

教育
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事業内容について教えてください
ベトナムの大学で土木工学の学士号を取得した後 Siam Steel Viet-
nam でベトナム語とタイ語の通訳を担当し、働きながらベトナム
の教育機関で日本のトップマネジメントコースを受講した後、ゼ
ネラルマネージャーとして勤めました。
ラオスに帰国後、妻のためにミニマートをオープンし、タイメー
カーのタイ語 POS ソフトを購入して使っていました。このような
ソフトのインストールを他の人から頼まれるようになり、POS シ
ステムを販売する仕事を始め全国を回りました。その後、このタ
イメーカーの POS ソフトの販売代理店となり、ラオス語版の作成、
ラオスのお客様に合わせたユーザーインターフェイスの調整を
メーカーに依頼し、ラオス国内での販売拡大に貢献しました。現
在では、タイ石油公社（PTT）、Amazon Café、ITECC Mall など小
売店から大規模な企業まで、3,000 社以上のお客様に当社を通じて
ソフトウェアやハードウェアを導入して頂いています。

セールスポイントは何ですか？
当社のモットーは、" お客様を家族のように大切にする " ことです。
それぞれのお客様に合ったサービスを提供することで、信頼を得
たいと考えています。私たちは 3,000 以上の事業所を顧客として
おり、その経験から顧客のペインポイントを見つけ出し、問題解
決のための戦略を考えています。私はベトナムで会社経営の経験
がありますが、ベトナムのような開発段階をラオスも辿っている
ため、各段階での具体的なニーズを把握しています。そのため、
ラオスの企業がどのような問題に直面し、どのような解決策があ
るのかを予見することができます。

課題は何ですか？
人材の確保と育成が挙げられます。現在、当社では 30 名の社員が
働いていますが、今後、更に人数を増やしていく予定です。技術
的な知識、接客スキル、仕事の進め方など、当社の基準に合うま
で教育するには多くの時間を要します。

今後の事業展開は？
将来を見据え様々なことに挑戦しています。マーケティングを目
的とした動画制作やグラフィックデザインを製作し、広告として
流す実験をワクワクしながら行っています。Facebook や YouTube
が人々の生活の中心になるにつれ、グラフィックや短い動画は私
たちのお客様へサービスを宣伝する上で、最適な方法となってい
ます。このようなニーズが高まっていることから、動画撮影や編
集のトレーニングセンターを立ち上げ、成功すればこれを学校に
発展させることも考えています。

将来のビジネスパートナーに向けて
価値観が共有でき、当社の分野の技術やノウハウに協力して頂け
る企業であれば、喜んでお付き合いさせて頂きます。特に日本企
業は大歓迎です。テクノロジー、基本的なプログラミング、ロボッ
ト学習などの基礎講座を当社のトレーニングセンターで展開して
頂けると嬉しいです。ラオスの若者にとって、より良い未来を築
くための力となるはずです。

1. Mr. Olong Boudxavong (Batch4)　2. 製品ラインナップ　3. 小売店でのラオス語インターフェイス

Establishment Year▶2012
Tel▶+856-20-5888-9688　E-mail▶ceo@smarttechgroup.la
Web▶www.smarttechgroup.la
Address▶27 Ban Dongkhamxang, Hatsaifong District, Vientiane Capital, Lao PDR

Smart Technology Co., Ltd.
Mr. Phouthong Phonvixay / Director
Nationality▶Lao　Education▶Bachelor of Civil Engineering in Vietnam

ラオスの次なる開発ステージを見越し
新たな事業展開を図る

情報・通信 コンサルティング
・専門

1 2 3
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JICA・LJIプロジェクト チーフアドバイザーのご挨拶

経営塾は、JICAの全面的な支援のもと、10年以上前に中小企業の経営者を育成するプログラムとし
て、ベトナム日本センターでスタートしました。現在では、ベトナムやラオスを含め6カ国の日本
センターで実施されており、その研修効果は非常に高く評価されています。特に、経営塾の歴史が
最も長いベトナムでは、プログラムを修了した多くの企業がそれぞれの分野でエクセレントカンパ
ニーに成長しています。

経営塾の強みは、主に次の３点にあると考えています。

1つ目は、経験豊かな日本人講師による講義や演習、参加者とのディスカッション、日本企業の視
察を通じて、会社を経営する方法を包括的かつ実践的に学ぶことができる点です。経営塾で得た知
識をもとに、自分の会社の問題点を見つけ出し、その改善計画を策定、実行し、会社の成長に結び
つけることができます。

2点目は、経営塾の同級生や卒業生とのネットワークが、今後の企業活動において大きな「資産」
になるという点です。彼らと企業経営を議論・相談するとともに、ビジネスコラボレーションも実
現することができます。その活動を活発化するため、Keiei-Juku Laos（KJL）と呼ばれる経営塾の
同窓会も設立されています。

3点目は、経営塾はLJIの代表的なビジネス・デベロップメント・サービスですので、プログラム終
了後もLJIが随時フォローアップ研修を実施するという点です。さらに、経営塾同窓会内外との交流
も支援いたします。

このブックレットでは、LJIで実施した経営塾第１期（2017年）から第4期（2020年）までに参加し
た企業41社をご紹介しています。どの企業も経営の改善と拡大にとても活発であり、将来、ラオス
のそれぞれの分野でエクセレントカンパニーに成長していくものと信じております。

各企業の紹介をご覧になり、ご関心を持たれた企業がございましたら、是非、ご連絡ください。LJI
でも交流の支援をしております。

大川　直人
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